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证券代码：000589                                   证券简称：贵州轮胎 

债券代码：127063                                   债券简称：贵轮转债 

 

贵州轮胎股份有限公司投资者关系活动记录表  

                                                        编号：20230822 

投资者关系活

动类别 

☑ 特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访             □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会           □ 路演活动 

☑ 现场参观             □ 其他  

活动参与人员 

华创证券：杨晖、郑轶；前海人寿：罗江；崇山投资：刘璇；前海

开源：刘宏、王可三；南方基金：车育文；泓澄投资：陈骞；上海

合远：王烨华；惠升基金：巢前；中邮基金：张屹岩；圆信永丰：

李阳；富国基金：沈衡、孙柏蔚、吴畏；工银瑞信：周鑫；兴证全

球：葛兴浪；远信投资：杨大志；鹏扬基金：梁君岳、唐博文；复

胜资产：洪麟翔；银河基金：盛兆；博时基金：郭永升、高晖、李

泽南；生命资产：李燕玲；汇添富基金：刘高晓；申万菱信基金：

路辛之；国联基金：骆尖、甘传琦。共 30人。 

公司董事长：黄舸舸 

公司副总经理、财务总监：张艳君 

公司副总经理、董事会秘书：蒋大坤 

时间 2023年 8 月 22日 

地点 公司三楼会议室 

形式 线下交流 

交流内容及具

体问答记录 

1、公司 2023 年半年报显示上半年取得了较好的业绩，请简要

介绍一下相关情况。  

答：在全体员工的共同努力下，今年上半年公司完成轮胎产量
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403.52万条，较上年同期增长 9.04%；完成轮胎销售 393.96万条，

较上年同期增长 14.37%；实现营业收入 444,133.60 万元，较上年

同期增长 12.45%；归属于母公司股东的净利润为 33,954.98万元，

较上年同期增长 112.02%，取得了较好的业绩。 

2、公司今年上半年出口占营收的比例是 33.60%，公司出口占

比在国内同行业中偏低，请问公司对此有何规划？ 

答：公司今年上半年的海外营收为 14.92 亿元，占总营收的

33.60%。当前，公司正积极采取一些措施，包括有序派遣销售团队

外出开拓新市场、加快推进销售人员本地化等，进一步提升公司未

来的出口比例。 

3、请问公司产品主要出口到哪些国家？ 

答：公司海外销售分别通过国内工厂出口和越南工厂海外销售，

产品出口到全球 100 多个国家和地区，主要出口国家包括美国、巴

西、印尼等。公司将持续从国内和越南两个工厂为全球客户提供优

质的产品，越南工厂产品全部用于海外市场，国内工厂根据订单情

况进行出口。 

4、公司正在推进的扩大产能项目有哪些？ 

答：公司正在积极推进的扩产项目有两个，分别是国内工厂“年

产 38 万条全钢工程子午线轮胎智能制造项目”和越南工厂“年产

95万条高性能全钢子午线轮胎项目”。 

5、公司扎佐四期年产 38 万条全钢工程子午线轮胎智能制造项

目进展如何？ 

答：公司扎佐四期项目分为两个阶段实施，第一阶段年产 20万

条产能部分设备安装调试已完成，现正在进行小批量试产。 

6、请介绍贵公司越南一期项目今年上半年产销情况。 

答：公司越南工厂今年上半年完成轮胎产量 46.43 万条，完成

轮胎销售 47.03 万条，实现营业收入 44,689.40 万元，实现净利润

5,964.43万元。 

7、请问公司是否开始实施越南三期项目？ 
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答：公司正在积极推进越南二期项目建设，目前越南三期项目

尚未规划。 

8、贵公司今年上半年净利率相比去年有所增长，主要由哪些原

因引起？ 

答：一是得益于国内和越南两个工厂整体产能利用率的提升；

二是今年上半年原材料成本较上年同期下降，加之公司产品良好的

市场表现，销售价格整体稳定。 

9、公司越南工厂今年上半年已经实现了增量和利润贡献，请问

主要采取了哪些措施？ 

答：公司越南工厂年产 120 万条载重子午线轮胎项目已于去年

6 月份达到设计产能，随着产能利用率的逐步提升，特别是今年第

二季度末产能打满，对公司增量和净利润都产生了积极影响。市场

销售方面，除围绕目标持续进行市场拓展工作外，公司已于前年开

始布局和推进海外市场本地化工作，如布局海外销售渠道、销售办

公室、聘请当地销售人员等。此外，今年 3 月公司在越南工厂举行

了海外市场经销商大会，邀请公司海外大部分经销商到越南工厂实

地参观、考察，增强了经销商对公司发展的信心，对海外销售起到

很好的促进作用。 

10、请简要介绍公司产品相比同行业产品有哪些差异？ 

答：从区域层面，公司严格对照相关区域的轮胎法规要求，严

把研发设计、生产制造及性能参数等关键环节，进而生产出符合相

关区域法规要求的产品，为公司产品进入相关区域提供了基本的保

障。从技术层面，公司根据客户对轮胎应用场景、承载能力以及速

度级别等不同的需求进行研发，进而为客户提供高匹配度的定制化

产品。 

11、近些年市场上出现了一些高端轮胎产品，受到客户良好的

反馈，那么公司在这方面有哪些行动？ 

答：公司一直重视产品的品质和服务，每年均会根据市场需求

推出各系列多款新产品，也注重持续的售后服务水平的提升。比如，
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公司推出的三超系列高端轮胎，一是采用独特的冠带缠绕技术对防

止爆胎起到很好的作用，配套的保险服务也为司机安全出行提供了

保障；二是特殊的胶料配方既可以助力绿色出行又可以为车队节约

不少燃油成本；三是凭借均匀、稳定的接地印痕及压力分布配合高

耐磨胎面配方，提供了超高的磨耗里程数。即以超安全、超节油、

超耐磨性能赢得了客户的青睐。 

12、请问公路型轮胎和非公路型轮胎是怎样划分的？ 

答：公司一直聚焦于商用轮胎领域，目前生产的产品主要有五

大系列，分为公路型和非公路型轮胎两个大类。公路型轮胎指的是

卡客车轮胎（TBR），非公路型轮胎则包括工程机械轮胎、农业轮胎、

工业轮胎（如实心轮胎、叉车轮胎等）及特种轮胎（如轨道轮胎等）。 

13、近些年国内部分轮胎企业纷纷扩建产能，企业之间的竞争

不断加大，请问公司打算怎样应对由此带来的挑战？ 

答：为了在激烈的市场竞争中寻求发展，公司将持续实施差异

化策略。主要体现在几个方面，一是根据市场需求持续调整产品结

构，采取填平补齐等措施提升优势产品产能；二是根据客户个性化、

定制化需求，采取小批量、多批次的生产模式，提升产品附加值；

三是根据市场发展需求做好服务方面的转变，为培育市场打好基础。 

14、公司越南二期项目产能规划是怎样的？目前进展如何？ 

答：公司越南工厂二期项目规划产能是 95万条，包括公路型轮

胎（卡客车轮胎）80 万条和非公路型轮胎 15 万条，目前部分设备

正在进行安装调试，并小批量试产。 

15、据了解公司近几年员工整体面貌发生了很大变化，大家干

事创业的精神更足了，请简要总结其中的原因？ 

答：随着公司近几年生产经营的稳步提升，尤其是从金关老厂

区搬迁至扎佐新厂区以来，员工的整体精神面貌的确发生了很大的

变化，主要得益于两个方面：一是搬迁后新工厂的工艺布局更加科

学合理，借助搬迁改造的契机，有效提高生产装备的自动化、智能

化水平，现场劳动强度大幅降低；二是公司实施了两期限制性股票
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激励计划，建立了以利润贡献为核心的利润中心考核模式，在实现

公司、核心员工和股东利益深度捆绑的同时，还做到了同岗不同薪

的市场化分配体系，员工的主动性、积极性越来越强，干事创业的

精神就更足了。   

16、请问对公司走出去到越南建厂，我们的地方政府是什么样

的态度？ 

答：在国家“一带一路”背景下，到越南投资建厂符合公司国

际化发展战略，既可以有效解决公司出口产品原材料和市场“两头

在外”、物流成本高、运输时间长的问题，又可以增强公司产品供

应的韧性，提高公司整体市场影响力和竞争力。在此期间，当地政

府及有关主管部门给予了公司大力的支持和帮助，项目前期相关的

审批进展顺利，对项目的实施也给予了一定额度的资金补贴。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

无 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

件档附件（如

有，可作为附

件）。 

无 

 


