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兴业皮革科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-010 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

■电话交流会  

参与单位名称

及人员姓名 

华西证券  长城基金 景顺长城基金  中欧基金    

上海东方证券资产  华宝基金     

时间 2023年 8 月 22日下午 15：00-16：00 

地点 公司 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书：吴美莉 

证券事务代表：张亮 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

上半年，随着国内经济社会全面恢复常态化运行，一系

列扩内需促消费政策落地显效，终端市场活力逐步恢复，居

民消费支出恢复态势明显。受终端消费复苏影响，公司下游

鞋包带皮革客户采购积极性提升，同时受益于供应端集中度

的提升，上半年鞋包带皮革销售收入 8.55 亿元，同比增长

30.86%。 

国家针对汽车行业政策指引频出，进一步稳定和扩大了

汽车消费，上半年新能源汽车销量同比大幅增长，受益于国

内新能源汽车市场的快速发展，以及宏兴汽车皮革定点供应

车型销量的增长，上半年汽车内饰皮革实现收入 2.43 亿元，

毛利率 27.3%，对比去年同期都有明显改善。 

报告期内公司营业收入 11.96 亿元，同比增长 61.5%，归



属上市公司股东净利润 9,283.84 万元，同比增长 80.64%。 

Q：公司鞋包带皮革收入增加的原因？ 

随着国内经济社会恢复常态化，终端消费的恢复，下游

客户的采购积极性提升，以及供应端集中度的提升，带动公

司鞋包带皮革销量的增长。 

Q：上半年汽车内饰皮革收入增长的原因？ 

公司控股子公司宏兴汽车皮革目前是理想汽车、蔚来汽

车、问界汽车、吉利汽车、马自达汽车等多家汽车品牌的内

饰皮革供应商，已经取得理想 L7、L8、L9，蔚来 ET7、ES6、

EC6,问界 M5 等多款新能源车型的定点供应，受益于国内新

能源汽车市场的快速发展，以及子公司宏兴汽车皮革定点供

应车型销量的快速增长，汽车内饰皮革的销量同比大幅增

长，因而汽车内饰皮革的收入实现快速增长。 

此外公司并购宏兴汽车皮革后，通过资金支持助力宏兴

汽车皮革充足原料储备、扩充产能、通过产能协同保证质量

和产品交期稳定，同时还通过管理经验的分享帮助宏兴汽车

皮革提升管理效率，降本增效，因而上半年宏兴汽车皮革的

盈利能力对比去年同期明显改善。 

Q：汽车内饰皮革新客户拓展的情况？ 

宏兴汽车皮革基于产品品质的稳定性和供应的及时性，

以及客户服务响应等方面，受到了客户的好评，与客户建立

稳固的合作基础。针对现有客户在服务好原定点有车型的同

时，也积极争取新车型的定点。此外宏兴汽车皮革也在积极

的拓展新客户，与国内多家汽车厂商进行沟沟通联系，争取

为更多的车企提供服务。 

Q：宏兴皮革的毛利率和净利率是否还有提升的空间？ 

上半年宏兴汽车皮革的毛利率 27.3%、净利率 13.9%，随

着后续产销量的增加，新客户新车型的导入，以及内部管理

效能的进一步提升，宏兴皮革的毛利率和净利率还有改善的



空间。 

Q:宏兴皮革的竞争优势？ 

充足的原料储备、优质的客户渠道、取得多款热销车型

订单，借助公司实现制革全工序的生产流程，保证交期稳定

和品质稳定。 

附件清单（如

有） 

 

 

日期 
 

 


