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投资者关系活动记录表 

                                             编号：2023-008 

投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观  

 其他  电话会议                 

参与单位名称及

人员姓名 

明世伙伴基金、华宝基金、汇丰晋信基金、大成基金、博时基金、

鹏扬基金、嘉实基金、景顺长城基金、中邮创业基金、民生证券、

华泰柏瑞基金、诺德基金、农银汇理基金、华西基金、华夏基金、

融通基金、上海东方证券、国信证券共 19人（以上排名不分先后）。 

时间 2023 年 8 月 27 日 （周日） 下午 16:00-17:15 

地点 电话会议 

上市公司 

接待人员姓名 

1、副总经理、董事会秘书：顾玲 

2、证券事务代表：王曼婷 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司 2023 年中期报告情况简介 

今年上半年公司实现营收 8.9 亿，增幅 4.19%，内销收入 5亿，

外销收入 3.9 亿，内销业务收入规模继续快速增长，收入占比继续

提升，上半年内销收入同比增加约 1.1 亿，主要是维杰汽车和智能

业务收入增长贡献，其中维杰汽车收入增长约 7300 万；外销业务受

北美等地高通胀、加息影响，一季度收入影响较为显著，二季度外

销业务已逐步呈现恢复态势。 

从季度业绩来看，二季度经营业绩进一步提升，经营质量逐步

稳健。营业收入方面：今年第二季度，公司营业收入取得 2021 年以



来单季度最高收入 4.9 亿元，环比增长 21.47%，同比增长 20.85%。

利润方面：第二季度实现归母净利润约 0.48 亿元，为公司上市以来

的单季度最高值（2021 年一季度归母净利润 0.51 亿元），环比增

长 36.76%，同比增长 23.7%。第二季度实现扣非净利润 0.49 亿元，

环比增幅 71.39%，同比增长 10.38%。现金流量净额：第二季度经营

活动产生的现金流量净额约 1.3 亿元，也是公司上市以来的单季度

最高值，环比增长 158.31%，同比增长 35.76%。 

二、互动问答 

1、公司 2023 年上半年取得亮眼的业绩表现，毛利率有所提升，

请问毛利率提升的影响因素有哪些以及各影响因素分别对毛利率提

升的贡献占比是多少？ 

答：公司上半年毛利率有所提升，得益于海运费、原材料、汇

率等三大因素对成本端的有利影响。其中，海运货柜上半年平均单

价同比下降约 80%；铁材质类、不锈钢材质类原材料上半年降幅也

较为显著；汇率方面，公司 2023 年初开始调整结汇策略，由以往的

年底集中结汇调整为按照收汇量进行月度结汇，加之上半年汇率同

比相对稳定，汇率波动对报告期业绩的影响程度较以往报告期有所

改善。 

2、公司前装业务如智能座舱板块和维杰汽车个性化外饰业务上

半年业务是否受到车企降价潮的影响？ 

答：公司两个前装业务板块智能座舱和维杰汽车外饰业务定位

不同，配套品类和主打车型上也有较大差异。智能座舱业务聚焦于

智能、电动伸缩开闭系统品类，如电动侧开门系统、电动尾门系统、

电动剪刀门系统、电动踏板系统等品类；维杰汽车的个性化外饰业

务专注于前装外饰品类，如车顶行李架、防滚架、踏板、备胎罩、

储物背包、排气尾套等产品。公司进入前装市场，抓住大行业中的



细分赛道，通过对各业务板块的差异化定位，平滑行业变动影响，

有效分散业务风险。 

3、智能座舱业务板块新增定点项目概况？ 

答：今年上半年，公司智能座舱业务品类新增定点有 5 个，分

别为：极氪的 2个电动侧门项目、上汽通用、上汽飞凡、沃尔沃（精

品）等主机厂的 3个电动尾门项目。 

4、车载智能座舱控制系统品类毛利率下降的原因是什么？ 

答：公司定期报告中填列的“车载智能座舱控制系统产品”是

一个大品类，其中包含前装和后装的细分产品品类，后装产品主要

为 4S渠道的业务。“车载智能座舱控制系统产品”毛利率下降主要

受后装 4S渠道售后业务毛利下降影响；而智能座舱前装业务品类随

着产量提升，规模化初步显现，毛利率在逐步改善。 

5、本报告期，智能座舱前装业务中，主要产品的营收占比分别

是多少？ 

答：智能座舱前装业务中，今年主要的营收贡献品类是电动尾

门品类，约占本报告期智能座舱前装业务收入的六成，其次是电动

侧开门品类，约占三成。后续随着电动侧开门项目的量产增加，预

计电动侧开门品类的收入占比将逐步提升。  

6、车企对搭载智能品类的反馈如何？ 

答：从公司与相关车企的项目接洽来看，随着国内汽车对电动

侧开门的配置兴起，国外的传统豪华、高端品牌汽车在电动侧开门

这个品类的配置兴趣也在逐步增大。从公司目前交付的少量智能座

舱品类前装项目来看，产品交付质量获得主机厂的优秀/A级评级。

公司前期进入如极氪、埃安、上汽通用、上汽飞凡、合众等主机厂

体系后，相对应的客户新增项目也逐步在增加。 

7、海外业务上，采用何种结算货币？美国地区业务占海外业务



多少？ 

答：公司海外业务主要采用美元货币结算，公司海外业务营收

目前约占公司总营收的 45%，美国地区业务约占公司海外业务的六、

七成。 

8、公司对海外业务未来发展的展望？ 

答：公司外销业务逐渐恢复至正常年份水平。2022 年度海外业

务营收规模受到市场高通胀、客户高库存等多方因素影响，尤其在

去年下半年海外市场表现低于预期。但从今年 3 月份开始，海外业

务复苏迹象出现，二季度营收规模已恢复至去年二季度水平，今年

海外营收规模有望恢复至正常年份水平。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 8 月 28 日 

 


