
公司代码：600738                                                 公司简称：丽尚国潮                                                               

 

 

 

 

 
 

 

 

兰州丽尚国潮实业集团股份有限公司 

 

 

2023 年半年度报告摘要 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 1 

 

第一节 重要提示 

1.1 本半年度报告摘要来自半年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发

展规划，投资者应当到 www.sse.com.cn 网站仔细阅读半年度报告全文。 

1.2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证半年度报告内容的真实性、准确性、

完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

1.3 公司全体董事出席董事会会议。 

1.4 本半年度报告未经审计。 

1.5 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

无 

第二节 公司基本情况 

2.1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 丽尚国潮 600738 兰州民百 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 黄爱美 刘姝君 

电话 0571-88230930 0571-88230930 

办公地址 
浙江省杭州市拱墅区吉如路88号

loft49创意产业园区2幢1单元 

浙江省杭州市拱墅区吉如路88号

loft49创意产业园区2幢1单元 

电子信箱 600738@lsguochao.com 600738@lsguochao.com 

 

2.2 主要财务数据 

单位：元  币种：人民币 

 
本报告期末 上年度末 

本报告期末比上年

度末增减(%) 

总资产 3,715,048,481.79 3,659,755,735.26 1.51 

归属于上市公司股东的净资产 1,966,955,520.70 1,911,731,236.81 2.89 

 
本报告期 上年同期 

本报告期比上年同

期增减(%) 

营业收入 471,973,930.06 432,228,753.06 9.20 

归属于上市公司股东的净利润 45,021,755.89 157,604,691.17 -71.43 
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归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润 
91,043,729.31 14,406,786.65 531.95 

经营活动产生的现金流量净额 20,974,622.24 -40,380,388.07 不适用 

加权平均净资产收益率（%） 2.32 8.22 减少5.90个百分点 

基本每股收益（元／股） 0.06 0.21 -71.43 

稀释每股收益（元／股） 0.06 0.20 -70.00 

 

2.3 前 10 名股东持股情况表 

                                                                  单位: 股 

截至报告期末股东总数（户） 22,256 

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 
持股比

例(%) 

持股 

数量 

持有有限

售条件的

股份数量 

质押、标记或冻结的

股份数量 

浙江元明控股有限公司 国有法人 21.32 162,306,296 0 无 0 

红楼集团有限公司 
境内非国有

法人 
12.93 98,474,908 43,310 质押 53,000,000 

中城骥瑜（浙江）实业

有限公司 
国有法人 7.62 58,000,000 0 无 0 

洪一丹 境内自然人 5.44 41,380,075 0 无 0 

孙婕 境内自然人 4.50 34,245,100 0 无 0 

朱宝良 境内自然人 1.36 10,378,093 0 无 0 

兰州丽尚国潮实业集团

股份有限公司－2022 年

员工持股计划 

其他 1.36 10,343,000 0 无 0 

浙江启厚资产管理有限

公司－启厚未来 3号证

券私募投资基金 

未知 1.30 9,873,146 0 无 0 

浙江启厚资产管理有限

公司－启厚未来 4号证

券私募投资基金 

未知 1.28 9,748,900 0 无 0 

香港中央结算有限公司 未知 1.25 9,519,369 0 无 0 

上述股东关联关系或一致行动的说明 

前十名股东及前十名无限售条件股东中洪一丹、朱宝良与

红楼集团为一致行动人，公司未知其他股东之间是否存在

关联关系或属于《上市公司收购管理办法》规定的一致行

动人。朱宝良所持有的 10,378,093 股股份于 2023 年 8 月

11 日进入司法冻结，冻结期限 3年。 

表决权恢复的优先股股东及持股数量

的说明 
无 

 

2.4 截至报告期末的优先股股东总数、前 10 名优先股股东情况表 

□适用 √不适用  
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2.5 控股股东或实际控制人变更情况 

□适用 √不适用  

2.6 在半年度报告批准报出日存续的债券情况 

□适用 √不适用  

第三节 经营情况讨论与分析 

根据国家统计局数据，2023 年上半年全国 GDP 同比增长 5.5%，我国经济运行总体向好，政

府一系列扩内需促消费政策稳步落地，线下客流和消费意愿不断回归，商贸百货市场加速回暖。

公司紧抓经济复苏的机遇，强物业、引客流、拓平台，多措并举提高专业市场租金收入；把握国

货崛起新风潮，改造升级商场业态优化品类结构，商贸零售持续恢复；进一步数智化转型升级业

务运营、采批系统等，赋能公司规模化扩张，实现管理升级和高效决策。厚积薄发、创新驱动，

全力保障公司主营业务持续稳健发展。 

报告期内，公司实现营业收入 47,197.39 万元，同比增长 9.20%；实现归属于上市公司股东的

净利润 4,502.18 万元，同比下降 71.43%；扣除非经常性损益后归属于上市公司股东的净利润为

9,104.37 万元，同比增长 531.95%。 

（一）强化运营管理能力，提升客流赋能商户 

杭州、南京专业市场实施精细化运营管理，改造升级市场硬件完善配套服务，提高服务贴近

商户需求；完善智慧园区平台建设，智慧泊车系统、人员道闸系统强化物业服务能力；采批平台

为商户线上引流，数字化赋能增强商户粘性；多举措提升市场获利能力和资产效率，超额完成上

半年下达指标。通过组织开展新年开业活动、38 女神节回馈活动、春夏采批节、夏日促销夜市等

营销策划增加客流；对市场内优质的原创品牌商户拍摄短视频重点推广，通过抖音、微信公众号

等支持和培育原创设计品牌，线上线下助推商户实现业绩稳定增长，积累长期优质商户资源，打

造专业市场核心竞争力。本期专业市场管理营业收入 21,559.74 万元，同比增长 45.09%，毛利率

为 77.77%，同比增加 11.40 个百分点。 

（二）商贸零售企稳回升，资产盘活提振信心 

亚欧商厦克服多重不利因素，持续恢复运营，对部分区域进行动线升级改造、丰富品类品牌、

增加柜位坪效，新引进苹果 APR 店、华为授权店及灰鲸摄影、粤小煲等新兴时尚品牌 10 余家，

满足年轻化主流客群和旅游群体的消费体验。协同集团各子公司实现资源共享，与丽尚美链合作，

助力线上运营平台，拓展线上业务边界，实现供应链与渠道协同发展，多维度发力实现业绩企稳

回升。商务酒店签订长期协议，提升酒店入住率和复住率。本期商贸百货零售业务实现营业收入

7,530.48 万元，同比增长 1.93%，毛利率为 44.58%，同比增加 5.27 个百分点。 

亚欧商管充分发挥亚欧国际物业的优质区位优势，盘活存量资产，持续提升运营服务水平，

打造政务大厅、轻奢酒店、高端休闲娱乐场所等业态，凸显招商能力，高质量完成招商工作。报

告期成功引入高端娱乐健身等业态以及当地知名陇菜餐饮品牌，上半年实现出租率 99.5%。上半

年度商户运营良好，品牌运营管理呈良性发展。本期商业管理业务实现营业收入 2,103.63 万元，

同比增长 123.99%，毛利率为 14.55%，同比增加 11.48 个百分点。 

（三）布局零售新渠道，拓展营销新方式 
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报告期内，公司新零售业务主要分为运营业务及服务业务。运营业务包括跨境电商及仓储型

超市等，通过深入开展线上线下融合的零售模式，依托自身在采购渠道管理、运营管理以及数字

化应用等方面的优势，建立全渠道供应链体系，提升运营管理水平。伴随电商平台销售结构朝社

交电商、兴趣电商调整，公司把握变革方向，向拼多多、抖音及私域等平台布局；服务业务主要

为新媒体业务，通过视频制作、广告代理等方式，描绘客户产品的消费人群画像，为客户精准输

出内容营销，实现品效合一及营销模式升级。本期新零售业务实现营业收入 13,106.57 万元，同比

下降 22.62%，毛利率为 16.69%，同比增加 9.83 个百分点。 

（四）启动定增募资，助力第二增长曲线 

公司拟向控股股东定向发行股票，募集资金总额不超过 73,024.83 万元，用于专业市场及亚欧

商厦改造升级、数字化转型、智慧云仓建设等项目，进一步夯实主营业务，推动数字化转型，拓

展新零售产业链，把握消费复苏机遇和加速数字化新零售业务发展，进一步优化公司资本结构，

提供新的利润增长点，增强公司核心竞争力及盈利能力，实现可持续、高质量发展。 

（五）再推亿元回购计划，彰显未来发展信心 

基于对公司未来发展前景的信心和对公司价值的认可，增强投资者信心，同时为建立完善公

司长效激励机制，充分调动公司员工的积极性，有效地将股东利益、公司利益和员工个人利益紧

密结合在一起，促进公司健康可持续发展，公司计划以自有资金或自筹资金以集中竞价交易方式

回购公司股份用于员工持股计划。 

 

第四节 重要事项 

公司应当根据重要性原则，说明报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对公司

经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项 

□适用 √不适用  

 

 


