
证券代码：002111                            证券简称：威海广泰 

 

威海广泰空港设备股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-005 

投资者关系活

动类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 

参与单位名称

及人员姓名 

中天国富证券研发中心 王轶铭 

北京琮碧秋实私募基金管理有限公司 曹博 

信达证券 任旭欢 

信达证券 冯钰博 

时间 2023 年 8 月 29 日 14:00-15:30 

地点 山东省威海市环翠区黄河街 16 号 6 楼办公室 

上市公司接待

人员姓名 
副总经理、董事会秘书 罗丰 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司接待人与投资者交流 

1、公司上半年国际订单增加迅速的原因？ 

公司持续加大研发和创新投入，经过多年的积累，已经打造高

端保障装备生产平台，产品品质优异，性能稳定，交付能力强，特

别是依托国内强大的配套能力，公司在空港装备电动化已经实现全

球领先，品牌国际知名度和影响力大幅提升。这是公司订单增加的

基础。去年以来，随着交流的畅通，公司加大与客户的沟通，积极

拓展新的销售渠道，与国际大型地服公司和国际知名租赁公司合作



有了实质性进展，海外订单超出预期，趋势继续向好，今年已经成

为国际业务爆发的元年。 

2、国际市场方面，出口最多的地区是哪里？ 

公司产品种类齐全，覆盖机场的机务、飞机货运、油料加注、

场道维护、客舱服务、机场消防六大作业单元，能为一架飞机配齐

所有地面设备，产品已经出口全球 70 多个国家和地区，涵盖亚洲、

欧洲、大洋洲、非洲和南美洲，目前主要市场在亚太区域。 

3、公司双主业发展的展望？ 

公司在坚守民族高端智能装备制造业的前提下，坚持“双主

业”的产业布局。即空港装备产业、应急救援装备产业。空港装备

是公司最成熟的板块，目前电动化水平全球领先，国内市场，公司

将进一步丰富产品品类，稳步提升市场份额，持续提高收入水平；

国际市场的成功拓展打开了空港装备发展“天花板”，公司将通过

多种渠道，快速提升国际市场份额，争取使收入水平实现跨越式增

长。应急救援装备方面，目前我国应急救援力量还在起步阶段，新

型救援数量不足，全社会参与应急救援的局面还没有完全形成，随

着各级政府对人民群众人身安全的重视，应急救援装备需求正在快

速提升，公司是国内应急救援行业比较有代表性的企业，产品种类

丰富，产品性能稳定，新应急救援装备产品持续进入市场，行业影

响力不断增强。在此基础上，公司将进一步加大产能投入，不断增

加产品种类，进一步扩大高端产品市场份额，持续提升盈利水平。 

4、公司产品的交付周期要多久？ 

公司生产模式呈现“小批量、多品种”的特点，通常需根据客

户的多样化需求进行定制化生产，并根据客户的定制化需求采购相

应的底盘、动力系统等原材料，整体采购、生产周期较长。空港装

备生产周期为 3-9 月、消防车生产周期为 4-12 月，具体交付时间按

照合同约定执行。 

5、长期来看，空港装备板块的业绩增长点在哪里？ 



答：空港装备是公司最成熟的板块，在国内市场占有率遥遥领

先，但从全球市场来看，仍处在刚起步的阶段，特别是在新能源赛

道，公司产品技术上已经领跑全球，“出海”前景光明。加之公司成

功研制旅客登机桥产品，补齐了公司空港地面设备的最后一块版

图，未来市场空间广阔。因此，空港装备提升的关键点主要是国际

市场及旅客登机桥产品。过去，国际市场的拓展渠道主要为直销、

代理以及跟随央企和一带一路项目。现在成功拓展了全球知名地服

公司和租赁公司这两个重要渠道，效果显著。同时，随着公司产品

在海外的推广使用，产品知名度和美誉度大幅提升，主动寻求合作

的客户也越来越多。公司将通过多种渠道，快速提升国际市场份

额，争取使收入水平实现跨越式增长。旅客登机桥目前已经取得多

个产品通告，公司正在全力拓展市场，争取在今年实现较大的市场

突破。 

6、以公司现有产能，在满产满销的情况下，产值能达到多

少？ 

公司产品丰富，主要采取“以销定产”的生产模式，随着新建

项目逐步投入使用，产能将大幅提升，具体产值还需结合产品结构

的情况估算。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2023 年 8 月 29 日 

 


