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投资者关系活

动类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          路演活动 

□现场参观             其他（电话会议） 

参与单位名称 

浙商证券、中银证券、中信建投、中泰证券、中欧瑞博、中金

研究、中航证券、正圆投资、正心谷、国联证券、中财明强、

长江证券、永赢基金、亚太财险、信银理财、象屿新能源、仙

人掌资产、天风证券、太平养老、太平基金、生命人寿、熙山

资本、宏盛鹏达投资、深圳恒德投资、申港证券、柯桥隆正投

资、上银基金、上海证券、涌乐私募、牛乎资管、景富投资、

高澈投资、泉果基金、平安证券、平安银行、磐厚动量、南土

资产、立格资本、景顺长城、晋江和铭、金建投资、瑞华投资、

华泰证券、华能贵诚信托、华福证券、鸿道投资、泓澄资本、

昊泽致远、汉石私募、国信证券、国新证券、国新国证、国泰

君安、国泰财险、国联基金、国都证券、广东宝新、光大证券、

工银国际、工银安盛资管、高盛高华、高盛亚洲、方正证券、

东海证券、东方基金、大同银行、川流投资、财信证券、财通

证券、财通基金、江亿资本、宝盈基金、安信证券等 81人 

时间 2023 年 8 月 30 日  

地点 进门财经（https://www.comein.cn/home/index） 

上市公司接待

人员姓名 
董事、副总经理、财务总监：王姣姣女士 

副总经理、董事会秘书：彭民先生 

应用技术部&市场部副总经理：南亚雄先生 



投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、简要介绍 2023 年上半年公司经营情况 

受益于全球光伏市场的强劲需求以及 N 型电池的快速产

业化，报告期内，公司营业收入与净利润双双实现快速增长。

2023 年上半年，公司实现营业收入 347,531.77 万元，较上年同

期增长 108.05%；实现归属于上市公司股东的净利润 20,272.58

万元，较上年同期增长 630.47%；实现归属于上市公司股东的

扣除非经常性损益的净利润 13,758.19 万元，较上年同期增长

793.48%。 

2023 年上半年，公司光伏导电银浆实现销售 642.88 吨，

较上年同期增长 117.89%；其中应用于 N 型 TOPCon 电池全套

导电银浆产品实现销售 261.83 吨，占公司光伏导电银浆产品

总销售量比例快速提升至 40.73%，处于行业领导地位。随着光

伏行业 N 型电池尤其是 TOPCon 电池产能快速放量，公司将

持续加大产品技术研发与市场开拓力度，进一步巩固公司在光

伏电池导电银浆行业的领先地位。 

二、问答环节 

1、 公司上半年的银浆出货情况是怎么样的，对于全年的

出货结构如何展望？ 

答：2023 年上半年，公司光伏导电银浆实现销售 642.88

吨，其中应用于 N 型 TOPCon 电池全套导电银浆产品实现销

售 261.83 吨，从上半年经营情况来看，公司全年 TOPCon 银浆

产品销量占比预期在 50%左右。 

2、 对于外币贷款公司是怎样的策略，未来有没有优化措

施？ 

答：公司主要原材料银粉进口采购金额仍较大，近一年多，

美元兑人民币汇率高企，对于进口企业来说比较难。公司本期

采用的付款策略是汇率阶段性低点时直接用人民币购汇，汇率

高时采用美元贷款，待之后汇率下降时择机锁汇或购汇。目前，

美元兑人民币汇率上涨到前高 7.3，美联储加息已进入尾声，



市场预测汇率再上涨的空间有限。未来公司将继续密切关注国

内外政治、经济形势等，与各渠道专业人士多加交流，择机

开展外汇衍生产品交易业务，进行合理的外汇风险管理 ； 同

时，公司也将继续推进国产银粉替代，降低进口银粉采购比例，

以减少汇率波动对公司产生的影响。 

3、 公司国产银粉的导入占比情况是怎样的？ 

答：公司 PERC 电池银浆已经做到 80%以上的国产粉占

比；TOPCon 电池正、背面银浆综合起来看，年底国产粉导入

有望达到 50%左右占比；HJT 产品目前还是以进口银粉为主。 

4、 请介绍一下公司异质结和银包铜的进展情况。 

答：异质结方面，公司在低温纯银浆料路线和银包铜路线

是持续双线推进发力，已在多家行业头部企业完成了产品认

证，产品性能指标处于行业领先水平。低温纯银浆料长期处于

稳定供货交付阶段，低温银包铜浆料在行业龙头客户处已经实

现稳定批量生产。 

5、 公司对于未来 TOPCon 技术和市场行情如何展望？ 

答：根据行业数据观察，2023 年 TOPCon 产能投放速度显

著加快，预计行业出货量将达 120GW 以上，2023 年 TOPCon

电池市占率有望达到 30%左右，2024 年市占率有可能超过

65%。TOPCon 浆料有望持续较长的高景气周期，对于公司整

体生产规模、出货规模以及 TOPCon 产品在整体出货量的占比

提升都是非常大的正向推动。未来，公司将通过不断的产品迭

代升级，与客户协同创新，推进 TOPCon 银浆产品的提效降本，

扩大公司的市场占有率。 

6、 想了解一下公司二季度相对一季度加工费的变化情

况？ 

答：公司的 PERC 银浆和 TOPCon 银浆的加工费在上半年

相对稳定，相较于 PERC 银浆，TOPCon 银浆的加工费要高

40%-50%，HJT 银浆加工费会比 PERC 和 TOPCon 更高。 



7、 公司如何看待电镀铜技术方案？ 

答：电镀铜技术并不是全新的技术类型，而光伏行业对效

率、产能、良率、成本都有着极高的要求，就目前来看，电镀

铜当下还不成熟，也不具备成本竞争力。 

8、 公司在TOPCon正面银铝浆与同行相比有哪些技术优

势？ 

答：TOPCon 正面是硼扩发射极，需要使用全新类别的银

铝浆产品以实现良好的电性能，特别是行业从常规工艺往 SE

工艺升级切换后，对于玻璃粉与铝粉等无机组合开发、细线印

刷提出了更高的要求。公司银铝浆产品的转换效率处于行业领

先位置，具有非常宽的工艺窗口，可以良好匹配不同类型的 SE

工艺需求，同时公司银铝浆产品在超细线印刷方面也处于行业

领先地位。未来，公司一方面会进一步强化工艺窗口与超细线

印刷能力的优势，同时会进一步加快产品迭代升级，给客户不

断带来更高的转化效率。 

9、 在 TOPCon 银浆的竞争相对集中的格局下，公司的优

势是什么？ 

答：首先，TOPCon 电池作为新一代电池技术需要浆料企

业具有前瞻性的布局，而公司在 2017 年左右与行业内的一些

领先客户在 TOPCon 前代技术 N-PERT 上就开始了相关合作

和量产，2019 年左右开始和 TOPCon 领先企业合作开发全套

金属化浆料方案，技术储备很早；其次，TOPCon 电池不管正

面还是背面的浆料，核心体系是玻璃粉的开发设计，公司是全

行业少有的，自主设计玻璃粉体系又自主制造的银浆公司，在

TOPCon 市场启动由国内企业主导的情况下，公司能够贴近客

户需求进行快速响应，并对产品进行动态优化调整；再次，公

司在 PERC 时期积累了大量的优质的客户资源和客户结构，在

公司具备了有竞争力的产品后，为公司导入优质客户、快速获

取市场份额奠定了基础。未来，公司将加强研发投入，加强销



售团队和技术团队的建设，持续投入 TOPCon 的迭代技术开

发，保持公司未来长期处于领先的市场地位。 

10、 公司布局金属粉、硝酸银在战略上是如何考虑的？ 

答：光伏行业持续快速增长将有效支撑导电银浆市场的长

期增长，基于供应链的安全和稳定性，公司向上游布局硝酸银。

公司金属粉的布局主要是面向异质结低温浆料和半导体封装

浆料所用的银包铜粉、纳米银粉进行的储备和规划。 

11、 公司半导体浆料未来的进展和后续放量的节奏？ 

答：公司布局的非光伏业务主要聚焦在半导体电子领域，

主要分为三个方向的产品：一是 LED 与 IC 芯片封装粘接银浆

在不同导热系数场景的应用；二是面向第三代功率半导体芯片

封装粘接的烧结银产品，在超高散热场景的应用，是未来功率

半导体发展的关键材料之一；三是功率半导体封装用 AMB 陶

瓷覆铜板钎焊浆料。与光伏银浆相比，半导体封装浆料品类较

多，导入验证的节奏和时间较长。公司将围绕这三大方向持续

进行产品完善和迭代，客户群体现处于从小规模的验证客户向

中等体量的客户切换过渡阶段，未来公司将重点培育、持续推

进，不断拓宽公司产品的应用领域和市场。 

附件清单（如

有） 无 

日期 2023 年 8 月 31 日 

 


