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天津利安隆新材料股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：20230906 

投资者关系活动类

别 

□特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            □√业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □一对一沟通 

□其他  

参与单位名称及人

员姓名 

投资者网上提问 

时间 2023 年 9 月 5 日 13:30-16:50 

地点 
公司通过全景网 “投资者关系互动平台”（http://ir.p5w.ne t）

采用网络远程的方式召开业绩说明会 

上市公司接待人员 

1. 董事、副总裁、董事会秘书：谢金桃女士 

2. 财务总监：阎文嘉先生 

3. 证券事务代表：刘佳女士 

投资者关系活动主

要内容介绍 

投资者提出的问题及公司回复情况 

 公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回

复： 

1、减持进度，什么时候披露 

您好！将根据减持进度过半或时间过半孰早进行进展

披露，感谢您对公司的关注! 

2、2023 年上半年，利安隆的研究和开发项目有哪些

重要进展？ 

您好，公司上半年三条生命曲线技术研发投入持续增



长，在现有三条曲线的基础上进行原有产品技术的迭代及

新产品的开发工作，并持续进行研发项目的产业化推进。

具体进展请持续关注公司定期报告，感谢您的关注！ 

3、公司的技术创新能力是如何体现的？是否有具体的

创新项目或成就？ 

您好，第一曲线：作为抗老化行业龙头企业，公司是

全球仅有的两家全系列产品供应商之一，在工艺路径和新

结构物方面均获取多项专利，在应用技术领域处于行业领

先地位，与多家知名客户设立联合实验室。第二曲线：作

为国内头部润滑油添加剂企业，公司作为主要成员参与国

内 D1 标准的制定。第三曲线：均为国家新兴战略产业，是

目前全球最前沿的学科，公司与全球头部同台竞技，争取

开创具有国际领先技术和产品，拓展广阔的成长空间。感

谢您对公司的关注！ 

4、利安隆是否有扩大产品线或进入新市场的计划？ 

您好，公司是全球化企业，目前已覆盖欧洲、美洲、

中、日、韩等成熟市场，南美洲、东南亚、印度等新兴市

场，未来在深耕已有市场的基础上，通过全球三大、三中、

三小、三特别市场划分，掌握好成熟大客户基本盘，发力

挖掘中小客户需求，提升全球市占率尤其是海外市场在公

司的营收比例。公司始终坚持创新驱动发展，在产品技术

创新的同时，不断开拓新应用领域，未来公司将持续发布

新产品及新应用领域，有关进展请关注公司的公告。感谢

您的关注！ 

5、请问利安隆的战略目标或未来发展战略是什么？ 

您好！利安隆 2.0 战略规划为 2028 年实现 150 亿营收

目标，第一曲线新材料事业部 100 亿营收，第二曲线润滑

事业部 40 亿营收，第三曲线 10 亿营收。为此，公司持续

在市场开拓、产能建设、人才梯队培育等方面做了充分的

布局和准备，感谢您对公司的关注！ 



6、润滑油添加剂业务在 2023 年上半年取得了什么成

就，以实现如此大幅度的增长？ 

您好！公司积极调整润滑事业部整体战略，开拓大客

户，改善客户结构，升级管理体制，推动降本增效。感谢您

对公司的关注！ 

7、抗老化助剂业务中，光稳定剂、抗氧化剂和 U-pack

的销售情况如何？为什么光稳定剂和抗氧化剂的销售下降

了？ 

您好！公司上半年整体销量提升 20%，受宏观经济环境

影响，部分产品降价幅度大于原材料降价幅度，利润空间

短期承压。公司在积极调整，降本增效，持续改善利润空

间。感谢您对公司的关注！ 

8、利安隆在 2023 年上半年的市场份额如何？ 

您好！公司 2023 年上半年出货量增加 20%。有效提升

了市占率。感谢您对公司的关注！ 

9、2023 年下半年和未来一年，公司对业绩有什么预

期？ 

您好！有关业绩情况，请持续关注公司的公告，感谢

您的关注！ 

10、为何今年上半年康泰毛利率下滑较大，同行业瑞

丰新材并不明显，是单纯的原材料成本上涨问题，还是售

价下滑严重。谢谢！ 

您好！康泰二期处于产能爬坡阶段，人员等前置成本

影响上半年毛利率，未来随着产能利用率提升，毛利率将

持续改善。感谢您的关注！ 

11、贵公司的生命科学产品是药品吗治疗什么？。 

您好！公司生命科学业务主要分为生物砌块业务和合

成生物学业务两个方向，生物砌块业务从事修饰核苷、DNA

和 RNA 亚磷酰胺单体、核苷酸、核酸药物合成载体、核酸

药递送载体、核酸药物、IVD 诊断试剂盒等合成用辅助材料



的研发、生产和销售；合成生物学业务主要面向化妆品、

保健品市场需求。感谢您的关注！ 

12、请问利安隆的主要竞争优势是什么？ 

您好，公司构筑了优秀的管理团队；公司业务层次清

晰，可持续发展优势明显，公司第一、第二、第三生命曲线

清晰，第一曲线高分子材料抗老化领域已深耕多年，基本

盘扎实稳健，技术和人才储备充分，未来发展预期确定；

公司作为国内高分子材料抗老化技术领域的领先者，已全

面掌握材料抗老化单剂抗氧化剂和光稳定剂等抗老化助剂

产品的核心技术为基础，通过长期的技术研发投入，构建

了业内一流的技术研发团队，成为国内唯一一家塑料、橡

胶、纤维、胶黏剂、涂料的全域客户覆盖供应商，叠加公司

的单产品双基地供应配合全球营销网络覆盖与 72 小时快

速反应综合构成了公司的竞争优势。第二、第三曲线为公

司可持续发展提供了多层次高质量发展优势。 

13、请能否分别回答一下：核酸药物项目、红景天苷

项目、聚谷氨酸项目这三个项目要实现真正量产分别需要

到什么时候？ 

您好！生物砌块赛道，2023 年 1月奥瑞芙在公司已建

成甲类车间内建成中试研发装置并投产运行，该装置采用

先进工业化流程设计，购置先进设备，采用 DCS 控制系统，

该装置运行后能有效解决目前国内核酸单体的试验性生产

装置存在工艺技术和装备水平低、大部分溶剂不回收、分

离提纯工艺落后、几乎没有自控等问题，同时确保产品品

质，降低生产成本，增强生产过程安全控制，在细分行业

取得竞争优势。装置设计年产能 6000kg，配有 100L到 5000L

不同规格反应釜，可满足客户不同批量定制化生产需求。 

合成生物学赛道，实验室已配备菌种改造、摇瓶优化、5L-

100L 发酵、分离纯化、干燥和检测等实验室设备，实验室

已具备酵母菌、大肠杆菌和枯草芽孢杆菌等不同底盘的小



试全流程开发条件。 

生命科学业务为公司的新兴业务，相关进展请持续关注公

司的公告，感谢您的关注！ 

14、人民币贬值对公司财务费用率的下降有何影响？

公司是否采取了对冲措施来管理货币风险？ 

您好，汇率波动使公司财务费用率相应降低，公司采

取稳健的货币管理措施，严控货币波动风险。 

15、请问公司的净利润在同一时期下降了 0.92 亿元？

主要原因是什么？ 

您好，公司的净利润同比下降主要是由于公司部分产

品销售价格下降的幅度大于公司原材料采购成本下降的幅

度，导致产品毛利率下降原因所致。 

16、请问 主要产品市场环境有改善吗？怎么看后期的

价格走势？ 

您好！主要产品市场环境在二季度有改善，前期价格

下行的产品价格趋势或企稳、或回升，后期价格走势取决

于市场供求关系及原材料价格波动，初步判断价格平稳。 

17、公司拥有 232 项专利，其中包括 161 项发明专利。

这些专利在公司的业务中起到了什么作用？ 

您好，公司作为行业技术领先企业，通过长期的技术

研发投入，已积累了大量核心技术，并构建了业内一流的

技术研发团队，形成了符合行业特征的技术研发和客户服

务体系。众多的专利代表了公司多年研发投入构筑的技术

壁垒，也体现了公司产品质量优势，为公司发展打下了坚

实基础。 

18、康泰二期产能爬坡阶段的进展如何？它将如何影

响公司的业务和盈利能力？ 

您好，康泰二期已于二季度正式投产，目前处于生产

和市场开拓双爬坡阶段，未来将用二期的产品线补齐公司

一期产品短板，一二期产能形成合力，满足下游客户需求，



持续提升盈利能力。 

19、产品盈利能力下降的具体原因是什么？公司有计

划采取什么措施来改善产品盈利能力？ 

您好，公司产品盈利能力下降的主要原因是部分产品

销售价格下降的幅度大于公司原材料采购成本下降的幅度

所致，公司将会采取相应措施改善产品盈利能力。 

20、请问公司是否有任何战略合作伙伴关系的更新？ 

您好，公司各业务曲线均在持续开发和推进战略合作

伙伴的合作，有关进展请关注公司的定期报告和公告。感

谢您的关注！ 

21、利安隆在半年报中提到的主要风险因素有哪些？ 

（1）宏观经济不确定性风险。  

应对措施：通过促进销售、低成本运营、充实现金流等关

键因素全面防控公司经营风险，详细制定年度目标，细化

分解，复盘总结，确保公司 2023 年经营计划的实施。  

（2）原材料采购成本波动的风险。 

应对措施：为应对原材料价格波动的风险，公司从多个方

面采取了积极措施。一是与主要供应商建立了长期合作关

系，以固定式、规模化采购的优势换取更优惠的价格；二

是提升公司的品牌影响力，增强与客户的粘性关系，提升

议价能力，从而有效规避原材料价格波动的风险；三是制

定严格的采购管理程序，对于供应商的选择与采购成本控

制建立起了一套完整的机制；四是加强技术研发投入，以

技术创新来降低生产成本。 

（3）环保和安全生产的风险。 

应对措施：公司一直高度重视环境保护和安全生产工作，

在公司体系打造 EHS“双本质”，未来仍将严格实行 EHS管

理体系，加强安全生产的综合管理和监督检查，完善环保

设施及监测管理系统建设，保证企业安全稳定运行，确保

环保治理符合要求。 



（4）宏观环境因素变动的风险。 

应对措施：公司将密切关注宏观环境的变化及相关政策走

势，一方面公司通过进出口业务以及本外币融资来进行币

种的匹配，规避利率波动带来的影响；二是坚持创新驱动

发展的经营理念，通过持续创新和技术积累，不断提高企

业自身竞争力，以应对经济环境总体不确定所带来的相关

风险。 

（5）应收账款的风险。 

应对措施：公司针对应收账款的风险采取了相应的措施，

主要有：一是加大营销人员的绩效考核、督促营销人员与

客户经常对账并催收货款；二是针对不同客户的重要度（如

规模、财务状况、合作年限、银行信用等）进行分类管理，

采取不同的信用控制方式；三是公司法务部与营销中心紧

密配合，根据实际情况及时采取相应措施维护公司合法利

益，如及时发催款函、诉讼等法律手段；四是公司引入中

信保对应收账款投保信用险。  

（6）公司快速扩张的管理风险。 

应对措施：公司将加强现有管理团队的培训，同时引入专

业技术人才，搭建新的管理团队，提升公司内部管理体系

建设和流程优化，以进一步降低管理风险。 

（7）新增项目投产的风险。  

应对措施：公司将全面统筹规划，做好分批投产进度安排，

建立保质高效的项目运营体系，提高运营效率，推进项目

顺利投产。公司将根据战略发展规划，加大客户开发力度，

积极消化新增产能，早日实现新建项目的效益，确保公司

持续稳定发展。 

（8）投资并购所引发的风险。 

应对措施：公司将认真加强投后项目的财务和内部控制管

理，每年进行风险减值测试，及时发现风险并正确应对。

同时公司将稳健扎实地做好双方在管理、市场和技术等层



面的整合工作，尽可能的减少并购整合风险。 

22、请问公司在 2023 年上半年的研发投入是多少？ 

您好，公司在 2023 年上半年的研发投入 1 亿元。 

23、利安隆是否计划推出新市场或新产品线？ 

您好，公司是全球化企业，目前已覆盖欧洲、美洲、

中、日、韩等成熟市场，南美洲、东南亚、印度等新兴市

场，未来在深耕已有市场的基础上，通过全球三大、三中、

三小、三特别市场划分，掌握好成熟大客户基本盘，发力

挖掘中小客户需求，提升全球市占率尤其是海外市场在公

司的营收比例。公司始终坚持创新驱动发展，在产品技术

创新的同时，不断开拓新应用领域，未来公司将持续发布

新产品及新应用领域，有关进展请关注公司的公告。感谢

您的关注！ 

24、2023 年上半年，公司关键成就是什么？ 

您好，2023 年上半年，受宏观经济影响，公司下游行

业需求下滑，公司在严峻的背景下，出货量增加 20%，代表

了公司产品质量、技术均处于行业龙头地位，市场份额持

续扩张。 

附件清单 无 

日期 2023 年 9月 6日 

  

 


