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投资者关系活动

类别 

 特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

法巴资本:王国光、David Choa；招银理财：姚思劼；中信证

券：陆竑；中泰资管：王路遥、田瑀 

时 间 2023 年 9 月 7日 

地 点 公司四楼会议室、线上会议 

上市公司接待人

员姓名 
董事、副总经理、董事会秘书兼财务总监  陈虹 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司上半年收入增速低于订单增速的原因是什么呢? 

答：公司上半年收入增速低于订单增速，一方面是产能

压力对交付造成了一定影响：一是设计产能紧张，上半年设

计任务繁重的国际业务订单较多，经我们测算，国际业务的

平均设计工作量是国内业务的 2.5 倍，对产能占用大，但我

们近两年招聘的大量设计人员正逐渐成长起来，对后续设计

压力有一定的缓解；二是生产制造方面，去年的扩产计划还

没完全达产，核电密封专用生产线部分关键设备预计在今年

10月底至 11月初期间可以交货，FMS 柔性生产线的基础建设

预计在第三季度末完成，特种阀门板块的新园区已完成厂房

建设，部分设备已到货正在安装调试，达产后，生产制造产

能会进一步增加。另一方面，上半年新增订单大部分来自国

际业务和核电业务，这两个板块的业务执行周期都比较长，

对交付也造成了一定影响。从目前的在手订单情况来看，我

们对于完成全年的经营目标是非常有信心的。 



2、公司认为这个行业的壁垒是什么？ 

答：从行业壁垒来讲，客户的认可就是这个行业最大的

壁垒。密封产品在装置中是一个非常关键的零部件，价值量

在项目总投资额中占比较低，但对装置的安全运行起到很大

的作用，所以客户非常看重产品的品质和可靠性。而密封产

品又是一个极其复杂的零部件，客户选用产品时主要依赖产

品的过往工程应用业绩，这些业绩都是长期积累的过程，短

时间内很难突破。 

3、公司国际业务订单的设计耗时比国内业务长，这是为

什么呢？ 

答：一是因为国际业务的设计工作较国内业务复杂，涉

及很多国家的标准、体系，以及额外的语言工作等，需要更

多时间完成；二是由于国际业务增长迅猛，原国际业务团队

人员已不能满足订单增长的需求，所以公司从国内团队抽调

了很多人员加入国际团队，这些抽调人员对于国际业务的学

习和熟悉需要一段时间。但是公司国际团队非常优秀，从最

开始国际业务订单的设计时长是国内的 5 倍，到现在的 2.5

倍，成长很快，相信通过我们不断的努力，国际业务订单的

设计耗时还能进一步缩短。 

4、公司提到天然气长输管线市场竞争激烈导致部分增量

业务项目毛利率低于往年，请问这种情况是以后的一个常态

吗？ 

答：天然气长输管线市场前几年落地项目不多，今年上

半年的项目中上游主机厂竞争非常激烈，这种竞争也会传导

到密封企业，由于密封市场“增量占领存量”的竞争策略，

公司肯定会全力以赴确保在增量业务中的市占率，所以在部

分增量业务项目中有所降价，但这种情况在行业的项目竞争

中其实很常见，只要是具有战略意义的客户、项目，我们一

定会拿下，为未来的存量业务提供坚实的基础。 



 无 

日 期 2023 年 9 月 7日 
 
 


