
证券代码：300021                                  证券简称：大禹节水 

大禹节水集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：202309003 

投资者关系活动类别 

特定对 象调      业绩说 明会 

路 演 活 动      现 场 参 观 

研分析师会议      媒 体 采 访 

新闻发 布会      一对一 沟通 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与人员 

嘉实基金 李宇昂          北信瑞丰基金 赵建才 

武汉舜民 廖勇、廖琨奇    民生证券 尚硕 

中航证券 陈翼、李若熙    广发证券 荣凌琪 

九阳润泉 裘铮            英安投资 朱光宇 

中信建投 黄孝捷          中信农业基金 周志远 

中信证券 聂聪聪、赵子豪  任行投资 刘志强 

国泰君安 蒋若薇          万和证券 李瑞 

接力资本傅嘉岳、陆茂华   钛资本 郭丹丹 

汇梵投资 王睿超          颐和银丰 叶新、任阔 

东北证券 徐志强          21 世纪 陈磊、吴菲菲 

华夏银行 李坤之          民生银行 闫小玲 

明睿资本 杨峰            诚通证券 刘云菲 

时间 2023 年 9 月 7 日 09: 00-18: 30 

地点 大禹节水北京研发中心、慧图延庆饮水项目现场 

上市公司接待人员 

董事长：王浩宇 

首席科学家、研究院院长：高占义 

副总裁、董事会秘书：陈静 

慧图集团副总裁、总工程师：唐宗仁 

证券事务副总监：王硕 

证券事务高级经理：杨柳 



投资者关系活动主要内容

介绍 

投资者实地参观大禹节水北京研发中心，公司

就数字水利行业未来发展态势格局、数字孪生技术

及 SaaS 模式驱动慧图科技业务发展等专题进行分

享，随后前往慧图延庆饮水项目现场实地调研。 

主要交流内容如下： 

Q1：请问公司所处业务领域的市场空间如何？ 

公司全面覆盖从水源到田间的农业用水和农村

水利全领域，提供集合规划设计、投资融资、产品

制造、工程建设、信息智能和运营维护一体化能力

的综合解决方案，其主要应用场景包括：水利领域

项下灌区现代化建设、城乡供水、水利工程、数字

孪生水利业务等；农业服务领域项下高标准农田建

设、农业基础设施运维、设施农业等；生态环境领

域项下农村污水处理、流域环境治理、面源污染治

理等。公司所处领域是我国基础设施建设相对薄弱

和重点领域，长期持续受益于国家产业政策支持，

尤其是近些年国家重点优先加大对农村水利行业的

投资力度，聚焦保障粮食安全、防洪安全、供水安

全和生态安全。公司依托粮食安全和乡村振兴国策，

充分受益于农业、水利相关产业政策和中央资金的

明确导向，面临市场业务空间广阔。 

从水利事业总体规模而言，2022年我国水利事

业迎来发展高峰，全年完成水利建设投资 10,893

亿元，历史性地迈上万亿元台；2023年上半年全国

已完成水利建设投资 5，254亿元，同比增加 18.1%。

水网、现代化灌区和数字孪生水利明确成为水利领

域明确性的重点优先投资方向。从高标准农田建设

总体规模而言，中央明确要逐步把永久基本农田全

部建成高标准农田，2021-2022 期间每年新建高标

准农田约 1 亿亩，2023-2030 期间每年新建及改造



提升约 7,000 万亩，补上土壤改良、田间灌排设施

短板，统筹推进高效节水、水肥一体化设施建设，

亩均投资由 1,500元逐步提升到 3,000元以上。 

Q2：请问公司如何看待应收账款规模增加的状

况？ 

首先，公司客户 90%以上为政府客户，资金来

源主要为中央专项资金，资金用途明确且较多专款

专用安排，业务实际推进过程中基本不存在真正意

义上的“呆账“”死账”。这是公司应收账款回收

保障的重要基础。 

其次，近年来公司业务体量规模持续增加，订

单结构发生了根本性变化，由百万、千万规模的单

一订单为主转变为以亿、十亿为单位体量的综合解

决方案为主。项目订单规模增加的同时，会形成对

应体量的应收账款，符合公司总体处于业务体量扩

大的规律特征，较水利以外领域和同行业建设企业

的应收账款周转情况相对较优，应收账款占营业收

入比例处于合理区间。 

再次，公司重大项目筹划以中央资金来源为基

础，以项目本身运营的现金流回收投资并获取合理

收益为保障，项目收益不完全依赖政府付费，项目

本身风险更加可控。 

最后，公司历来高度重视并常抓不懈应收账款

回款工作，从机制和执行层面保障项目回款，保障

公司经营性现金安全，防范应收账款回款风险。公

司已经建立一整套客户信用管理以及应收账款回款

管理机制，从项目前期的客户履约能力分析和项目

评审、付款条件审核、项目层面现金流入流出管理

到回款责任落实、项目订单提成、利润奖金、销售

和工程系统绩效工资和回款完成情况严格挂钩。 



Q3：请问延庆项目的建设内容有哪些，有何突

出特点和典型意义？ 

大禹节水旗下慧图科技在农村人饮领域创新实

践了以“互联网+”为特征的“彭阳模式”。人民日

报头版头条于 2020 年 9 月 11 日以“‘云’解塬上

渴“为题专门报道了彭阳模式。北京市延庆区农村

饮水智能计量设施建设及运维项目（简称“延庆项

目”）便是在“彭阳模式”基础上实现了复制推广

和深耕优化，是公司在该领域的代表性项目。该项

目采用 EPC+O 模式，含 1 年建设期和 8 年运营期，

覆盖全区 15个乡镇 335个行政村 81，000农户用水

计量。延庆项目采用 NB-IoT物联网、大数据等技术，

实现了供水用水管理可视化、用水户计量收费精细

化、设施运行管理规划化、“取供用”全过程监管

智慧化。 

延庆项目通过铺设信息化设备，架构大数据平

台，提高了水费收取率和运营维护效率，从而提高

了项目智慧化水平和用水户满意度，建立了项目可

持续长效经营机制，对于公司城乡供水业务综合解

决方案具有重要意义。公司推进的城乡供水一体化

解决方案，围绕“一体化、信息化、市场化”总体

目标，实现水费收取率和运营维护效率的极大提高，

实现城乡供水“同水源、同管网、同水质、同管理、

同经营、同服务”，全面保障城乡供水可持续经营

体系。 

Q4：请问慧图科技数字孪生水利技术目前有什

么新进展吗？ 

大禹节水旗下慧图科技是国内较早布局数字孪

生技术在水利行业应用落地的领先企业，是 2022

年水利部数字孪生流域建设先行先试应用案例推荐



名录中唯一一家独立承担 2 个数字孪生项目（湖南

欧阳海灌区、甘肃疏勒河灌区）的单位。今年以来，

慧图科技参与制定数字孪生有关地方标准和技术导

则，深度跟踪水利部公布的数字孪生灌区先行先试

建设名单 48 个（含大型灌区 23 个、中型灌区 25

个）其中的多数项目，近期陆续取得并开展大禹渡、

疏勒河二期等多个数字孪生项目实施工作。 

数字孪生技术综合运用包括气象、降雨、土壤、

水情、遥感等不同类别数据，综合采用无人机倾斜

摄影实景再现、3D可视化引擎、多模态卫星遥感监

测、工程 BIM 全生命周期管理等信息技术以及相关

水利知识模型、AI模型和算法，通过“一隆”（物

理全要素克隆）、“二映”（物联感知精准数字映

射）、“三算”（算据、算法、算力）等建设步骤，

打造“四预”（预报、预警、预演、预案）功能，

实现物理空间和孪生空间的互联互通，在水旱灾害

防御、河湖管理、灌区水资源配置与调度等方面提

供决策支撑。以数字孪生技术牵引业务，增强客户

粘性，提升核心竞争力,打造智慧水利数字孪生综合

解决方案已成为慧图科技的重要战略支撑。如欲了

解慧图科技更多数字孪生业务进展，可关注“慧图

科技”微信公众号。 

Q5：请问慧图科技推行 SaaS 模式有何优势和意

义？ 

以 SaaS 模式推进长期可持续业务是慧图科技

的既定战略方向，可帮助慧图科技培育壮大运营维

护业务，提升核心竞争力。SaaS 模式部署灵活，决

策周期短，安全系数高，对客户而言具备突出吸引

力：一是成本低廉，软硬件投入少，属于轻资产；

二是服务托管，运维转交，聚焦业务本身；三是快



速相应，加速迭代，促进产品更新；四是交付便捷，

建设周期短，注册后即可使用。 

目前，慧图科技已拥有针对如下场景的成熟

SaaS化产品运用：一为高效节水灌溉场景下，通过

对多终端监测数据进行上报、设备调度以及灌溉控

制，打造智慧节水灌溉一体化系统。二为在现代化

灌区场景下，构建集全面监测、自动控制、远程管

理、数据分析以及报警功能等于一体的智能化灌区

管理体系，实现水资源统一调度、高效配置。三为

城乡供水场景下，从水源、泵站、蓄水池、管网到

用水户引入自动化检测控制设施，保障从水源地到

用水户的每个供水环节全程自动化运行、调度，达

到农村饮水同源、同质、同网。四为农村污水处理

场景下，对农村生活污水治理设备运行状态、进/

出水水质、水量等信息进行采集、存储、分析等，

实现污水处理站点的集中管理、异常信息的智能告

警、巡检维修任务的智能管理。五为中小水库场景

下，构建集水雨情测报、水酷调度运用、水库大坝

安全管理等功能于一体的预警预报及淹没分析平

台，确保水库安全运行，打通专业巡管和日常监管

责任落实的“最后一公里”。 

Q6：请问公司国际业务的发展状况如何？ 

公司积极响应国家“一带一路”号召，设有以

色列创新研发中心、国际事业部和设计集团国际所，

从全球视野架构产业布局，深入拓展国际市场业务，

各类产品销售和业务覆盖东南亚、非洲、中亚等 50

多个国家和地区。过去三年，公司国际业务的发展

状况一定程度上受到海外疫情的直接影响。今年以

来，公司加大国际业务支持力度，在东南亚、中亚

等地区取得了较好市场拓展态势。国际业务将作为



公司业务版图的重要组成部分，充分匹配“一带一

路”国家地区发展阶段特征，重点推进滴灌产品销

售、海外工程交付和水电站设计等领域具体业务。 

附件清单 无 

日期 2023-09-07 

 

 


