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   投资者关系活动记录表 

编号：2023-008 

投资者关系活动类别 

 

□ 特定对象调研  □ 分析师会议  

□ 媒体采访      □ 业绩沟通会（电话会）  

□ 新闻发布会    □ 路演活动  

☑ 现场参观      ☑ 其他     线上会议                    

参与单位名称及人员姓名  

招商基金 高岩；华鑫证券 王海明；中信建投证

券 乔磊；国金证券 丁彦文；华安基金 谢磊、吴

运阳；固禾基金 文雅；浙商证券 黄海童、黄宇

宸；交银施罗德 梁简泓；太平养老保险 赵琦；

永赢基金 郑奇波 

时间 2023 年 9 月 6日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员姓名 

副总经理兼董事会秘书 桑泽林先生 

证券事务代表 廖娅伶女士 

证券事务专员 郜丽女士 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

Q1: 公司产品应用广泛，下游行业客户众多，请

问公司产品的行业壁垒在哪里呢？  

答：（1）品牌壁垒。当前，国内锡膏市场主要销

售份额还是由美国爱法、日本千住等知名品牌为

主，他们在行业内都有几十年甚至百年的经营历

史，是客户选择电子装联材料的品牌首选。公司

依靠 25年深耕行业的经验及产品品质的一致性



及稳定性，赢得了国内外众多国内外知名客户的

认可，也与众多企业建立了长数十年的合作关系，

一定程度弥补和拉近了差距。 

（2）技术与工艺壁垒。微电子焊接材料行业属于

技术密集型行业，涉及材料、物理、化学、机械、

电子、自动控制等多个学科的交叉综合应用，而

成熟的产品配方体系往往需要多年的积累，并且

随着通讯、消费电子等下游行业的快速发展，势

必要求微电子焊接材料更新换代速度不断加快，

这对企业研发技术人员具备多种学科知识及掌握

上下游行业的综合性学科知识提出了较高要求。  

（3）客户认证壁垒。作为电子材料行业的重要基

础材料之一，微电子焊接材料的细微变化都可能

会对终端产品的导电及连接性能产生严重影响，

因此下游客户对微电子焊接材料供应商的认证非

常严格，知名客户的认证周期通常耗时 1至 2 年。

在通过认证后，客户通常还要通过小批量试产对

供应商产品的稳定性与服务能力进行审慎评价，

部分客户通过长达 1至 2年小批量验证后才会大

批量使用。出于对产品质量稳定性、转换成本等

方面的综合考虑，下游客户一般不会轻易更换供

应商。因此客户认证，特别是大客户认证对新进

入的企业来说设置了较高的准入门槛。 

Q2：公司下游行业的构成情况大概是怎么的？ 

答：公司下游结构与行业应用有所不同。从收入

构成上来说，第一大板块为 LED 和家电；其次为

通讯行业，包括基站、路由器、光猫等；再次就



是消费电子；最后是光伏、半导体和新能源板块，

其中半导体业务占比较小。 

Q3：展望下半年，公司觉得下游哪些行业的发展

将带动公司的发展？ 

答：从上半年下游需求情况来看，传统行业 LED、

家电和通讯能够保持持续增长，新兴行业光伏和

新能源板块将有持续的增长。消费电子行业的增

速不达预期，下半年仍有很大的不确定性。 

Q4： 公司在半导体行业的进展情况如何？  

答：对于半导体行业，公司在技术研究及产品认

证取得了一定的进展，但小批量试产及批量试产

还需要时间周期，也需要等待客户新产品推广的

速度。所以目前半导体行业类产品对公司整体业

绩贡献率相对较低，短期内对业绩带动效应也不

会太显著。 

Q5：公司与 H 公司的合作进展如何？ 

答：公司已通过 H 公司的认证，包括供应链认证

和产品认证。当前，除了汽车板块公司与 H 公司

未有合作，其它板块均有覆盖。鉴于公司与客户

之间签署的严格保密协议，有关客户情况及合作

情况请您关注公司在深交所指定信息披露平台披

露的定期报告或相关公告。 

接待过程中，公司与投资者进行了充分地交流与

沟通，并严格按照公司有关制度规定，保证信息

披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出

现未公开重大信息泄露等情况。 



附件（如有）  

日 期  2023 年 9 月 8日 

 

 


