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苏州银行股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2023-19 

投资者关系活动类

别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

调研人员：国泰君安刘源、

郭昶皓，富安达基金朱义，

景顺长城基金李南西，工银

安盛资管唐苓，浙商基金贾

腾，建信信托龚嘉斌，上银

基金卢扬，光大保德信基金

李心宇，南方基金肖钰，红

杉资本闫慧辰等 50 家机构

53人 

 

 

上市公司接待人员：计划财

务部总经理徐峰、风险管理

部副总经理朱国玉和董事

会办公室相关人员 

调研人员：申万宏源郑庆

明、林颖颖、冯思远，民生

加银冯嵩越，鹏扬基金谷永

涛，泰康基金季怡轩，晨燕

资产李树荣，申万 FICC 王

向虹，格林基金梁亚辉，华

夏未来王钟琪 

 

 

 

 

上市公司接待人员：副行长

兼董事会秘书李伟、董事会

办公室主任周寅生、计划财

务部总经理徐峰、风险管理

部副总经理朱国玉和董事

会办公室相关人员 

时间 2023年 9 月 7日下午 2023年 9月 7日下午 

地点 苏州银行总行 10楼会议室 苏州银行总行 10 楼会议室 

形式 电话会议 现场会议 

交流内容及具体问

答记录 

主要就苏州银行相关经营情况进行了交流，以下为投

资者问询及简要回复情况记录： 

1、贵行目前在个人经营贷方面有哪些特色打法？  

答：本行坚定零售业务发展转型，强化数字化赋能，

通过创新产品设计、加强渠道合作等方式推动业务适度下

沉，不断提升本行个人经营性贷款市场竞争力。一是加快

线上化发展步伐，提升信用类贷款线上化程度，同时加强

渠道合作引流，拓宽获客来源和服务覆盖，助力实现高效

获客。二是探索批量化获客模式，基于近两年农批市场拓

展经验，加速推广场景化的批量获客模式。截至目前，本
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行农批市场专属贷款已服务覆盖全省 14 家农批市场，累

计授信超 4 亿元，为 1300 余家商户提供授信支持。三是

探索区域差异化特色经营，在充分对接市场需求的基础

上，深耕双创、助农、健康、食品等社会经济重点领域，

从交易、结算、纳税、采购等场景切入，进行数据整合与

客群特征描画，实现批量准入、批量授信。 

 

2、可否分享贵行近期城投相关资产质量情况？ 

答：从历史数据来看，本行地方国有企业（含城投）

贷款的资产质量长期较为稳健，风险总体可控。长期以来，

本行坚持“合规优先、区域优先、层级优先、品种优先”

的授信策略，对客户的选择强调其经营属性，注重其经营

状况、还款现金流和长期发展潜力；对项目的选择，强调

“项目批文合法、项目主体合格、资金用途合规、还款来

源合理”的要求。此外，对于地方国有企业（含城投）的

相关业务，本行明确要求背景真实性审核，加强用信管理

和信贷资金流向监控，严防资金挪用。 

截至目前，本行城投贷款全部发放在江苏省内，城投

债券投向省内的比例超过 90%。基于江苏省区位经济和财

政实力，未来一段时间内本行有信心继续保持相关领域资

产质量稳定。 

 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与

沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息

泄露等情况。 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供的

文档等附件（如有，

可作为附件） 

 

 


