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安徽华人健康医药股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-004 

投资者关系活动类别 

 

☐特定对象调研 ☐分析师会议 

 

☐媒体采访 ☐业绩说明会 

 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

 

☐现场参观 

 

其他（2023年安徽辖区上市公司投资者网上集体接待日活动） 

参与单位名称及人

员姓名 
线上参与2023年安徽辖区上市公司投资者网上集体接待日活动的投资者 

时间 2023年09月12日15:30-17:30 

地点 全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net） 

上市公司接待人员姓

名 

董事会秘书、财务总监 李梅女士 

证券事务代表 黄莲莲女士 

投资者关系活动主要

内容介绍 

 

公司于2023年09月12日（星期二）下午15:30-17:30在全景网“投资者

关系互动平台”（https://ir.p5w.net）参加2023年安徽辖区上市公司投资

者网上集体接待日活动。本次投资者网上集体接待日的主要问答情况如下： 

 

1、公司目前有多少家门店，正在收购和重组的完成后有多少家。 

尊敬的投资者，您好！截至2023年6月30日，公司在安徽省、江苏省、

河南省等地区共拥有门店1,386家，其中加盟店54家。感谢您的关注。 

2、华人健康最近并购很积极，未来3年营收目标多少？谢谢 

尊敬的投资者，您好！公司已于2022年年报“第三节 管理层讨论与分

析”之“十一、公司未来发展的展望”部分对公司战略发展目标与未来发展

规划，以及实现发展目标和规划的具体措施进行了披露。敬请关注公司2022

年年报相关数据。感谢您的关注！ 

3、华人健康七八月份的业绩增长有多少。公司最近一些收购对公司有

产生效益吗？ 



尊敬的投资者，您好！关于公司业绩增长及效益情况，公司将严格按照

有关规定及时履行信息披露义务，敬请关注公司后续披露的三季度报告。感

谢您对华人健康的关注和支持。 

4、请分析一下公司的抗风险能力。 

尊敬的投资者，您好！公司围绕医药大健康行业，从医药代理业务起

步，进入连锁零售、终端集采、医药制造等领域。目前零售业务与代理业务

发展相对均衡、业务协同，已经成为未来战略发展的基石，在此基础上发展

而来的终端集采业务势头良好。产业链上游的研发与生产、下游的医疗门

诊、以及延伸出的医药科技等领域，都有广阔的发展前景。公司坚持主业不

动摇，深耕医药产业链，稳健拓展多元化业务，着力提升股东回报，增强抗

风险能力。感谢您的关注。 

5、公司在人才培养和激励方面有哪些举措？ 

尊敬的投资者，您好！公司在加强员工技能培训的同时，建立晋升通

道，定期举办不同层次人员培训及储备训练。包含新员工培训、店长培训、

营运经理培训等。对门店及员工进行年度任务考核会给予一定激励以及对于

阶段性完成任务给予一定奖励。公司也会在每月定期举办生日会给予员工人

文关怀。感谢您对公司的关注。 

6、请问公司如何看待中小股东在公司发展中的作用? 

尊敬的投资者，您好！非常感谢您对华人健康的关注与支持。公司很荣

幸的拥有数万股东，其中大多数为中小投资者，且都是来自全国、各行各业

的人士，拥有各自不同的视角与见解，其中积极提出建议、建言的不少股

东，恕不能一一列举，给我们以很大的启示与激励。公司管理层一直致力于

推动公司健康、稳定、可持续性的良好态势，切实履行上市公司责任，维护

广大投资者特别是中小投资者的权益。 

7、公司自有的生产研发型平台目前都有哪些产品产出，销售情况如

何？ 

尊敬的投资者，您好！截至2023年6月30日，公司研发平台已立项22个

药品品种，涵盖化药仿制药及中药同名同方药。其中8个品种依托自有化药

及真菌发酵研发平台开发，其余合作开发。已立项品种中目前有3个化药仿

制药稳定性研究中，预计12月前完成注册申报工作，其余品种在研发小试阶

段及中试准备阶段。感谢您的关注！ 

8、恭喜公司零售业务板块即将正式进入浙江市场，请问后续公司对零

售业务的布局情况是怎样的？ 

尊敬的投资者，您好！公司零售业务板块已经布局安徽省内各地市、江

苏省南京市、河南省郑州市；目前根据公司已发布的重大资产重组提示性公

告，公司正在积极布局浙江省。浙江是全国共同富裕先行示范区，经济基础

好，人口基数大，消费购买力强，单店产出较高。交易完成后，公司将正式

进入浙江市场。感谢您的关注。 

9、请介绍下公司在医药代理业务领域的竞争优势。 



尊敬的投资者，您好！公司医药代理业务是与上游医药生产厂商开展合

作，取得其部分产品的代理权，主要面向下游医药零售企业进行推广和销

售。公司从安徽OTC业务起步，一直专注于OTC营销和连锁服务，首创国内医

药营销品牌直供模式，不断的优化提升服务，坚持优品质、大品牌、重服务

的营销策略，与上药、广药、鲁药等大批品牌工业形成战略合作。公司采用

“产品+服务”营销创新，以品牌产品全国总代+OEM贴牌的模式，并依托业

内最具影响力之一的中小连锁药店一站式服务平台华人健康商学院，为全国

合作客户提供全品类产品和全方位的增值服务。 

代理业务的多品规路线以及贴牌模式在行业中特色鲜明，与同行业公司

相比，公司代理品规数量较多，产品结构更加丰富，对单品的依赖度较低。

通过贴牌合作，公司逐步推进了自主品牌建设，形成了以慢病类产品为主的

“福曼医”品牌、以普药与抗生素产品为主的“正远”品牌，以阿胶与补益

类产品为主的“国津”、“国胜”品牌，构建了具有自主品牌标识的系列产

品，还拥有与之配套的具有自主知识产权的若干项外观设计专利、美术作品

著作权。感谢您的关注。 

10、上半年公司的研发投入占营收的比例是多少？ 

尊敬的投资者，您好！截至2023年6月30日，公司已发生研发费用

4329232.28元，较去年同期521952.28元增长729.43%。感谢您的关注！ 

11、重组进展的怎么样了?什么时候重组落地？ 

尊敬的投资者，您好！非常感谢您对华人健康的关注和支持。公司于

2023年7月发布重大资产重组提示性公告，本次重组的各项工作正在有序推

进中，公司将根据本次重组相关事项的进展情况，严格按照有关规定及时履

行信息披露义务，敬请关注公司后续发布的相关公告。 

12、请介绍下上半年公司各业务板块的表现情况。 

尊敬的投资者，您好！2023年上半年，在公司管理层和全体员工的共同

努力下，各项工作稳步推进、均衡发展。2023年上半年实现营业收入

173,097.07万元，同比增长22.80%，其中零售业务板块实现营业收入

123,849.39万元，同比增长21.26%；代理业务营业收入35,183.55万元，同

比增长21.03%；终端集采营业收入14,042.62万元，同比增长39.88%。感谢

您的关注！ 

13、公司在投资者关系维护上都做了哪些工作？ 

尊敬的投资者，您好！公司始终注重投资者关系管理与维护，除了召开

业绩说明会外，公司还通过现场调研、电话会议、投资者热线、邮件、互动

易等多方式多渠道与投资者保持日常互动交流，努力做好投资者关系管理工

作。感谢您的关注！ 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023年09月12日 
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