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北京亚康万玮信息技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

  编号：2023-002 

投资者关系活

动类别 

□√ 特定对象调研  □分析师会议 

□媒体采访      □业绩说明会 

□新闻发布会    □路演活动 

□现场参观       □其他 

参与单位名称

及人员姓名 

人寿资产 杨琳 

长安基金 崔甲子 

方正富邦 何萍 

鑫元基金 龙凌波 

新华基金 张帅 

华商基金 孙忠源 

亚太财险 毕可 

朱雀基金 崔巍 

长盛基金 罗世超 

瑞银证券 仇玉凤 

中科沃土基金 徐伟等 20余人 

时间 2023年 9 月 13 日 15:00-17:00 

地点 北京市海淀区丹棱街 18号 8层公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

总经理 古桂林先生 

财务总监 李武先生 

董事会秘书 曹伟先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司业务介绍 



 公司总经理古桂林先生对公司的业务发展及战略布局做了

详细的介绍。 

公司作为算力基础设施综合服务领域的第三方服务商，当前

主要为算力园区、数据中心、智能计算中心、云计算厂商等提供

算力基础设施综合服务，包括计算、存储、网络、安全、软件应

用等产品的系统集成服务、算力园区基础设施的运维和管理服

务、基于 AI算力中心的运营、运维等服务。 

公司围绕算力设备销售、算力设备集成销售、算力基础设施

综合服务、云和数字化解决方案服务四大核心业务板块，以客户

需求为中心，通过系统能力纵向做深，通过多元化服务横向做广，

发挥公司在算力基础设施全生命周期服务优势，依据市场变化、

科技发展，依托现有客户优势，管理层不断完善、迭代业务模式，

在云和数字化解决方案业务板块，积极拓展以算力云服务、算力

租赁、算力客户生态为核心的算力云服务体系。 

2023 年上半年度，在全体员工和管理层的共同努力下，公

司继续坚持既定的发展战略，围绕算力设备销售，算力设备集成

销售、算力基础设施综合服务、云和数字化解决方案服务四大板

块，持续推进各项业务的稳健发展。在当前 GPU算力紧缺的情况

下，公司把握市场机遇，充分发挥公司积累的行业优势及供应链

资源优势，满足了部分客户对于 GPU算力设备的需求。上半年，

实现营业收入 89,954.88万元，同比增加 24.09%；实现归属于

上市公司股东的净利润为 4,810.80 万元，同比增加 3.51%；实

现扣除非经常性损益后归属于上市公司股东的净利润为

4,805.67万元，同比增加 6.32%。 

二、交流互动环节 

1、为什么选择庆阳作为算力中心建设的地点？ 



随着国家推行“东数西算”重点工程建设，公司积极响应国

家重大战略，积极布局“东数西算”工程，通过在庆阳节点进行

建设，能够进一步统筹规划算力中心建设布局，引导大规模数据

中心适度集聚，形成算力中心集群。 

去年公司与庆阳市人民政府也签订了《共同推进信息化产业

发展战略合作协议》，双方达成协议将助力庆阳全国一体化大数

据中心国家枢纽节点建设，同时公司也能够接触更多优质客户群

体，并进一步积累大规模集群化算力中心的服务经验，巩固提升

公司在行业的竞争地位。 

今年 8月公司与庆阳云创智慧大数据有限公司签署《战略合

作协议》，共同成立东数西算庆阳智算中心技术有限公司，计划

于 2023 年 12月 20 日前集约化建设不低于 1,000 片 GPU 的人工

智能算力系统（不低于 2000P算力）。 

2、公司目前在庆阳的建设情况？ 

公司在庆阳建设算力中心采用了英伟达 H800 芯片服务器为

架构的方案，目前已经到货一批 H800 服务器，后续会陆续到货

进行安装建设工作，基于公司积累的行业优势及技术优势，将于

2023年 12 月 20日前如期完成庆阳一期建设。 

3、公司对于算力中心后续的规划？ 

庆阳作为公司第一阶段算力中心节点建设，将在 2023年 12

月 20 日前完成首期不低于 1,000 片 GPU（不低于 2000P 算力）

的人工智能算力系统建设，后续公司也将依据未来市场需求，依

托东数西算节点地区，陆续建设多个类似庆阳相同规模的算力中

心，形成公司的算力集群网络。 

4、公司与下游客户的合作模式？ 



公司与下游客户有三种合作模式：（1）公司根据客户业务

需求，依托选型顾问和交付管理等附加服务，为下游客户提供智

能算力服务器产品的转售，满足用户在算力、数据等业务场景的

需求。 

（2）公司在购买智能算力服务器的产品之后，根据客户的

需求将算力服务器租赁给予下游客户使用。 

（3）公司采用“庆阳模式”进行算力中心的建设，将所持

算力设备通过云计算的技术方式组合起来，形成一套算力资源池

即算力平台（云平台），算力资源能够按需划分、切割，可以实

现随时的扩大或减小，客户按需使用公司提供的算力资源。 

5、公司与英伟达的合作关系？ 

公司主营业务是为大中型互联网公司和云厂商提供算力设

备集成销售及算力基础设施综合服务。公司在销售的 GPU 算力

服务器是根据客户的需求通过提供主流算力服务器制造厂商的

产品，上述服务器厂商的 GPU 算力服务器搭载了英伟达的芯片

产品。 

6、公司与互联网客户的合作模式？ 

公司自成立以来始终专注于科技行业，深知互联网行业客户

的需求特点，对特定业务场景也积累了大量的实践经验，能够及

时响应互联网客户的需求，为其提供通用算力服务器和智能算力

服务器产品，同时公司凭借着自身的服务团队，逐步为阿里巴巴、

腾讯、百度、美团、字节跳动等客户提供算力基础设施综合服务。

形成了以驻场运维服务为基石，售后维保和交付实施协同发展的

服务模式，通过完善自身一体化的算力服务能力，为客户提供基

于算力设施的一站式服务。 

7、算力设备销售和算力设备集成销售的具体业务模式？ 



算力设备销售具体业务：公司通过向下游客户，提供咨询、

测试、选型等服务，帮助客户选定产品与供应厂商，之后，从上

游厂商、供应商采购服务器及配件、网络设备及配件等主要产品

交付下游客户的销售业务。 

算力设备集成销售具体业务：该类业务是涵盖咨询、设计、

管理、调试和开发的综合性工程，公司将客户的模糊性需求具体

化，标准化，向客户提供涵盖项目全生命周期的高性价比算力基

础设施系统建设整体解决方案并负责具体实施。 

8、公司目前建设算力中心资金来源？ 

鉴于公司目前自有资金较为充足，因此当前建设算力中心的

资金均来自于自有资金，同时公司为了保证经营现金流的充裕也

向银行等金融机构申请了综合授信额度，采用自有资金和金融机

构支持相结合的方式，有利的支撑了公司相关业务的开展，能够

为公司抓住人工智能算力产业机会提供资金保障。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2023年 9 月 13日 

 


