
证券代码：002030                           证券简称：达安基因 

 

广州达安基因股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2023006 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

√现场参观  

□其他（） 

参与单位名称及

人员姓名 

中金财富              叶智玲 黄雯  

东兴证券              李绍如 

广澜资本              魏仕驰 黄镇雅 

大中资产              蔡志辉 

麻王集团              陈均健 冯健饶 

博源基金              程小菁 

前海鸿富投资          吴辉玲 

东莞私募基金协会      李婷婷 

新加坡莱富士金融      陈小宇 黄钦鉴 

东莞松山湖招商引智办  林锡聪 

时间 2023-09-13（下午 15:00-下午 17:30） 

地点 广州市高新技术开发区科学城香山路 19 号（公司总部） 

上市公司接待人

员姓名 

董秘张斌、证券事务代表曾宇婷、投资者关系专员王平原 

投资者关系活动

主要内容介绍 

调研公司经营和产品的情况（以调研机构提问，公司高管回答

的方式展开） 

问题一：公司在年报中有提及，“加快全球布局及海外市场业



务拓展的步伐”，现在公司在国际市场上的人力资源和战略配

置进展如何？  

答：公司近年来持续以国际化视角积极探索和布局“走出去”

的模式和路径。为适应各国的政策要求和市场情况，公司基本

采取渠道商模式，谨慎挑选当地符合资质的经销商进行合作。

此外，公司定期派遣员工参加国外知名展会，在展会上宣传品

牌和展示产品优势，吸引更多的潜在客户以拓展销售渠道。公

司针对不同市场区域的特点及客户需求，将销售人员分成不同

的区域，并为每个区域制定相应的销售目标和计划。 

问题二：应收账款和年初相比有所下降，但是目前的应收账款

还是有点大，公司接下来怎么做？ 

答：公司的应收账款是比较良性的，目前正在有序收回。达安

主要的客户是二级以上的公立医院和大中型医学独立实验室，

达安主要以直销模式展开业务，可以直接为客户提供产品保障

和优质的服务，因此与客户建立了长期的、优良的业务往来关

系。 

问题三：公司如何安排未来的发展方向？ 

答：目前公司已全面进入IVD全领域，聚焦于诊断技术和产品

的临床、公共卫生、检验检疫、生命健康相关领域等全场景应

用，将继续做大做强PCR及分子诊断技术、产品和市场领域，

积极发展免疫、生化、分析仪器等全诊断技术平台、产品和市

场领域。公司未来的发展将致力于开发更多的优质产品，以满

足客户日益增长的需求。公司也在努力拓展新的业务领域，不

断创新并改进现有产品，使公司的业务发展更加多元化，产品

线更加丰富，将产品和服务提供给更多的消费者。 

问题四：为了市场化的发展，公司在股权激励计划方面做过哪

些努力？ 

答：公司上市以来进行过三次股权激励计划的尝试，详细推进

过程均刊登于公司信息披露指定网站。公司从校办企业发展起



步，自上市以来持续探索股权激励，致力于制度创新，但是由

于受政策性及客观条件等因素的影响，均未完成实施。今后将

仍会积极探索。 

问题五：在国家推进LDT政策的背景下，您的看法和展望？ 

答：LDT（实验室自建试剂方法）模式是适应个体化诊疗需求

和推进先进检测技术应用，目前正在规范发展中。其实该模式

十几年前就已经存在了，目前逐渐规范化，LDT模式体现在临

床需求和先进技术的结合。国家现在对LDT模式的技术及商业

化等方面进行规范，这有利于把更多的先进检测技术更快地满

足临床的个体化诊疗需求。 

问题六：半年报发布后，想问公司后续的投资计划？ 

答：公司继续实施“主业发展+产业孵化”策略，全面进入全

诊断领域，聚焦于临床诊断技术、产品和市场。从2010年开始，

公司坚持以产业投资方式推进产业链发展的模式，目前取得了

成功的范例，有效实施了产业链发展战略。公司将根据市场发

展变化的状态，相机择宜地予以推进。 

 

本次交流没有出现未公开重大信息泄露的情况。 

附件清单（如有） 照片 

日期 2023-09-13 

 

注：若想了解更多公司资讯欢迎您关注“达安基因”微信公众平台（darb2004）或公司网站

www.daangene.com。欢迎您与我们互动交流，您的建议、期望和关心的问题，我们会在工作

时间与您单独解答和交流。真诚地希望您向更多的朋友推荐《达安基因》，更多人的关注与

建议有助我们成长，也就能更好地服务于您！ 


