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投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访                □业绩说明会 

□ 新闻发布会            □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

南方基金  王杰 

南方基金  张磊 

安信证券  王倜 

时间 2023 年 9 月 14 日 (周四) 上午 10:00~12:30 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

1、董事长  卢小波 

2、董事会秘书  卢琪琪 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

投资者提出的问题及公司回复情况 

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、公司 HVLS 风扇业务的应用领域？收入和盈利能力？ 

公司 HVLS 风扇广泛应用于车辆制造、机械加工、高端制

造、物流商超等众多行业，其中 80%应用于工业领域。 

经过 13年的发展，2022年公司实现营业收入 3亿元以上，

并保持稳定增长；目前公司 HVLS 风扇产品毛利率稳定在 40%左

右。 

2、公司 HVLS 风扇业务的未来发展规划？ 

经过 13 年的发展，公司在国内 HVLS 风扇行业处于领先地

位，未来公司将继续巩固在国内的领先地位，同时积极布局国

外市场，提升公司境外市场份额，降低 HVLS 风扇的季节性影

响。 



3、公司布局工商业储能业务的原因背景？ 

公司布局工商业储能业务的原因有以下三点： 

（1）公司 HVLS 风扇业务与工商业储能业务在客户资源、

销售和服务渠道及业务模式上具有高度的协同性，可以快速进

入工商业储能领域。 

（2）近期工商业储能的相关利好政策不断释放，促进了工

商业储能行业的发展；同时市场上波峰波谷的电价差越来越

大，工商业储能的经济效益也越来越明显。 

（3）工商业储能行业处于发展初期，市场渗透率比较低，

未来发展空间比较可观。 

4、工商业储能业务与 HVLS 风扇业务的协同性有哪些？ 

（1）客户资源协同：公司风扇业务 13 年来积累了近 3 万

次工商业客户服务，每年有较大的新增客户数量，并且分布在

浙江、江苏、上海和广东区域的客户合计占比为50%左右，存在

一定的转换空间。 

（2）渠道协同：公司 HVLS 风扇业务有 100 人以上的销售

团队，并且国内基本上都是直销模式，可以对现有的客户进行

二次开发。 

（3）运维服务协同：公司有 100 人以上的运维服务人员，

可以为客户提供 7×24 小时的快速响应服务。 

（4）品牌力：公司在工商业领域有十多年的品牌积累和沉

淀，可以帮助公司在工商业储能市场快速树立品牌形象。 

5、公司工商业储能业务的战略定位及盈利模式？ 

公司工商储能业务的战略定位是工商业储能渠道开发和运

营服务的整体提供商。 

公司以工商业储能场景的滚动开发为中心，叠加工商业储

能场景开发、储能电站建设、交付等标准化服务和电站运营服

务，获取工商业储能场景的综合收益，主要包括服务收益、电

站运营收益等。 



附 件 清 单 （ 如

有） 

无 

日期 2023-09-14 

 


