
证券代码：002183                                    证券简称：怡亚通 

深圳市怡亚通供应链股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                              编号：2023-002 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

☑现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名

称及人员姓

名 

国联证券、上海证券、国信证券、兴业证券、共青城泰然私募基

金、红思客资产、大成基金、上善如是基金、富利达基金、国弘

资本、亘泰投资、若汐投资、景泰利丰资产、民沣资产等机构。 

时间 2023年 9 月 21日上午 9:30-11:00 

地点 
深圳市龙岗区南湾街道李朗路 3 号怡亚通供应链整合物流中心 1

栋一楼 0111会议室 

上市公司接

待人员姓名 

集团副总裁兼数字化总裁 王辉 

集团副总裁兼财务总监 莫京 

集团副总裁兼董事会秘书 吕品 

集团副总裁 程敬 

投融孵总经理 焦利 

交流内容及

具体问答记

录 

一、公司战略解读 

公司集团副总裁兼董事会秘书吕品先生在投资者交流活动中

介绍了公司的基本情况并解读了新战略定位下的发展规划。根据

《国务院办公厅关于积极推进供应链创新与应用的指导意见》（国

办发〔2017〕84 号）及《深圳市加快推进供应链创新与发展三年

行动计划 2023-2025》政策，怡亚通致力于打造集供应链平台服务、

产业链整合运营、品牌营销、数字化商业、企业投融孵等多维一

体、具有新时代特色的整合型数字化综合商社，力争通过“供应

链+产业链+孵化器”的全新业务模式，提升企业竞争力，引领怡



亚通迈向高质量发展新阶段。 

公司定位是具有新时代特色的整合型数字化综合商社，通过

整合资源构建竞争力，推动行业发展和可持续经营。公司做大供

应链、升级产业链，聚焦最优价值链，抓住微笑曲线两端，整合

资源源头。在做大供应链维度，按照“两横一纵”的发展方式，

纵向深耕，横向拓展。横向拓展新客户，如苹果、戴森、霍尼韦

尔等，横向进军新兴领域，如基建原料、农林业、化工原料等新

行业，纵向增加原有大客户 1+N模式，市场份额实现保量增量。 

怡亚通把升级产业链布局作为高质量发展的重头戏，全面布

局新能源、大科技、大消费等核心产业赛道，形成产业链运营服

务新优势。在新能源锂矿合作开采包销、海砂开采、光储充一体

化解决方案、合作智能物流商用车、半导体内存和闪存产品等领

域拓展。公司现在已经进入了供应链 3.0 阶段，即开创整合型数

字化综合商社的新时代。 

二、问答环节 

Q：新能源战略规划如何？ 

A:基于新能源产业的发展前景，怡亚通顺势而为，布局新能源产

业，全力打造充电桩、储能、光伏、新能源商务车等行业事业部

及专业化团队（创新产品团队、市场拓展团队、解决方案与交付

团队），通过平台+营销的方式拓展产业业务，以新能源基建“光

储充+”为基础，打造以“产品整合创新+解决方案及交付+客户服

务+整合投资运营”四维一体为核心，聚焦最优价值链的新能源产

业生态，构建新能源产业链。 

Q：请说明公司在新能源产业链上的布局情况？ 

A：公司在产业链上游，覆盖新能源锂电材料的生产与销售，涵盖

锂产业链的关键阶段，包括锂矿资源的开发、加工销售以及锂化

工产品的生产销售；中游聚焦新能源光伏领域,整合上下游资源,

主营光伏组件设备供应与运营等，为用户提供一站式清洁能源解

决方案；下游主要依托旗下代理的比亚迪、广汽埃安等品牌，以

深圳为核心网络向全国延申，共有多家直营门店，面向终端零售



客户利用旗下公司在主机厂的资源优势，整合下游大企业客户资

源，深度营销开拓对公业务订单。 

Q：请问在新能源领域，公司取得什么实质性的进展吗？新能源产

品线下销量如何？ 

A：在新能源领域，怡亚通与吉泰车辆技术（苏州）有限公司联合

成立深圳市怡亚通智能商用车有限公司，推出以轻资产定制模式

发展的新能源商务车，整合技术，整合制造工厂，重点投放 eD1

和换电轻卡两款车型。 

Q：公司在半导体行业的优势是什么？主要产品有哪些？ 

A：怡亚通半导体与制造商和技术合作伙伴保持长期稳定的战略协

同关系，利用自身应用技术、产品设计等差异化竞争优势成功推

出了一系列高性能、高质量的产品，满足不同领域和应用的需求，

并利用全国各级城市乃至东南亚等地区的深度分销网络体系，有

效地将产品推向市场，满足客户需求。近日，公司控股子公司怡

佰（上海）电子科技有限公司旗下品牌 KAIBRIGHT 研发的移动固

态硬盘 R100、电竞 RGB内存条和电竞马甲内存条已经上线。 

Q：请介绍下公司新能源商用车情况吗？现在业务进展情况如何？ 

A：公司目前业务领域包括新能源商用车的研发、制造和销售，以

及相应的技术支持和售后服务等。通过吉泰研发的核心技术产品

线控底盘的赋能，为客户提供基于场景的商用物流车全套解决方

案，满足客户产品定制化需求，适应各类特定场景的需要，包括

冷链、商超、快递、最后一公里等应用场景。目前已有 eD5s四米

换电轻卡、eD3s 换电封闭货厢中面应用于城市中短途配送、eD1

微型货车应用于城市短途货运、eC3r 增程式电动冷链车应用于城

市中短途生鲜冷链配送。城市中 

Q：请说明公司资金来源和资本开支？ 

A:公司资金来源包括经营流入、债务融资、股权融资、内部积累

的资金以及投资回报。经营收入是公司的主要资金来源，公司经

营活动现金流量净额近年来虽有所下降，但持续净流入，收入获

现能力较好，公司近年现金流相对稳定。另外公司采用了多元化



的资金筹集策略，包括股权和债务融资，以确保充足的资金。公

司近两年资本开支主要是房产项目、电子产品及计算机软件研发

等投入。同时，公司根据战略目标、市场竞争情况和行业发展趋

势及时调整资本支出，确保资金的合理分配，以支持长期可持续

增长和实现战略目标。 

Q：公司与同行业品牌合作时如何进行业务选取？企业资产并购是

否考虑？如何进行？ 

A：公司不再侧重传统的分销模式，而是更专注于与品牌合作和平

台运营，在流通消费领域，我们致力于帮助品牌进行线下多维度

的营销，充分利用全国范围内的线上和线下网络以及各大电商平

台的资源来开展品牌合作，协助品牌进行广泛的市场覆盖和立体

的品牌塑造。对于自有品牌和合作品牌，公司采取不同的策略，

以满足不同市场需求。例如，在家电和酒类业务中，对不同的渠

道和领域之间进行区分，以满足多样化的消费者需求，并提供定

制化解决方案，以适应不同渠道和产品类型的需求变化。在并购

方面，公司作为一个业务驱动和业绩驱动的公司，将会积极考虑

通过并购来扩大公司的能力和业务范围，比如在资源源头、新技

术和新产品领域，以实现高质量的发展。 

Q：公司下半年的业绩展望？ 

A：产业经济学中的“微笑曲线”表明，加工、制造位于产业链附

加值曲线的最底端，利润相对薄弱，企业若要获得更多的附加值，

需要抓住新技术(研发)、源头资源、营销等产生高附加值的两端。

公司聚焦最优价值链，抓住微笑曲线两端，整合源头资源，下半

年将大力发展产业链，以新能源基建、新能源材料、新能源终端

渠道等为重要增长动力源，加快推动新模式业务发展。 

Q：孵化器的战略是否与深投控有协同合作？ 

A：公司现已从民营企业转型为国有控股的上市公司，这一转变为

公司带来了显著的资金协调和改善，包括融资成本和规模的提升。

公司以做大供应链，升级产业链，聚焦最优价值链为战略目标，

把升级产业链布局作为高质量发展的“重头戏”，全面布局新能



源、大科技、大消费等核心产业赛道，形成产业链运营服务新优

势。同时，公司与大股东深投控保持深度合作，加强产业投资和

资源整合。例如，公司和深投控体系内子公司与苏州吉泰进行合

作，充分利用公司在消费品供应链领域积累的产业场景优势和行

业客户优势，拓展在新能源领域的服务能力。未来，公司将更加

紧密地与深投控的投资部门协同合作，以实现更多领域的协同发

展。 

Q：怡亚通对于营销端的未来布局？是否深耕产品数字化？ 

A:随着数字化技术的不断更新，生产力得到直接提升，由浅至深

影响着产业发展，这是推动产业发展的驱动力。怡亚通作为首家

上市的供应链企业，发展 26年来，以创新为驱动，不断大胆变革，

开创出全新商业模式，搭建了一个多层次、跨界融合的供应链产

业发展平台。通过持续创新和整合资源，不断以“供应链+”撬动

各领域的改革。怡亚通 APP 就是怡亚通的数字化引擎之一，作为

产业数字化整合服务平台，整合产业资源和服务能力，搭建产业

数字化平台，帮助客户优化供应链能力，建立数字化核心竞争力，

输出更多产业供应链数字化解决方案为广大客户赋能，实现合作

共赢。怡亚通通过做大供应链，升级产业链，聚焦最优价值链模

式，打造集供应链平台服务、产业链整合运营、品牌营销、数字

化商业、企业投融孵等多维一体、具有新时代特色的整合型数字

化综合商社。 

关于本次活

动是否涉及

应披露重大

信息的说明 

无 

活动过程中

所使用的演

示文稿、提

供的文档等

附件（如有，

无 



可 作 为 附

件） 

日期 2023年 9 月 21日 

 


