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证券代码：002056                       证券简称：横店东磁 

横店集团东磁股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2023-011 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访       □业绩说明会 

□新闻发布会     □路演活动 

□现场参观 

其他 （投资者线上交流会） 

参与单位名称

及人员情况 

长江证券、中信建投证券、浙商证券、招商证券、太平洋证券、国信

证券、华创证券、红塔证券、招商基金、嘉实基金、东兴基金、上海

理成资管、红杉资本投资管理、磐厚动量(上海)资管、杭州玖龙资管、

深圳市正德泰投资、深圳茂源财富管理、上海宁泉资管、汇华理财、

淡水泉投资、中信理财、中电科投资、上海筌笠资管、明曜投资、财

通基金、上海君和立成投资管理、上海晨燕资管、华夏基金、光合未

来投资管理、上海国际信托、上海涌贝资管、泰康资产、邦政资产、

上海勤辰私募、上海天猊投资、兴证证券资管、玖鹏资管、鹏扬基金、

深圳茂源财富管理、赋格投资、上海弯道投资、深圳中天汇富基金、

深圳市康曼德资管、寻常（上海）投资管理、昊泽致远(北京)投资管

理等 90 人 

时间 2023 年 10 月 20 日 

地点  

上市公司接待

人员姓名 
何悦、吴雪萍、方建武 

投资者关系活

动主要内容 

介绍 

一、2023年第三季度业绩基本情况 

2023 年 1-9 月份，公司实现营业收入 158 亿元，同比增长 11.6%，

归母净利润 16.5 亿元，同比增长 36.6%，扣非后归母净利润 16.3 亿元，

同比增长 53.7%。 

“磁”是公司的根基，自 1980 年开始至今四十余年，磁材和器

件板块的美誉度和市场占有率持续提升，今年 1-9 月，实现磁性材料
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出货 14.3 万吨、磁材和器件收入 33.6 亿元。第三季度公司获得了博

世 2021-2022 全球最佳供应商荣誉，同时该产业出货量、营业收入、

盈利能力都实现了稳步的增长。 

光伏产业经过十余年的沉淀，在技术研发、产品结构、市场布局、

智慧管理等方面都突显了优势，凭借差异化的竞争策略，持续实现优

于行业平均水平的单瓦盈利。今年 1-9 月，公司光伏产品实现出货

6.87GW（含 1.8GW 的电池外销），组件出货同比增长约 50%，收入约

100 亿元。同时，为了进一步优化产品结构、提升先进产能，第三季

度公司连云港 5GW 高效组件项目、宜宾 6GW TOPCon 高效电池项目

均先后建成投产，这将有利于公司后续竞争力的提升，保持组件出货

的持续高增长。 

锂电产业在下游小动力主要应用市场需求不景气，业内企业普遍

开工率不高的情况下，公司始终保持了较高的稼动率，锂电三期的

6GWh 项目自 6 月份建成投产后，产能爬坡顺利。2023 年 1-9 月份，

出货 2.4 亿支，同比增长 73%。Q3 单季出货高达 1 亿支。同时，户储

产品实现了东南亚和欧洲等市场的出货。 

二、问答环节 

1、公司光伏组件 Q3各市场出货占比？ 

答：Q3 公司光伏组件的欧洲市场出货占比约 50%，占比有所下

降主要系公司主动控制库存所致；国内市场占比有显著提升，约 40%；

日本市场出货占比约 10%；其余市场占比在个位数比重。 

2、今明年组件出货规划？其中 TOPCon产品的出货规划？ 

答：年初原先预计今年 8-9GW 出货目标，目前预计全年出货会

适当下修至约 7GW，主要系加强欧洲市场库存管理所致。明年的出货

预计仍能在今年的基础上保持较高速增长，具体出货量规划公司还需

要基于年度预算进行讨论明确。 

其中，TOPCon 产品今年出货大概 1GW+，明年产品结构上

TOPCon 占比会进一步提升。 

3、目前欧洲、日本市场的产品溢价情况？欧洲 TOPCon比 PERC
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溢价情况？ 

答：欧洲市场：常规品价格下降较快，远期百兆瓦以上订单价格

折算成人民币约 1.1+元，比国内好些。相较而言，黑组件仍有 1 欧分

上下的溢价空间。TOPCon 比 PERC 溢价约几分人民币。其中法国市

场特殊一些，某些项目涉及碳足迹问题，降价影响不是很大，因为供

应链有限。日本市场：地面或大型分布式与国内价格相差不大，略好

几分钱，住宅类项目差异会比较大，其组件价格敏感度相对低，公司

日本市场以住宅类产品为主，盈利还不错。 

4、明年组件单瓦盈利是否会有所改善或出现一些高溢价订单？ 

答：我们认为电池组件的盈利明年上半年总体不会有太大改善，

去库存还需要时间，供需失衡使得整体价格水位可能会较低，常规品

不会有太大溢价差异，差异化产品还是会有一定溢价，明年下半年可

能有些盈利修复。基于公司专注于制造 40 余年，对于精益制造和成

本管控有自身的独特优势，叠加公司差异化竞争策略，磁材新能源双

轮驱动，我们认为公司综合竞争力有一定优势，从以往经营情况来看，

公司的抗风险能力和盈利水平也会优于行业平均水平。 

5、公司目前对欧洲库存的感受以及公司自身库存情况？如何看

待欧洲市场后续发展？ 

答：公司在 Q2 的时候就对欧洲库存有做预警，并主动进行库存

控制，Q3 为快速降低渠道库存，价格做了些让步，目前公司库存控

制在 50MW 以内。预计过几个月行业低效库存情况会有所改善。由于

组件和逆变器价格的下降，项目市场比之前预期好些，其 IRR 可能有

将近两位数，因此项目型市场会有所推动。目前欧洲低价抢单趋势较

明显，商务条款也被越谈越高。预计后续欧洲市场反强迫劳动和低碳

要求会越来越高，不具备这些门槛要求的企业会越来越难在海外开拓

市场，欧洲基础好的企业的集中度可能会进一步提升。 

6、新投产的 TOPCon电池项目进展？ 

答：目前产线调试已基本结束，正在产能爬坡阶段。良率效率还

是符合预期的，优质品率目前 94%-95%，满产后还会有小幅提升；效
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率目前 25.4%左右，年底激光增强接触优化设备顺利到位后，预计可

以提升至 25.8%。 

7、公司户储产品的进展以及明年展望？ 

答：公司目前储能产品主要针对小储能，即家储以及阳台系统，

Q3 我们实现了在欧洲的出货，家储从前期一带一路国家再到欧洲，

得到了客户认可，奠定了不错的基础，24 年会有详细规划。而工商业

和大储方面，我们可能会采取外部合作的方式，在国内筹建一个比较

大的制造基地。除了国内的项目型电源侧储能外，我们自身工厂的用

户侧储能也会有些突破，海外我们也在做一些尝试，例如 1MW 左右

的光伏项目配些工商业储能。 

8、公司对不同电池技术路线的考虑？ 

答：TOPCon：我们认为还是有较多可技术升级的地方，量产效

率可达 25.8%已经明确，后续还有些细节技术可以挖掘，六个季度后

可能达到 26.5%。BC 类：我们也有些技术积累，但 TBC 还是双面 poly

我们还在做进一步研究，目前 BC 产品在市场上接受度一般，电站端，

双面率会有影响；屋顶端，通过跟分销商交流，目前没有那么强需求，

后续还要观察其发展。HJT：我们会保持季度性跟踪，TOPCon 效率

成本进步会比较快，对其他技术抑制也会大一些。钙钛矿：我们更多

是与外部合作，主要提供一些基础的测试样品和参与技术讨论。 

9、分销对双面率要求相对低些，公司明年 BC 的规划？后续分

销比重变化？ 

答：由于目前 BC 在市场上接受度一般，我们更多借助 TOPCon

产品来使外观更好些、更有特色、其兼容性也更好。后续分销市场价

格承受能力会受影响，项目会成为我们一个重要考量，其 IRR 还是不

错。当然我们分销市场也会坚守，但明年推出 BC 较为成熟的产品不

太现实，我们会适度把 TOPCon 黑组件以及不同应用场景产品作为主

要分销产品。 

随着明年国内比重的提升以及海外项目在出货占比中的提升，未

来分销比重预计从原来的 70%调整到 55%左右。 
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10、公司在海外产能布局的规划？ 

答：公司有启动海外产能布局规划，近期公告的财务资助便是为

了布局海外光伏产业链所需。美国市场我们筹备了较长时间，但我们

认为在美国快速形成电池产能难度较大，先在有基础的东南亚国家布

局基地会更合适些。因此我们计划先在东南亚前期布局电池产能，再

考虑组件怎么布局，是否要在美国、中东或者靠近欧洲甚至在欧洲建

厂等。 

11、随着竞争加剧，明年扩产规划？明年出货和利润如何权衡？ 

答：宜宾年产 12GW 高效电池项目一期 6GW 已投产公告，二期

6GW 也会尽快启动，争取明年 Q2 末投产。 

公司一直以来都坚持电池组件两环节加起来做到净利 5%是比较

好的水平。我们通过丰富经营产品结构，做差异化产品来提升单瓦利

润，争取 5%-8%方向努力。现在确实有些供需失衡、价格竞争激烈，

Q3 为了控制库存保护分销渠道，也会做些牺牲。按照以往策略，我

们会基于实际情况来控制风险、保证盈利，不同时期会不同选择。 

12、非常规因素对公司 Q3业绩的影响？ 

答：公司 Q3 因非常规因素导致亏损影响较大的主要在汇率波动

和项目投产两方面。一方面，基于汇率中性原则，公司对项目类和非

项目类会进行不同比例的锁汇，Q3 汇兑收益和远期结售汇收益大概

亏损 5,000 万左右。另一方面，公司江苏 5GW 组件和宜宾 6GW 电池

项目在投产初期因产线调试和产能爬坡造成 5,000 万以上的亏损，但

随着后续产线跑通，产能利用率的提升，这一块亏损会收窄并逐步产

生盈利。 

13、公司锂电产业情况？ 

答：公司锂电仍主要布局电动二轮车、便携式储能、电动工具、

智能家居等领域。在市场供需失衡较大的环境下，预计毛利率到明年

上半年可能都处于较低的状态，但公司稼动率始终保持业内领先水

平，Q3 锂电三期产能爬坡顺利，使得 Q3 收入、出货和盈利环比均实

现了高速提升。 



6 

14、公司磁材产业情况？ 

答：Q3 磁材板块韧性强，盈利贡献环比稳定，收入和出货环比

均有所增长，其中喇叭磁、磁瓦等产品出货逆势增长，软磁在新能源

领域出货高速增长。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2023 年 10 月 23 日 

 


