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                                                     编号：2023-007 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研     □分析师会议       □媒体采访        □业绩说明会              

□新闻发布会        □路演活动 

□现场参观          □其他  

参与单位名称及

人员姓名 

博道基金管理有限公司 王伟淼     阳光资产管理股份有限公司 李曦辰  

进门财经 羊宇燕                 嘉实基金管理有限公司 刘岚 

德邦证券股份有限公司  卢璇      上海致君资产管理有限公司 毛梁杰 

汇添富基金管理股份有限公司 

时间 2023 年 10月 26日 

地点 公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：周娟萍 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司介绍： 

一、公司三季报基本情况： 

财务情况： 

1. 前三季度：收入 22.5 亿元，其中设备板块的收入增长 9.88%，燃气板

块下降 12%，原因是燃气前两季度的收入有所下降，尽管在三季度有所缓解，

但由于燃气业务基数较高，导致总体收入下降。 

2. 收入结构正在优化，设备收入占比在提高。从利润角度来看，整体利润

比去年同期增长了 19%。三季度设备板块的货物发货进度略低于二季度，公司

发货进度并非匀速，会受到产品类别、生产周期、客户发货指令的影响，有小

幅波动属于正常情况。 

3. 从毛利润的角度来看，设备板块的毛利率与上半年持平，较去年同期的

增长明显，显示了相对较好的利润水平。燃气板块的毛利率略有下降，主要因

为收入下滑以及整体费用增加。总体而言，毛利率由于利润贡献结构的变化，

较上年同期有明显提升。 

在手订单： 

1. 在手订单已达到 19.14 亿，创历史新高。 

2. 订单结构持续改善：去年在手订单中出口订单比例不超过 10%，而现 



 

在已占近 30%。出口订单的毛利相对较高，公司的境外代理、销售渠道和分支

机构现在已完全打开，在欧美、东南亚、中东等市场，客户反馈非常积极。随

着订单的交付和品牌输出的持续增长，对境外市场的未来订单增速持乐观态

度。 

气体运营：首套气体运营项目已经在 10 月进入稳定供气阶段。今年由于

产能爬坡、调试等原因预计对利润贡献不大。预计从 2024 年开始将看到利润

贡献。此外，稀有气体电子气项目也在建设中，预计 24 年将进入生产阶段，

产能将会爬升。 

二、问题回答： 

设备业务： 

Q：设备在手订单的拆分，哪部分比较景气？ 

A：在手订单总额为 19.14 亿。其中，电子气设备占约 5%，其余产品线占 

比相当。在海外市场，主要以单体为主。  

 

Q：公司产品对应的哪些细分行业景气度高？可以为后续订单拓展蓄力？ 

A：天然气液化项目景气度高，目前在国内新签订单中占比超过 50%。这

一领域每年都有相关合同和项目，这也是一个市场趋势。合成气仍然表现

良好，但价格可能会受经济波动的影响。整体看，国内市场对于天然气液

化和合成气的需求依然强劲。其他领域，如大型空分和石化项目，今年订

单有所减少。 

 

Q：公司板翅式换热器和冷箱的竞争优势？ 

A： 

1. 板翅式换热器一直是公司自 2006 年成立以来的核心产品，更多地面

临来自境外的竞争。公司有一定的议价能力，这显示了我们在市场上

的竞争力。 

2. 公司出口的换热器可直接对标境外公司的产品，在产品设计、性能，

能耗等方面均得到了客户的认可。公司也是部分国外公司在电子气换

热器方面唯一的国内供应商。 

 

Q：公司板翅式换热器和液化装置的具体核心技术优势是什么？稳定性怎 

么样？ 

A：板翅式换热器核心优势在于致密性和效率以及稳定性，液化装置的主

要核心优势是能耗和效率以及开车稳定性。此外，公司的项目管理精细，流程

优化，加之多年的行业积累，都汇聚成了核心设备优势的综合体现。 

气体运营业务： 

Q：燃气 Q3 的销气量如何？气源构成？LNG 价格下降对分销的影响？ 



 

A： 

1. 销气量今年有所下滑，因为分销客户受到中石油和中石化的促销活动

影响，导致客户部分流失，导致收入整体下滑。从第三季度开始逐渐

恢复，目前已经达到去年同期的 80%-90%水平，第四季度也有望恢

复到去年同期水平； 

2. 区域内的直接客户没有受到影响，且十月份民用燃气价格调整到位，

成本稳定下价格调整对利润的贡献是积极的。 

3. LNG 主要影响分销客户，而对直供区域内客户影响较小。 

 

Q：气体运营储备项目情况？ 

A：正在积极跟进储备项目，但由于今年的整体形势，新增的投资项目并

不多。很多项目仍在调研和考察阶段，相比以往进展较慢，不像以前能够

快速完成并进入正式立项和招投标过程。 

 

Q：大宗气体现在运行情况如何？预计 2024 年对利润贡献程度是多少？ 

A：大宗气体供应已经在十月份进入了稳定阶段，但由于今年产能爬坡和

高附加值产品的调试，今年保持盈亏平衡的可能性较大。盈利水平还需要

观察市场情况。 

 

Q：中邑的气源来源？气源成本是否稳定？ 

A： 

1. 气源主要来自中石化和中石油，占比超过 80% - 90%，还有一些其他

供气商作为补充。 

2. 气源相对稳定。虽然在供暖季可能会出现一些需求缺口，但已经通过

与中石油和中石化的合作解决了大部分问题。 

海外市场： 

Q：海外业务为何会在三季度的突破？今年是否还有新的订单落地？ 

A： 

1. 三季度海外订单的增长主要源于公司此前在海外市场的布局，公司前

期做了很多准备工作，如团队搭建，客户对于公司的考察交流和技术

交流等，且订单的签订和发货不是一个匀速的过程。 

2. 目前在洽谈的订单情况良好，因为境内和境外市场都非常广阔。产品

也在欧美市场获得了认可，不仅在中东和南亚，欧美市场也在开拓。

公司认为海外市场具有广阔的发展空间，但具体订单的落地情况，目

前还无法确定，仍在谈判中。 

 

Q：海外订单的合同周期？ 

A：单体设备的制造和发货周期一般都是在 12- 16 个月之间。 

 

Q：海外市场的竞争格局？出口优势？ 

A： 



 

1. 欧美市场是个公开的市场，面对外资竞争，公司能够在欧美市场站稳

脚跟，得益于多年来在技术和品牌方面的耕耘，以及良好的公司产品

及服务水平。 

2. 在海外市场竞争格局与国内较为相似，竞争对手通常与国内重叠，竞

争较为集中，但没有国内市场那么激烈。 

3. 公司的竞争优势主要体现在产品质量、服务、交货期等方面的保证。

尽管产品在海外出口历史较短，但品牌知名度已在境外逐渐提升。 

 

Q：不同海外市场毛利率差别？目前的海外订单主要来源于哪个区域？  

A：海外各区域的毛利率水平相近，因为在报价时通常以竞争对手的价格

为参考，毛利水平相对国内略高一些。 
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