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杭州泰格医药科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关系活

动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访                □业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

□现场参观 

□其他 （                                   ） 

参与单位名称

及人员姓名 

浙商证券、海通证券、中金公司组织的 2023 年三季度业绩交

流会 

时间 2023 年 10 月 27 日 19:00-20:30 

地点 电话会议 

上市公司接待

人员姓名 
公司管理团队、IR 团队 

投资者关系活

动主要内容  

一、公司 2023 年三季度经营情况介绍 

        公司 2023 年三季度整体经营情况良好，收入及利润均有

所增长，海外临床业务实现了较好增长趋势。公司将在四季

度继续紧抓项目执行进度，进一步优化运营效率；公司中长

期目标是进一步提升自身运营能力、品牌声誉，持续在欧美

等重点海外市场扩展业务，以更好的状态迎接行业新机遇。 

二、问题汇总如下： 

1、问：公司对数统业务国内外市占率和盈利能力的展望？ 

答：公司数统业务发展的策略是国内外并重，从收入贡献

角度，以大型跨国药企为主的战略客户占数统海外收入的绝

大部分，该部分业务一直保持稳健增速。我们预计随着海外

战略客户对数统业务的投入增加，公司可以与海外战略客户

维持良好长期关系的同时实现相对稳健的业务增长，也有益
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于增强公司数统业务在全球的知名度和竞争力。此外，公司

还会继续争取与更多海外跨国药企以及海外创新型生物科技

公司的合作机会。 

国内方面，公司近几年已逐步在三四线城市布局团队，

进一步降本增效，同时释放更多产能以服务国内数统客户。

未来国内数统业务也会与其他业务协同发展。 

 

2、 问：公司未来产能发展状况？ 

答：公司业务属于轻资产人力密集型模式，因此公司可

以比较灵活地调整经营策略，在当下宏观经济和产业周期态

势下，公司会更注重盈利能力且根据盈利情况进行人员规

划。 

 

3、  问：从一年或者更长期的维度来看，公司如何在大临床

领域保持市占率的不断上升？  

答：公司提升市占率的关键是项目执行交付能力和品牌

声誉。其次，跟目前的市场环境相关，在外部环境变化情况

下，客户的风险偏好亦有所变化，公司需要适应且抓住不同

行业周期的客户需求，并为其提供所需服务；同时需要谨慎

平衡盈利能力和项目价格对客户的吸引力。 

 

4、问：美国区域的临床业务三季度开展情况如何？  

答：公司美国区域的临床业务近几个月陆续接到订单，

趋势较为乐观，且将进一步开发当地的中小型医药公司客

户。 

 

5、问：展望未来的 3-5 年，公司海外业务的占比规划及增

速？海外业务的拓展中，公司还面临哪些挑战？ 
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        答：公司海外业务拓展主要以欧美以及亚太地区为主。

其中，公司在澳洲的 I 期临床业务近年来发展良好，有比较稳

健的业务增长。经过近几年持续深耕美国市场，今年美国区

域临床业务迎来比较可喜的业务增长。欧洲地区是美国区临

床业务的重要补充，很多项目需要在美国和欧洲同时入组，

当然也包括中国。 

公司在海外拓展当地客户充满挑战，需要在当地逐步建

设自己的品牌影响力，一开始会专注拓展当地中小型医药公

司的项目，以及一些基因细胞疗法的项目。 

附件清单 

（如有） 
无 

 


