
证券代码：000682                               证券简称：东方电子 

东方电子股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：【2023】第 009号 

投资者 

关系活动类别 

 特定对象调研     □分析师会议    □媒体采访               

□业绩说明会       □新闻发布会    □路演活动 

□现场参观         □其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位 海通证券、西部证券、博时基金、华泰资产、兴业证券、南方基金、

民生加银、东方证券、国寿养老、国寿安保、工银安盛、大家资产 

时间 2023年 11 月 2 日 15：00-16：00 

地点 腾讯会议 

上市公司 

接待人员姓名 
董事会秘书王清刚、监事会主席陈勇 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、董事会秘书王清刚向参加调研的客人介绍了公司基本情

况、主要业务领域和产品、公司 2023 年三季度经营状况以及公司未

来发展方向。 

二、就客人关心的问题进行了交流。交流的主要内容如下： 

1、未来电网调度领域发展的方向是什么？ 

调度与云化的协同发展推动了电力调度在电网运行中角色的转

型。现阶段调度在电网运行中承载着三大重要任务：协调源-网-荷-

储多元互动，保障电网安全稳定运行，管控海量接入的分布式能源。

新型电力系统建设要求调度的数字化、智能化水平进一步提升是调

度领域未来发展的关键技术路径。公司密切跟踪研究国际国内电力

调度的行业趋势，开发部署“云端+边缘端”的云边协同融合系统，

凭借弹性调控平台的优势以及 AI、算法等方面的积累，与用户共同

挖掘、联合开发，深度参与各项规范标准制定，夯实公司调度行业

的市场竞争力。 

2、能否介绍一下公司综合能源业务？ 



公司综合能源业务面向区域级、城市级、园区级、企业级四个

层级的用户，通过横向对冷、热、电、气、水的多能互补协同控制，

纵向源-网-荷-储的优化调度，提高综合用能效率，降低用能成本。

公司参与承建的国家科技部唯一的综合能源国重项目——广州从化

明珠工业园项目，实现削减峰值负荷大于 20%，园区内新能源发电

全部消纳超过园区用电量 80%，极大促进电网削峰填谷。以该重点

项目为支撑，公司创新研发的 E2800 综合能源管理系统通过了中国

电工技术学会组织的科技成果鉴定，由院士领衔的专家组鉴定为国

际领先水平，成为高耗能企业的“减碳利器”。 

3、请介绍一下子公司威思顿的电表业务发展情况？ 

在业绩方面，威思顿电表在两网集招中表现良好，连续八年位

居国网集招中标榜前三甲，南网统招持续中标，加大零售市场开拓

力度，产品市场占有率有序快速提升。在研发方面，威思顿实现智

能电表、关口表各规范全系列产品的研发，深度参与多项国家标准

的修订。在地域方面，威思顿海外市场不断拓展，在马尔代夫落地

首个海外总包+融资业务模式的 AMI项目，实现澳门、越南、马来西

亚、泰国等市场的批量订单，中标斯里兰卡首个智能计量项目。 

4、公司的现金流状况为什么一直表现良好？ 

公司深耕电力自动化行业四十余年，精确把控产品质量，市场

信誉度高，培养和拓展高质量客户群体，且公司致力于挖掘客户需

求，提供优质后续跟踪服务，与客户建立了良好的合作关系。公司

重视客户回款工作，项目投标、合同签订前调研客户信用水平，合

同执行过程中及时与客户沟通，按约定监督回款情况。公司一直重

视应收账款的管理，有严格管控应收账款管理体系，应收账款周转

天数较少，70%-80%应收账款的账龄在一年以内。公司在资金方面有

完善的管理制度，有力保障现金流的收支健康。 

5、公司海外业务主要涉及哪些地区？公司以怎样的方式开拓

海外市场？公司发展海外业务的优势是什么？ 



公司紧跟“一带一路”合作倡议，聚焦东南亚、南亚、中亚、

中东、非洲等地区，在马来西亚拥有较高的 RTU/FRTU市场占有率，

港口岸电业务进展顺利；按期完成尼泊尔首个 AMI 项目，开启尼泊

尔智能电网新时代；沙特 RTU 订单持续增加，中标沙特国家电力数

字化配电重点产品项目；乌兹别克斯坦市场不断拓展，签订光伏自

动化项目，变压器取得当地认证；中标赞比亚国王医院强电项目，

开发埃塞俄比亚直流项目。公司在开拓海外市场的前期与国内央企

建立深厚合作关系，后期逐渐搭建独立的拥有海外运营经验的成熟

团队，实现了自己走出去。公司在海外布局的同时培养和储备了一

批具有海外项目经验、对海外市场及需求有一定了解的专业人员，

打造“系统集成+运维服务”运营模式，以技术实力及一流的执行能

力获得海外客户的高度认可，建立公司在海外的品牌优势及良好的

用户口碑。 

6、公司的配网业务在网内和网外大概分别占比多少？ 

公司的配网业务份额在电网行业内大概占比 70%，在电网行业

外大概占比 30%。在网内业务中，公司的配网产品在国网、南网持

续中标。如在国网方面，2022年配网协议库存中标过 7亿，创历史

新高；在南网方面，公司连续 7年中标广州配网终端项目，2022年

度中标份额排名第一。 

7、公司三季报整体业绩处于一个健康的增长状态，对于明年的

业务增速公司的预期是怎样？ 

为保障以新能源为主导的新型电力系统安全稳定运行及转型期

电力的可靠供应，国家全面规划了以数字技术支撑新型电力系统建

设的路径方案，将投资重点转向构建分布式能源接入的大规模配网

系统主站及提升配网数字化等方面。公司在保持调度与云化、输变

电自动化等传统存量业务稳定增长的同时，将紧跟国网、南网在新

型电力系统建设中的投资趋势，持续做大智能配用电等增量业务，

持续打造配电一二次融合设备、配电自动化主站、变压器、智能电



表等产品的核心技术和竞争力，不断开拓海外配用电市场。公司将

继续深耕新能源与储能、综合能源与虚拟电厂及工业互联网等新兴

产业，努力实现业绩的突破性增长。公司主要经营指标已保持连续

十多年两位数增长，未来，公司配用电业务在行业趋势的引领下将

继续呈现加速增长态势。 

附件清单 无 

日期 2023年 11 月 2日 

 


