
 

 

证券代码：002612                                   证券简称：朗姿股份 

 

朗姿股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-007 

投资者关系活

动类别 

 

特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访       □业绩说明会 

□新闻发布会     □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 44 家机构 50 名人员参与，详见附件 

时间 2023 年 11 月 2 日 

地点 朗姿大厦 

形式 线上会议 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理、董事会秘书：王建优 

证券事务代表：易文贞 

交流内容及具

体问答记录 

一、介绍公司前三季度经营情况 

1.营业收入、毛利率及归母净利润 

2023 年前三季度，公司实现整体营业收入 36.94 亿元，较

上年同期同比上升 22.06%（本记录中涉及同比数据均为追溯

调整后）；实现毛利率 57.58%，略高于上年，归属于上市公司

的净利润 1.94 亿元，扣非后归母净利润约 1.75 亿元，分别同

比上升 585.75%和 459.78%；其中，第三季度实现整体营业收

入 12.16 亿元，较上年同期同比上升 23.94%，实现归母净利润

4680 万元，扣非后归母净利润 3591 万元，分别同比上升

339.57%和 274.83%。 

2023 年前三季度实现投资收益合计 5238.68 万元。 

2.经营活动产生的现金流量净额 

2023 年前三季度， 经营活动产生的现金流量净额 5.86 亿

元，同比上升 83.76%。 

3.基本每股收益、加权平均净资产收益率 



 

 

基本每股收益 0.4382 元，同比上升 585.76%；加权平均净

资产收益率为 6.63%，比上年同期增长了 5.67%。 

4.总资产和净资产 

截止 2023 年 9 月 30 日，公司总资产 74.79 亿元，较上年

末下降 2.97%；归属于上市公司股东的净资产 30.21 亿元，较

上年末上升 6.73%。 

5.各板块经营情况 

2023 年前三季度，女装实现营业收入 13.76 亿元，较上年

同期上升 24.96%，占公司总营业收入 37.27 %（上年同期为

36.40%）；实现毛利润 8.17 亿元，毛利率 59.38%，较上年同

期下降  3.94 %；实现归母净利润 8648 万元（不含投资收益），

同比上升 330.14%。 

2023 年前三季度，医疗美容业务板块实现营业收入 15.89 

亿元，较上年同期增长 19.83%，占整体业务收入的 43.23%（上

年同期为 42.34%）；实现毛利润 8.67 亿元，毛利率 54.59 %，

较上年同期增长 9.45%；实现归母净利润 8447 万元，同比增

长 58.92%。 

2023 年前三季度，婴童业务实现整体营业收入 7.2 亿元，

较上年同期增长 11.98 %，占公司总营业收入 19.51 %；实现

毛利润 4.34 亿元，毛利率 60.24 %，较上年同期增长 1.63%；

实现归母净利润 1207 万元，同比上升 56.78 %。 

二、投资者交流问答情况 

1.请介绍一下公司医美各品牌（事业部）的经营情况 

回复：目前朗姿医美共有米兰柏羽、晶肤医美、高一生、

韩辰、武汉五洲五个品牌（事业部）。根据各机构单体报表未

合并抵消前的加总数看：2023 年前三季度，米兰柏羽品牌实

现营业收入 7.63 亿元，同比增长 28.81%；实现毛利率 52.52%，

同比上升 2.85 个百分点；实现净利润 134.82 万元，同比上升

117.25%。晶肤医美事业部实现营业收入 3.08 亿元，同比增长



 

 

23.08%；实现毛利率 46.29%，同比上升 6.37 个百分点；实现

净利润 785.86 万元，同比上升 707.72%。高一生品牌实现营业

收入 1.35 亿元，同比增长 28.71%；实现毛利率 53.51%，同比

上升 6.12%；实现净利润 679.61 万元，同比上升 369.22%。韩

辰品牌实现营业收入 2.52 亿元，同比增长 18.17%；实现毛利

率 56.18%，同比上升 4.43 个百分点；实现净利润 2378.84 万

元，同比增长 107.78%；武汉五洲实现营业收入 1.65 亿元，同

比增长 9.93%；实现毛利率 56.38%，同比上升 6.91 个百分点；

实现净利润 1371 万元，同比增长 357.17%。 

2.公司医美收购采用“体外培育+成熟后收购”的模式，

目前参与设立的基金规模有多大？体外机构达到能收入体内

的标准是什么，主要考虑是什么？ 

回复：公司先后设立了七支医美并购基金，基金整体规模

28.37 亿元。体外机构收入体内的标准主要是规范性和成长性。

近年内，医美行业的成长性被诸多企业看好，收购市场竞争较

为激烈。为提前锁定有成长潜力的医美机构，公司通过医美产

业基金前期先筛选和孵化，主要基于以下考虑：一方面，医美

行业处于成长初期，市场上可供选择的成熟机构有限，与公司

相符合的商业模式尚未建立，经营能力尚不稳定，利润较少或

不确定，若用上市公司直接收购会导致公司营业利润的大幅波

动；另一方面，医美产业基金收购的大部分医美机构尚处于早

期的不规范阶段，不具备直接收入上市公司的条件，需要进行

一段时间的合规梳理和规范运营后才能进行体内收购。同时，

公司致力于医疗美容机构管理多年，已积累了一整套较为科学

和完善的客户引流、医疗诊治、业务流程和售后服务体系，具

备了可复制的医美机构管控模式。近年来，采用“体外培育+

成熟后收购”模式也已得到包括爱尔眼科在内的相关行业的上

市公司所普遍接受。 

3.上面提到了公司医美机构按品牌的划分，随着公司医



 

 

美机构越来越多，医美的事业部的组织结构及品牌方面的规

划是怎样的？ 

回复：经过体外基金的尽调和评估，其收购的机构大部分

在当地已有多年发展历史，沉淀了多年的口碑、客户忠诚度等

品牌资源，体外基金收购阶段和上市公司收购后相当长时期内

仍会保留原品牌；同时“朗姿医美”的口碑和知名度也在日益

上升。产业基金收购后的孵化阶段更多地是会从商业模式的完

善或转换、医疗服务制度及业务流程的健全和统一、财务和法

务规范、营销精准、技术和服务水平提升、集团化采购、内控

健全和有效等方面进行全方位的管理再造，以确保在上市公司

收购阶段能够和上市公司的管理要求无缝对接，快速融入公司

的内控管理体系。目前公司是按照品牌或品牌事业部来管理相

应的医美机构，随着公司医美全国性战略布局的逐步展开，未

来有望按区域事业部的架构来进行管理，以进一步提升服务需

求的精准度和管理的有效性。 

4.上面提到公司对供应链进行统一管理，请简单介绍一下

公司在收购后怎样将收购标的的原有供应商纳入管理体系

中？ 

回复：公司的集团化采购，对供应商有统一的合格供应商

评估体系和进入标准。对于收购机构，公司首先需对其原有供

应商进行全面的评估，符合供应商选择标准的，进入合格供应

商名录。此外，公司审计部将会通过事前、事中和事后的方式，

对供应商的选择和集团化采购政策的执行情况开展相应的审

计工作。  

5.公司三大业务板块相互之间的比重趋势是怎样的？另

外公司自建医美机构一般需要多久达到盈亏平衡？ 

回复：三季度武汉五洲和武汉韩辰纳入公司合并报表范围

后，从营收规模上医美板块已经超过女装，并成为公司第一大

业务板块。随着公司全国性医美发展战略布局的进一步推进，



 

 

公司医美的业务规模和营收占比有望得到进一步的提升。根据

公司的可行性论证和近几年新设医美机构的运营情况来看，自

建的综合性医美机构，如成都高新米兰、深圳米兰这类综合性

医院，盈亏平衡期预计需要 3-5 年；自建的轻医美机构，如晶

肤事业部的新建门诊部或诊所，盈亏平衡期预计需要 1-2 年。

当然具体要看新建机构所在区域的市场规模和增速、当前的行

业竞争格局和态势以及当地社会经济文化发展水平或程度等

多种因素。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

无 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无 

 

附件：参会名单 

兴华基金 华泰证券 

中略投资 相聚资本 

天添资产 中信证金 

甘肃金控 一村投资 

景顺长城 庶达资产 

广发基金 易知投资 

越秀集团 Quartet Capital 

融通基金 重阳战略 

中银基金 丹羿投资 

农银汇理 雪石资产 

源乐晟 沃盈投资 

长安基金 Polymer Capital 

中信建投 合众易晟 

方正富邦 聆泽投资 

JP摩根资产 汇升投资 

国寿安保 壹德资产 

千合资本 仙人掌资产 

兴业基金 大筝资产 



 

 

汇泉基金 暖逸欣投资 

恒生前海 东方证券 

中信证券 中金公司 

开源证券 财通证券 

 


