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广东万里马实业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-004 

投资者关系活动类

别 

☑特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

☑现场参观 □其他：  

参与单位名称及人

员姓名 

兴业证券 李颖秀；莞正投资 樊跃平、刘晓婷；大中资管 王庆伟、曾

志豪；纽富斯投资 谢梁俊；粤骏私募基金 何柏安、林铸佳；天成时

代资管 罗辉华；东莞私募基金协会 李春秀等18人 

时间 2023年11月2日下午 

地点 广东省东莞市长安镇建安路367号 

上市公司接待人员

姓名 

董事长林大洲、财务总监许晓敏、董事会秘书苏继祥、证券事务代表

牟其飞 

投资者关系活动主

要内容介绍 

公司董事长林大洲先生和董事会秘书苏继祥先生介绍了公

司基本情况。随后，许晓敏女士介绍了公司2023年第三季度报

告情况。  

（以下为问答环节）  

问：团购业务招标竞争激烈吗？订单需求会不会下滑？  

答：公司的团购客户主要包括军队、国家行政机关、国有

企事业单位三大类客户，该三大类团购客户对供应商资格要求

较高，需经过内部严格审批并履行相应的招投标程序，一旦进

入合格供应商库不会随意变动。评标通常会从商务和技术标准

进行评审，包括供应商信誉、业绩、财务状况、售后服务、供

应商履约评价、性能指标、生产工艺、质量控制、设施设备、

技术力量、服务方案等进行综合评分。团购市场对竞争企业的

研发能力、生产能力及公司实力均有较高要求，竞争程度相对

较低，公司与团购客户的业务合作关系稳定。  

 

问：公司与撒隆巴斯的合作模式是什么样的？  

答：撒隆巴斯是公司子公司广州超琦信息科技有限公司代

理的品牌，取得了撒隆巴斯国内线上渠道独家代理权，通过跨

境电商的形式在天猫旗舰店、京东旗舰店、天猫海外旗舰店、

京东海外旗舰店、阿里大药房等电商平台进行销售。  

 



问：公司有无并购计划？在材料端有什么布局？  

答：材料的进步始终是特种防护装备研制领域的根本，公

司将抓住军民融合的有利时机，围绕做大做强主营业务的战略

目标，寻求同行业、上下游或新材料企业做适当的收购兼并，

不断扩大企业规模和实力，实现协同发展。  

 

问：公司未来三到五年的战略规划是什么？  

答：公司未来将纵深执行团购业务的战略布局，结合国家

强兵、精兵路线和军民融合发展战略，推进团购业务与军民融

合深度发展。继续深化军工单兵防弹、防护板块业务，持续投

入研发，不断丰富单兵单警防弹、防护类产品的品类，挖掘新的

业务增长点，增强公司竞争能力，努力打造成为国内具有领导

地位的单兵单警防护、作战装备的综合供应商。  

 

问：公司电商业务占比较高，是否有进一步拓展计划。  

答：公司持续大力推动直播社交电商业务，在电商代运营

及电商直播领域取得了良好成效，获得多家品牌授权。公司子

公司杭州宇岛合作的资生堂欧珀莱产品已步入正轨，目前还在

不断洽谈其他新的品牌。未来，公司将持续投入不断加大电子

商务渠道的开拓力度，努力做成全品类的电商公司。  

 

问：公司未来的机会和增长点在哪？ 

答：公司在聚焦单兵单警防护产品的同时和电商渠道双向

发力，围绕军警产品+直播电商打造关键性竞争能力。未来，

公司将持续投入不断加大团购和电子商务渠道的开拓力度，提

升公司盈利能力。随着国内经济的稳健发展，现在团购客户业

务逐渐恢复，订单向好。目前在手订单充足。防弹防护类有望

成为新的业务爆发点。 

 

问：军品防护装备市场空间有多大？ 

答：公司防护装备产品主要包括防弹插板、防弹衣、防弹

盾牌和防弹头盔等，产品应用对象包括军队、武警、公安、应

急部门等，因此市场前景很大程度上取决于国民经济的发展状

况、军费支出、军队及警员人数规模。故国防军费开支大小，

军队及警员对防弹衣的装备率及防弹衣更新周期决定防弹衣行

业的市场前景。随着我国国防建设的深入推进，我国国防装备

费的稳定增长为军警用装备市场带来广阔发展空间。  

 

问：公司应收账款、存货占比较高是什么原因？  

答：公司应收账款主要为团购客户货款，大部分账龄较

短。团购客户与公司合作时间较长，信誉度以及资金实力较

强，发生坏账的可能性很小。公司现在线下门店存货很少，团



购业务基本为订单式生产，存货占比高只是阶段性的。  

附件清单 无 

 


