
证券代码：300769                                    证券简称：德方纳米 

深圳市德方纳米科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2023-012 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

■其他（电话会议） 

参与单位名

称及人员姓

名 

中信证券、兴全基金、天弘基金、博时基金、汇丰晋信、碧云资

本、施罗德投资、贝莱德、正心谷、东吴证券、民生证券、国泰

君安等 198 家机构 259 名投资者参与（以上排名不分先后） 

时间 2023 年 11 月 3 日（星期五） 

地点 电话会议 

上市公司接

待人员姓名 
副总经理兼董事会秘书何艳艳女士、财务总监林旭云女士 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

一、公司 2023 年前三季度业绩情况介绍 

报告期内，公司各项工作稳步推进，产销量持续增长。2023

年 1-9 月，公司实现营业收入 143.07 亿元，实现归属于上市公

司股东的净利润-9.96 亿元，销售磷酸盐系正极材料合计 16.2 万

吨，同比增长 39%。2023 年第三季度，公司实现营业收入 54.14

亿元，环比增长 37.15%，实现归属于上市公司股东的净利润

4,773.11 万元，环比扭亏为盈。 

报告期内，公司持续加大研发投入，累计投入研发费用 4.45

亿元，在新产品开发、产品性能提升、工艺优化等方面持续发力，

提交发明专利申请 215 项，获得授权 16 项。截至目前，公司共

申请专利 525 项，已获授权 114 项，专利申请量和授权量位居磷



酸盐系正极材料行业前列。 

产品方面，公司陆续推出了高压实密度、高动力学体系、超

高压实强动力学体系的动力领域纳米磷酸铁锂产品及长寿命/高

能效/高压实/适配恒流循环/恒功率循环的储能领域全能型磷酸

铁锂产品，满足市场对更高性能、更高性价比、更多应用场景的

产品需求。 

新产品商业化进程方面，公司的磷酸锰铁锂产品已开始批

量出货，将率先上车，正式开启商业化应用进程。补锂剂产品已

开始小批量出货，并已获得海内外多家客户的项目认证，在储

能、纯电动乘用车、商用车、电动重卡、插电式混合动力汽车等

应用领域均有独家项目定点，进度业内领先。 

二、投资者主要问题 

1、 目前电池的新技术对正极材料有什么要求？ 

答：电池的技术创新包括结构创新和材料创新。动力电池领

域的要求是更高能量密度、更强动力学性能，储能领域的要求是

更高能效、更长寿命、更高能量密度。对正极材料的要求主要是

容量、能量密度、充放电效率、倍率性能、循环寿命等。公司陆

续推出了高压实密度、高动力学体系、超高压实强动力学体系的

动力领域纳米磷酸铁锂产品及长寿命/高能效/高压实/适配恒流

循环/恒功率循环的储能领域全能型磷酸铁锂产品，满足市场对

更高性能、更高性价比、更多应用场景的产品需求。 

2、公司采取了哪些措施应对碳酸锂价格的波动？ 

答：公司持续通过拓展锂源供应渠道、强化采购和库存管

理、加快存货周转等措施应对碳酸锂价格的波动，此外，公司还

将择机开展套期保值业务，以降低原材料价格波动对公司业绩

的影响。 



3、 公司第三季度盈利能力环比提升的原因是什么？ 

答：随着下游需求逐步恢复，公司三季度保持了较高的产能

利用率，固定摊销费用降低；公司持续通过拓展锂源供应渠道、

强化采购和库存管理、加快存货周转等措施降低原材料价格波

动对公司业绩的影响；公司持续实施降本增效措施，毛利率有所

提升，盈利能力提升。 

4、 公司现有产能情况、产能规划情况及资本开支计划？ 

答：公司现有磷酸铁锂产能 26.5 万吨/年，磷酸锰铁锂产能

11 万吨/年，补锂剂产能 5000 吨/年。目前规划中的产能均已进

行了审议并披露，其中，磷酸盐系正极材料规划产能以磷酸锰铁

锂为主，可兼容生产磷酸铁锂。公司将会根据市场情况，稳步推

进产能建设，以进一步提高公司的市场占有率。 

5、 曲靖德方和宜宾德方时代的产能建设进度？ 

答：曲靖德方的产能已经过设备调试和产能爬坡，可以尽快

转化为有效产能；宜宾德方时代已完成厂房建设，设备已安装到

位，可尽快启动设备调试。 

6、 公司碳酸锂的采购策略是怎样的？ 

答：公司综合考虑生产计划、锂源价格和库存策略等因素确

定锂源的采购计划。一方面，公司与原材料供应商建立稳定的供

应关系，通过规模化采购降低原材料采购成本；另一方面，通过

布局上游、拓展锂源供应渠道等方式保障原材料的供应并降低

成本。  

7、 公司对磷酸铁锂行业的竞争格局和发展趋势有怎样的

判断？  

答：新能源产业的快速发展推动行业加速创新，正极材料产

品迭代升级加速。随着电池技术进步的加速，动力领域对能量密



度和动力学性能提出更高要求，储能领域对能效、循环寿命等提

出更高要求，正极材料的性能在不断提升。现阶段行业处于充分

竞争阶段，技术领先者才有更大机会看到未来。 

“双碳”战略背景下，交通工具的电动化和能源的清洁化是

大势所趋，新能源汽车领域和储能领域依然有广阔的市场空间，

行业尚处于发展早期，发展前景良好，带动对电池及电池关键材

料都有较大的需求。根据 GGII 数据显示，2023 年前三季度，磷

酸铁锂出货量 120 万吨，同比增长 64%，预计 2024 年，正极材

料行业仍将保持较高增速，长期发展趋势向上。  

8、 磷酸锰铁锂的商业化进程是怎样的？ 

答：2023 年 8 月，工信部发布第 374 批《道路机动车辆生

产企业及产品公告》，新产品公示中有 4 款车型采用了“三元锂

离子+磷酸铁锰锂电池”，磷酸锰铁锂的产业化应用进程开始加

速。公司的磷酸锰铁锂产品已开始批量出货，将率先上车，正式

开启商业化应用进程。 

9、 从终端消费者的角度，磷酸锰铁锂带来了哪些变化？ 

答：磷酸锰铁锂是新一代正极材料，在能量密度、低温性能、

成本等方面具有优势。从终端消费者的角度看，磷酸锰铁锂电池

可以带来更高的续航里程、更好的低温性能，以及通过降低电池

的瓦时成本从而降低整车的成本。 

10、 公司磷酸锰铁锂的领先优势是什么？ 

答：公司作为最早突破磷酸锰铁锂产业化应用技术壁垒的

企业，率先完成了从实验室到产业化的转化，并建成了当前最大

的磷酸锰铁锂产业化产能，配合客户完成了量产产品的工艺验

证，并通过持续扩大产能规模保障供应能力，具备技术领先优势

和先发优势。 

11、 公司动力和储能产品的出货结构是怎样的？产品价格



是否存在差异？ 

答：公司储能产品的出货占比超过 60%，动力产品和储能产

品在产品价格上基本不存在差异。 

12、 公司研发费用较高的原因是什么？ 

答：当前行业竞争激烈，研发创新是保持竞争力的重要举

措。公司基于长远发展考虑，持续加大了研发投入力度，研发资

金主要用于产品性能提升、新产品开发验证、工艺优化等，因此

导致研发费用有所增加。 

13、 公司明年的出货策略是什么？ 

答：一方面，公司将会加速推进新产品落地应用，提高新产

品的放量规模；另一方面，公司也将努力确保现有产能保持较高

的产能利用率。 

14、 海外客户的验证进展情况如何？ 

答：公司与主流的海外客户均保持了积极接触，根据客户需

求进行送样测试，海外客户验证周期较长，目前验证进展顺利。 

15、 公司是否有海外布局计划？ 

答：公司以成为全球领先的新能源材料解决方案提供商为

战略愿景，企业要实现更长远的发展，拓展国外市场、参与全球

竞争是必经之路。公司将会结合发展规划、客户需求及市场变

化，适时推进海外建厂的相关安排，如达到相关披露标准，公司

将会及时履行信息披露义务。  

附 件 清 单

（如有） 
无 

日期 2023 年 11 月 5 日 

 


