
证券代码：300592                                 证券简称：华凯易佰 

华凯易佰科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                编号：2023-017 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称及

人员姓名 

财通证券 于健 

财通证券 谷亦清 

国联基金 何立建 

中庚基金 王继超  

鹏华基金 李沙浪  

恒泰证券 李文宁  

兴银理财 金阳  

华润元大基金 罗黎军  

远望角投资 陈申雄 曾实  

开源资管 郑小凡  

华泰柏瑞 张又天  

创金合信 罗水星  

申万菱信 范张翔  

中科沃土 彭上  

东方阿尔法 钱文静  



永赢基金 李雪娇  

 （排名不分先后） 

时间 2023 年 11 月 7 日 15:30-17:00 

地点 华凯易佰会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事、财务总监   贺日新先生 

投资者关系经理   刘祎女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

 

Q1.亿迈的经营模式？是否会对自营的泛品业务造成冲击？ 

回答：公司将自身在行业中沉淀的丰富的经验,通过亿迈平台输出

至合作的商户，为其提供整合后的供应链资源、强大的 IT 系统、成熟

的仓储物流服务、AI 广告服务等，解决商户在实际经营环节中所遇到

的难点，帮助其降低人工等运营成本。目前合作商户对亿迈服务均有

良好反馈，因海外电商消费市场空间巨大，销售不存在直接竞争关系，

双方可实现合作共赢。 

Q2.精品和亿迈，公司更重视哪项业务？ 

回答：精品和亿迈都是公司发展战略中重要的组成部分，公司对

两者的未来发展同样重视。两个业务团队也有各自的拓展规划，相信

未来依然能保持快速增长。 

Q3.TEMU 平台的发展对公司业务是否有影响？若未来海外消费降

级现象持续，是否会担心平台流量发生转移？ 

回答：从 TEMU 发展至今应该已有一年多的时间，回顾公司相应时

间的业绩也实现了良好增长。亚马逊平台在海外的市占率具备绝对优

势，且会员规模庞大、消费力强，配套的仓储物流成熟完善，客户的

购物体验感非常好，从我们自身经营来看并未感受到直接的影响。若

未来新兴平台的配套服务和经营环境优化，公司也会积极合作。 

Q4.什么品类会采用小包直邮模式？ 

回答：发货方式与品类没有直接关系。公司在亚马逊平台主要采

用亚马逊 FBA 模式，对于其他没有配套仓储物流的海外电商平台会选

择小包直邮模式，或新品试卖阶段也会选择小包直邮模式，降低试错

成本。 

Q5.人效是否会提高？ 

回答：公司在仓库备货逻辑上有优化空间，优化后人效可进一步

提高。 

Q6.如何管理供应链和产品开发？ 

回答：目前采购都是通过半系统化操作。产品开发由专业的开发

团队负责，泛品开发不具备太大难度，可小成本快速试错。 

Q7.库存规模？ 

回答：今年半年度末，公司的库存规模约 6.7 亿元左右，截至三

季度末提升到 7.9 亿元左右。公司为迎接四季度的销售旺季进行了提



前备货，以及精品业务收入占比提升，对备货有一定需求。公司重视

库存管理工作，目前存货周转率仍在提高。 

Q8.主要销售区域表现如何？欧洲地区销售是否疲软？ 

回答：公司目前的销售区域仍以欧美国家为主。截至三季度末，

北美市场整体占比提高，收入增长强劲；欧洲市场占比被动下降，但

收入保持平稳增长；其他区域均衡布局，收入均实现增长。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 11 月 8 日 

 

 

 


