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法定代表人 :

通讯地址 :

北京金隅集团股份有限公司

姜英武

北京市东城区北三环东路 36号

法定代表人 :

通讯地址 :

居然之家新零售集团股份有限公司

汪林朋

北京市东城区东直门南太街甲3号

北京金隅集团股份有限公司 (以下简称金隅集团)是北京

市属太型国有控股产业集团和 A+H整体上市公司,主业为新型

绿色环保建材制造、贸易及服务,房地产业9位列中国企业 500

强、中国企业效益200佳和全国企业盈利能力 100强 。金隅集

团先后重组河北冀东集团,控股天津建材集团,率先实现建材

行业在京津冀协同发展,并依托京津冀开拓进取,各产业板块

强劲增长、协同发展,主营业务已延伸至全国 23个省市区及境

外多个城市。先后荣获
“
中国绿色建筑装饰产业示范基地

”“
中

国绿色建筑精品生产 (采购 )基地
” “
全国企业文化示范基地

”

“
国际企业文化核心竞争力十强

” “
中华环境奖

” “
全国五一

劳动奖状
” “
北京十太影响力企业

” “
北京影响力京津冀协同

发展太奖
”
等殊荣。

居然之家新零售集团股份有限公司 (以下简称居然之家 )

是国内领先的全国线下零售网络和线上产业服务平台的超大型

综合创新型家居零售商,是全国工商联家具装饰业商会执行会

长单位,位列 《2022年中国连锁百强榜单》第三名, 《2023中



国家居企业品牌指数榜》榜首,湖北最佳上市公司,同 时连续

18年荣膺
“
北京十太商业品牌

”。作为中国泛家居行业的头部

企业,公司在服务口碑、品牌力、市场规模、商业模式及数字

化转型等多个方面具有领先的竞争优势。公司在行业率先提出

“
先行赔付

”、“统一收银
”
等服务理念,并与时俱进推出

“
居

家保
”
产品保障消费者权益,具有行业上下游认可的品牌影响

力。公司采用
“
轻资产
”
连锁发展模式快速拓展全国市场,营

收坪效等经营指标业内表现突出。公司在数智化产业服务平台

上已完成布局,构建了
“
实体体验店+流量服务平台+物流交付+

到家服务
”
的家居消费闭环,为消费者提供更优质的全方位服

务体验。此外,公司还积极探索第二增长曲线,在吉林、湖北

等省份开设
“
中商 ·世界里

”
购物中心等零售业态,具有较高

知名度。

为促进家居行业高质量发展,助力建设北京国际消费中心

城市,充分发挥各自产业体系所具有的产品优势、资源优势和

市场优势,进一步加强交流,深化全产业链合作,金隅集团与

居然之家拟在卖场运营、房地产开发、整装业务、物业管理、

数字化转型1物流交付网络建设等领域开展深度合作。双方本

着依法合规、诚实守信、平等互利、共同发展的原则,达成如

下协议 :

一、合作主体范围

第一条 甲乙双方及其下属全资和控股子公司。

二、合作宗旨

第二条 甲乙双方建立战略合作伙伴关系后,应充分发挥各

一  
 
 
 
 
 
 
 
 
 

·
 

〓



自优势,维护双方的共同利益,实现强强联合,促进双方共同

发展。

第三条 本战略合作协议是双方战略合作的指导性文件,也

是双方开展并签署具体合作项目相关文件的基础。

三、合作内容

第四条 卖场业务方面

1.甲方积极推动系统内建材商贸门店入驻乙方卖场,乙方

对甲方入驻门店在租金费用等方面给予优惠价格。乙方利用其

卖场资源,为 甲方绿色建材产品提供更多宣传推介机会。

2.甲 乙双方发挥各自优势,共同推进家居商场业务、购物

中心整合发展。依据市场化原则,双方就甲方自有家居卖场、

购物中心的经营管理进行深度合作,开展同业融合发展,提升     {
卖场经营效益。

第五条 房地产开发业务方面

1.甲方在房地产开发方面优先考虑从乙方家居卖场租户中

选用房屋精装修材料,乙方提供优质服务。

2.甲方房地产开发业务涉及的商业地产优先考虑与乙方进

行合作,优化乙方的业务布局,同 时提升甲方地产开发的竞争

优势。

第六条 资产盘活利用方面

乙方在家居商场及购物中心、仓储物流等业务布局扩张过

程中优先考虑利用甲方在全国各地的土地、房产等资产,提高

甲方土地、房产的使用效率。同时,甲方对乙方承租的土地、

房产给予相应的优惠价格。



第七条 整装业务与物业管理方面

1.甲 乙双方推动各自整装业务融合发展,共同壮大整装业

务总体规模,强化内在联系,合力提升整装业务,抢占整装发

展风口,同步完善
“
建材一建筑一装饰一装修

”
一体化产业链,打

造国内家居垂直类零售综合体 IP标签,孵化打造居住产业第一

龙头。

2.甲 乙双方互相借鉴物业管理的经验和优势,双方共同推

进物业板块的专业化建设,增强物业管理的业务规模、综合服

务能力、降低综合管理成本、费用。

第八条 数字化转型方面

1.双方发挥各自优势,共同发展数字产业平台,打造线上

线下、体验场景服务交融的高品质泛家居服务平台,做太数字

经济规模,提升家居产业数字化水平。

2.推动乙方积累沉淀的消费端数据与甲方在地产、家装、

家具、零售、酒店等方面获取的客户多维度行为数据深度融合 9

提升双方数字化营销能力,赋能以消费者体验为中心的居住生

活全周期体验零售业务。

第九条 物流与检测业务方面

1.双方共同谋划利用甲方的闲置土地建设仓储物流基地 ;

加速甲方网络货运业务与乙方
“
洞车
”
平台的资源整合、服务

共享。

2.甲方为乙方提供入驻品牌的家居建材产品检测服务、协

助监督商场产品质量。乙方利用渠道及资源优势,积极推动入

驻的知名家居建材品牌客户与甲方达成检验检测认证合作,从



而加强乙方与入驻企业的服务粘性。

第十条 资源综合利用方面

在资源综合利用方面,充分发挥乙方收集渠道和甲方处置

技术的互补优势,坚持互惠共赢的原则,甲方利用自身水泥窑

协同优势,消纳处置乙方以旧换新的老旧家居等无法回收利用

的废弃物,同步提升自身燃料替代率。

四、工作机制

第十一条 建立高层沟通机制。双方不定期召开高层会议 ,

加强沟通衔接,积极谋划多元化合作模式并研究解决合作中的

重太问题,顺利推进双方合作共建,及时研究解决双方合作中

出现的新情况、新问题,确保战略合作协议顺利实施。

第十二条 建立执行层协调机制。双方成立工作专班,定期

或不定期召开协调会议,积极推进各业务线工作,解决合作进

程中遇到的问题。

五、其他约定

第十三条 甲乙双方应当对合作过程中知悉的对方的商业秘

密以及本协议的履行情况等严格保密,非经对方事先书面同意,

不得对外披露或用于本协议以外的目的。保密期限为长期。

第十四条 本协议未尽事宜,经甲、乙双方协商后,可签署

各忘录、补充协议等。

第十五条 本协议一式肆份,双方各执贰份9经双方法定代

表人或授权代表签字并加盖公章后生效,具有同等法律效力。

第十六条 除保密义务外,本协议为双方战略合作的意向性、

框架性文件,是对双方权利和义务原则性的约定,不构成协议



双方互相追究违约责任的依据。协议签订后,双方就进一步实

施本协议进行协商,在具体项目合作中的权利义务,以双方就

具体项目签订的具体合作协议为准。

第十七条 除保密义务条款外,本协议有效期五年,自 生效

之日起计算。合作期满后根据双方意愿及合作成果共同商议决

定合作期限是否延长

方:北京 (盖章 )

法定代表人或授权代表 (签字 )∶

方:居然之家新零售 (盖章 )

法定代表人或授权代表 (签字 )∶

切玷年叫月l氵日

Ⅱ,。 2。 a2j扌氵扌冫

签订日期 :
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