
证券代码：300975                                   证券简称：商络电子 

南京商络电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：【2023-006】 

投资者关系 

活动类别 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动人 

□现场参观  

□其他（电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

 

国泰君安证券 顾一格 长信基金 李博华 瓦琉咨询 刘玉金 

西部利得基金 毛振强 东吴证券 陈伯铭 国泰基金 王艺蓉 

汇添富基金   祁靖文 （排名不分先后）  

时间 2023 年 11 月 16 日（周五）下午 14：00-16：00 

地点 公司总部会议室 

上市公司 

接待人员 
证券事务代表：杨伟婷女士 

投资者关系活

动主要内容 

本次投资者关系活动在公司会议室举行。会议中，公司证券事务代表

杨伟婷女士向投资者介绍了公司的相关情况并回答了有关问题，具体内容

如下： 

 

问题 1：2023 年 6 月以来下游的订单和情绪如何？ 

答：分行业来说，智能手机行业在 Q3 的需求较为旺盛，高景气度一直

持续到 11 月，截至目前需求有所放缓；汽车行业的客户正在年底冲量，目

前订单需求较好，尤其体现在新能源汽车产业链，客户的提货速度明显提

升，不少物料出现了供应紧张的情况；网络通讯行业在 Q3 的市场表现总体



没有出现特别的好转，但存在少许新领域的需求刺激；工业行业 Q3 的整体

需求较 Q2 有所放缓。 

 

问题 2：和 2023 上半年比，目前上游的库存有好转吗？ 

答：分产品线看，被动元器件的库存水位保持稳定，阻容感元器件的

库存均处于良性的合理水平；主动元器件的库存水位有所改善，部分存储

器件的库存已回归正常，分立器件的整体库存比较合理，部分物料略有短

缺，连接器的原厂交付能力明显提升，库存情况有所缓解，库存水位正在

逐步下降中。 

 

问题 3：下游需求不好时，价格下跌，经销商的利润空间是否会被压

缩？ 

答：公司的定价方案是季度议价。公司客户分成两类，一类是终端客

户，一类是贸易商，终端客户的数量占比达 90%。公司会在上季度末将下

个季度的价格和客户协商好，同时背靠背与原厂协商签订季度议价合同价

格，从而锁定两边价格，也锁定了公司合理的毛利率空间，因此也不存在

价格下跌后公司利润空间即被压缩的情况。 

 

问题 4：作为分销环节来说，主动元器件和被动元器件的毛利率哪一个

相对更高一点？ 

答：被动元器件的毛利率相对来说会更高一些。因为被动元器件结转

的账期相对来说长一些，大概在 3~4 个月，主动元器件结转的账期大概 1~2

个月，所以被动元器件的毛利率相对来说会比主动元器件高一些。 

 

问题 5：公司的战略规划是什么？ 

答：公司未来预计从以下四个方面成长壮大：第一，逐步提升公司在

原有客户的份额，同时进一步拓展新领域的客户；第二，扩大代理的产品

线覆盖率；第三，进一步拓展全球化布局；第四，寻找半导体产业链上下

游以及分销同行业的投资并购机会，以扩充原厂代理权或者下游缺失的细



分市场。国际头部分销商目前的客户数量近 3 万家，营收规模达上千亿元

人民币，而公司的客户数量为 4000 家左右，营收规模仅为几十亿元人民

币，未来公司的拓展空间依然很大。 

 

问题 6：如果公司的可转债未来能够满足强赎条件，请问公司会倾向于

强赎促转股吗？ 

答：公司需结合当时实际情况来看，暂时还未有明确的规划，具体情

况详见公司对外披露的公告。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2023 年 11 月 21 日 

 


