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证券代码：000425                         证券简称：徐工机械 

 

徐工集团工程机械股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 
                                                  编号：2023-19 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 聚鸣投资 刘晓龙、梁世阳 

时间 2023 年 11 月 21 日 10:30-12:00 

地点 公司 518 会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董秘费广胜，徐工进出口 王凯，徐工营销 吴振光  

交流内容及具体

问答记录 

 

（一）现在国际化业务占比？明年国际市场判断？ 

答：截止三季度末，公司国际化收入占比 40%左右。 

预计海外市场将保持良好趋势，出口市场依然能保持较好的

增长。中长期看，首先，对国产品牌来说海外市场具有成长性特

征，海外市场需求将持续释放；其次，随着国产产品品质的提升，

国内企业在海外的渠道布局的日趋完善，国产品牌综合竞争力在

提升，海外市场渗透率也会提高。最后，从在主要出口市场占比

情况看，大部分产品仍有很大的提升空间。总体来说，十四五期

间，国产品牌行业海外市场销量有望保持增长趋势，是工程机械

行业的重要增长点。公司凭借国际化多年沉淀和布局，预期跑赢

行业。 

（二）公司现在主要出口区域？ 
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答：公司有完善的全球布局与强大的国际化拓展能力，公司

营销网络覆盖全球 190 余个国家和地区，可为全球客户提供全方

位产品营销服务、全价值链服务及整体解决方案。目前主要出口

区域有东南亚、中亚、非洲、南美、欧洲、北美、西亚北非、中

美洲、大洋洲等。 

（三）公司对目前应收账款风险怎么看？ 

答：公司认为目前在信用资产减值政策方面非常严谨，针对

目前存在的应收账款逾期的问题，一直在加大力度清收，随着一

些重大诉讼案件落地三季度回款效果明显。 

下一步公司将进一步收紧信用销售政策，严格控制分期销售

业务，压降新业务应收账款；资本市场方面，参照同行公司做法，

公司在推进资产证券化，压降老业务应收账款。公司启动了营销

体系变革和智改数转，把高质量精益化营销体系变革作为公司当

前工作的重中之重。国内深入规划调整了营销总公司抓总的职能

职责能力建设，进一步提高销售预测精确率、产销衔接对号率、

提高制造效率减少在制品，海外启动国际化营销服务体系和金融

体系能力建设，海外区域进一步细化、区域总部职能进一步夯实、

深耕细作海外市场、提高海外现货储备的精准性、控制海外库存；

组建香港金融中心和重点市场金融赋能营销建设。 

（四）公司觉得英国对挖机的双反政策有多大影响？ 

答：目前公司挖机对英国出口量较小，影响较小。 

（五）国内后续需求判断？ 

答：综合各界研判，随着政策效应的逐步显现、更新需求的

不断体现，头部企业凭借规模优势、产业布局优势、改革红利等，

预期将率先企稳。 

 

附件清单 无 

日期 2023 年 11 月 22 日 

 


