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上海威贸电子股份有限公司 

关于接待机构投资者调研情况的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假

记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承

担个别及连带法律责任。 

 

上海威贸电子股份有限公司（以下简称“公司”）于 2023 年 11 月 28 日接

待了 4家机构的调研，现将主要情况公告如下： 

一、 调研情况 

调研时间：2023 年 11 月 28 日 

调研形式：现场及网络调研 

调研机构：东北证券、东方财富证券 、国联证券、兴健基金 

上市公司接待人员：副总经理、董事会秘书周威迪先生 

 

二、 调研的主要问题及公司回复概要 

问题一：请问公司市场占有率如何？  

回答：公司产品在下游领域有较广泛的应用市场，包括智能家电、汽车与

新能源汽车、工业自动化等等，大部分都属于充分竞争行业。在汽车线束、智

能家电配件等领域，除了少数行业巨头每年能达到百亿全球销售额外，大部分

公司并不能在市场中占据绝对明显的销售优势。但我公司凭借过硬的研发实

力、产品质量和服务，与核心客户保持着长期稳定的合作，在很多客户的单个

项目中能做到独家供应。通过长期的经验和技术积累，公司积极参与到客户的

前期开发设计中，切实帮客户解决问题、优化方案，同时可帮助外资客户实现

国产替代，为客户提供可靠并且价格合理的解决方案。 

 

问题二：请问公司策略中的“组件化、集成化”具体怎么理解？ 



回答：组件化、集成化主要指的是我们除了销售简单的单一零部件，更多

的是直接将客户需要的多个部件生产组装完毕之后整体销售，里面可以包括线

束、注塑件、PCBA 等多种产品。例如客户原先需要分为电气组、线束组、五

金组等分开采购，自己进行组装，现在我们可以直接为客户提供整套方案，而

且还能降低成本，免去客户寻找多家供应商的麻烦。公司也可以通过技术、研

发和服务实现与客户的深度捆绑，提高客户粘性与公司自身的不可替代性。 

 

问题三：请问公司未来在家电和汽车两个领域的增长趋势如何？项目来源

主要是来自新客户吗？ 

回答：我们目前在手新项目非常充足，比如智能家电方面有挂烫式电熨斗

集成组件、吸尘器电机线束与控制组件等项目，目前已经完成打样，另有多个

项目在开发中。同时公司近年在新能源汽车领域的销售额持续增长，也有新项

目不断陆续投入研发，如公司充电桩模块项目覆盖 400V、800V、液冷充电桩等

不同技术路线。相关项目将会陆续投产，为公司带来可观的销售额与利润。 

新项目的来源除了新开发的客户外，也有许多老客户的新项目。公司与核

心客户有非常稳定的合作关系，研发能力受到客户充分认可，因此不少客户有

新项目都会第一时间让我们参与研发报价。 

 

问题四：公司今年毛利率有大幅上升，请问原因是什么？ 

回答：去年由于公司搬入新厂房折旧增加，同时疫情原因导致销售收入有

一定程度下降，因此毛利率处于相对较低的水平。而今年随着销售收入恢复增

长，高毛利的组件化、集成化项目陆续实现大批量生产，因此毛利率有所回升。 

 

问题五：原材料价格波动对公司是否有影响？未来毛利率是否还能维持在

较高水平？ 

回答：公司与上下游客户、供应商有成本传导机制，因此公司毛利率受原

材料上涨影响较小。其次公司注重提高产品技术含量和附加值，能全程参与并

协助客户产品开发，从产品设计、原材料选型、生产工艺优化等多方面提供建

议，降低原材料价格波动在产品定价中的影响。同时公司善于通过介入前期产



品研发，将不同项目所用物料进行整合，变小批量多品种的项目为大批量生产

与采购，形成规模效益。相信通过提升研发能力、提高生产效率，公司能具有

更高的抗风险能力，将毛利率维持在较高水平。 

 

 

 

 

上海威贸电子股份有限公司  

董事会  

2023 年 11 月 29 日  
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