
证券代码：002908                              证券简称：德生科技 

广东德生科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-009 

投资者关系活动类

别 

 

 

 

特定对象调研    分析师会议 

□媒体采访       业绩说明会 

□新闻发布会      路演活动 

□现场参观 

 其他 （电话会议）  

参与单位名称及人

员姓名 

华夏基金、东兴基金、圆信永丰基金、西部利得基金、弘毅远方

基金、汇泉基金、中信建投基金、明亚基金、蜂巢基金、博道基

金、鑫元基金、兴合基金、兴业基金、融通基金、金元顺安基金、

金鹰基金、国泰基金、国金基金、中信保诚基金、建信理财、汇

华理财、广发资管、国泰君安资管、百年保险资管、长城资管、

前海旭鑫资管、锦成盛资管、渤海汇金资管、高信百诺资管、淞

海投资、臻宜投资、咏明资产、泾溪投资、花旗环球金融、金丰

创晟投资、国投创益基金、泓屹资管、金科投资、复和资产、混

沌投资、鸿盛资管、常春藤资管、四叶草资管、冰河资产、复胜

资产、华夏创新投资、杭贵投资、圆合金融、中意资管、磐厚资

本、红象投资、智合远见私募、远信私募、正鑫私募、禧弘私募、

国赞私募、精砚私募、枫瑞私募、昭逸私募、健顺投资、鸿运私

募、汇川私募、复通私募、领颐资管、创富兆业、人保资产、禾

永投资、盈科数科、美策公司、吉大正元、纬德信息、卡点文化、

招商银行、中信银行、中金公司、中信证券、广发证券、财通证

券、国盛证券、东北证券、国投证券、西部证券、光大证券、浙

商证券、华安证券、华创证券、平安证券、国泰君安、山西证券、



国联证券、西南证券、红塔证券、中银证券 

时间 2023年 12 月 19 日 20:00-21:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 

副总经理兼董事会秘书、财务总监 陈曲女士 

大数据业务部总经理  简伟光先生 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

 

 

一、近期政策解读及德生科技数据产品情况： 

从宏观政策看，近日中央经济工作会议提到的九大重点任务中，

其中第一条“以科技创新引领现代化产业体系建设”提及了“发

展数字经济，加快推动人工智能发展”，大会将数字经济放在了靠

前的位置。同时，数据要素行动方面的政策陆续出台，11 月 25

日国家数据局局长提出“数据要素×”行动计划；12 月 15 日国

家数据局发布《“数据要素×”三年行动计划(2024―2026年)(征

求意见稿)》（以下简称“征求意见”），征求意见中提出“需求牵

引，注重实效”、“强化场景需求牵引，带动数据要素高质量供给、

合规高效流通”、“打造 300 个以上示范性强、显示度高、带动性

广的典型应用场景”、“数据产业年均增速超过 20%，数据交易规

模增长 1倍”，本次关于“数据要素×”行动方面的政策颗粒度非

常细，表明了数据要素发展在宏观政策上有明确的方向指引，且

场景需求是数据要素应用的重要部分。 

从公司业务看，德生科技所做的民生数据服务业务与数据要素相

关政策高度同频，公司通过以社保民生一卡通场景挖掘需求，并

推动整合相关数据资源响应客户需求。目前公司数据产品已陆续

上架到各大数据交易所（以下简称“数交所”），并在一卡通分析

平台上架 10个产品，且新的产品正在陆续研发中。公司在打造以

社保卡为核心的一卡通场景中，与政府、金融机构等客户形成了

高度绑定，后续公司将通过不断叠加数据产品等服务，助力政府

和金融机构降本增效、精准找人。未来，公司以数据产品为核心



的业务将会比传统业务增速更快，公司将通过三大渠道：公司营

销网络、数交所服务机构、国有平台，不断加快落地数据服务业

务。 

 

二、问答环节 

问题 1:目前德生科技上架的数据产品主要是哪些？搭建的渠道

有哪些？ 

答：您好，近日国家数据局局长在“数据要素×”行动计划讲话

中，提出“推动数据基础设施建设，数商扮演着重要角色”，公司

是典型的应用型、服务型数商，目前公司的数据产品主要分为核

验结果类、修复结果类、分析报告类，具体包括：就业监测、政

策找人、数字园区、背景调查等产品。 

公司目前主要通过三大渠道推广数据产品：（1）公司营销网络：

通过业务已覆盖的 150+地市进行推广；（2）数交所服务机构：通

过数交所对接的数交经纪公司打通市场化渠道；（3）国有平台：

通过与国有平台合作运营场景生态。这三大渠道将加快公司落地

推广数据产品。感谢您的关注！ 

 

问题 2：公司已上架和在研发的数据产品主要是应用在哪些场

景？未来会考虑在更多数交所上架吗？ 

答：您好，公司专注于民生场景的开发和数据产品的组合，围绕

居民服务一卡通应用场景提供新的工具，帮助政府和金融机构降

本增效，未来公司将持续围绕核验服务、背景调查、数字园区等

场景开发数据产品。 

数据产品的生产链条包含场景撮合、合规检查、技术测试、质量

评估、交易定价等环节，随着数据服务行业的蓬勃发展，各数交

所正有序开放上架手续，公司将根据业务进展及时关注各数交所



上架流程。感谢您的关注！ 

 

问题 3：公司如何看待数据要素产品市场空间和落地节奏？ 

答：您好，公司的数据产品都是与个人相关，且紧贴民生服务，

需求通常都具体且繁杂，通过不同的场景应用提供不同的数据产

品，单个产品收入规模不大，但需求刚性且频繁。从单个地市看，

该地市的收入空间与当地的人口规模相关，预计每个城市收入体

量将在百万到千万级别空间，目前公司业务已覆盖 150+个地市，

基于公司积累的居民服务一卡通场景，预计未来数据产品和服务

的收入体量空间将远大于公司传统业务体量。今年内公司已进驻

部分数交所，未来公司将通过三大渠道加快落地推广数据产品。

感谢您的关注！ 

 

问题 4：公司数据产品的收费模式如何？面向的客户群体主要是

哪些？ 

答：您好，不同的产品有不同的收费模式，但都是按一定频率持

续付费模式：分析类产品主要以季度为单位提供更新服务，按季

度收费；核验类产品主要采取预付费方式，按次数扣费；个人类

产品主要以互联网付费方式，单次付费。 

客户群体主要包含政府端、市场端（金融机构、企业），目前公司

比较热门的数据产品，如：（1）个人职业背景调查：主要以企业

客户为主，需求集中在人力资源产业园、人力资源公司和人才集

团等；（2）政策找人类数据产品：主要帮助政府和金融机构精准

找人、精准服务。感谢您的关注！ 

 

问题 5：如何看待中央经济工作会议关于数字经济的提法？ 



答：您好，近日中央数字经济工作提到的“发展数字经济，加快

推动人工智能发展”，大会将数字经济摆在了重要的位置，未来，

我们预计与数据要素相关的：搭建算力中心、大模型等创新应用

将加速推动多个行业和产业体系的建设，实现智能化运营。 

同时，在近期《“数据要素×”三年行动计划(2024―2026年)(征

求意见稿)》中提到“发挥数据要素规模报酬递增、非竞争性、低

成本复用等特点”、“打造 300 个以上示范性强、显示度高、带动

性广的典型应用场景”，通过挖掘不同的场景应用，突破产出的边

界，创造新产业和新业态，预计将推动整个产业及数字经济的发

展。 

此外，在数据要素价值流通中，数据要素在整个产业中扮演着重

要角色，充分体现了“无价值不流通，不流通无价值”的特点，

且征求意见中提到的“数据产业年均增速超过 20%，数据交易规

模增长 1倍”，表明数据产业有巨大的潜能，将为各行业在数字经

济时代带来新的发展机遇。感谢您的关注！ 

 

问题 6:公司如何看待衡阳和怀化数据特许经营权转让被暂停事

项？ 

答：您好，公司基于在实际业务拓展中，对衡阳和怀化数据特许

经营权转让被暂停事项有以下思考： 

（1）公共数据源头放开的过程中需要考虑后续场景建设等闭环问

题。在数据运营行动计划启动时，第一步需考虑数据源头放开，

目前很多省市正在陆续出台公共数据授权运营规则和管理办法

（如北京、浙江），印证了很多地方政府愿意将公共数据交出来并

应用到实际的场景中。但是，在实际公共数据运营的应用中可能

会遇到一些难题：一方面，盈利导向不明确，公共数据运营不能

以政府盈利为导向，需要重点聚焦实体经济领域、民生服务领域，

同时要平衡受益的各类群体；另一方面，场景对接不完整，数据



运营需要考虑场景应用，目前金融场景是最容易实现应用的场景，

若是没有金融场景的加持，公共数据运营可能难以实现。 

（2）德生科技早年在四川省已有尝试，通过助力四川乐山成功实

践公民法人信息管理平台，以“政务应用云”精准服务企业生产

经营和市民工作生活，同时与乐山相关银行合作开发“闪电贷”

金融服务产品，帮助金融机构降本增效。随着公共数据逐步放开，

多维度的数据产品将逐渐深层次应用到各个领域，这也充分印证

了数据二十条中提出的“按照‘原始数据不出域、数据可用不可

见’的要求，以模型、核验等产品和服务等形式向社会提供”细

则。因此，公共数据运营需要结合场景应用，没有场景应用，谈

论数据价值意义不大。感谢您的关注！ 

 

问题 7：数据要素相关政策尚不完善，公司如何应对地方政府在

公共数据授权运营中的疑虑？政府机构是否会考虑给予独家或排

他性运营权？ 

答：您好，基于数据要素市场的发展现状，相关政府部门在逐步

放开公共数据运营授权时，会考虑政府、企业、居民均受益，因

此政府部门会寻找信任的、已有实际场景应用的服务商合作。一

方面，公司会积极与相关数据授权机构合作，通过一卡通服务生

态响应场景需求，助力当地实现数据运营服务；另一方面，政府

很放心将数据交给国有平台，但国有平台的业务边界清晰，细化

到场景建设及运营服务，会找到类似德生这样有多年经验积累的

服务商合作，形成优势互补、强强联合的生态圈。 

关于排他性运营，当前都是市场经济，不会有明显的独家做法，

但基于公司在场景建设和运营服务方面的领先地位和优势，对比

其他友商，公司与三大渠道（公司营销网络、数交所服务机构、

国有平台）合作时会享受更多先机和便利条件。感谢您的关注！ 



附件清单（如有） 无 

日期 2023年 12 月 19日 

 


