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江苏爱朋医疗科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2024-001

投资者关系活动

类别

特定对象调研 分析师会议

媒体采访 业绩说明会

新闻发布会 路演活动

现场参观

其他（电话会议）

参与单位名称及

人员姓名

渤海证券张诏扬，华创证券张良龙，中邮证券陈彦宁，源达信息证券

沈佩玉，大家基金张扬，大智慧金融信息卢政扬，国理投资殷晓红，

证研投资崔景新，国诚投资相健，国诚投资张文骏，国诚投资王文强，

时富（中国）投资杨森，至顺投资陈桐荔，金鼎资本欧阳磊，德邻众

福赵强，国新证券等 18人

时间 2024年 1月 4日 9:30-11:30

地点 爱朋医疗上海会议室现场

上市公司接待人

员姓名
董事会秘书缪飞先生，证券事务代表叶俞飞先生

投资者关系活动主要内容介绍

一、公司情况介绍

爱朋医疗主营急慢性疼痛管理、鼻腔及上气道管理领域医疗器械，是国家级专精特

新小巨人企业。2023年前三季度营收 29,581.48万元，净利润 679.78万元。

二、问答环节

1. 关注到《输注泵省际联盟集中带量采购文件》，能否简单介绍下此次镇痛泵集采情况，

对公司的影响。

答：此次浙江省际联盟集中带量采购总共涉及到 29个省份及地区，采购周期为 3年，2024
年 5-6月开始执行，带量产品涵盖机械泵、电子泵 I和电子泵 II（系统泵），与往常最低

价中标有些区别的是此次带量采购采取限价入围，即机械泵最高报价 49元，电子泵 68
元，系统泵 90元。爱朋医疗是电子泵组需求量最大的企业，少数拥有系统泵入围资格的



企业。

爱朋医疗现有镇痛泵产品采用经销模式覆盖全国终端医院，其出厂价低于此次集中带量

采购的最高限价。若正式实施集采后，镇痛泵相关产品将由经销模式改为厂家直营+配送

模式。此次集中带量采购将会带来更大的市场空间和销售机会，国产替代政策以及医保

控费政策有助于进一步增加市场份额。据专家预测，镇痛泵领域未来会逐步从充分竞争

转为寡头竞争。爱朋医疗急性疼痛线业务拥有一支超过 80人的专业销售团队，我们将继

续发挥品牌及市场占有率优势，持续创新并保持产品竞争力，进一步扩大市场份额。

2. 2023 年前三季度收入已经逐步恢复到过去的增长水平，但是净利润没有太大增长是

因为什么？

答：公司前期加大了人才引进和研发投入力度，新增人力成本较高，导致相应管理费用

和研发费用增加，同时公司为拓展和扩大诺斯清产品线市场占有率，持续加大线上电商

平台、新媒体及直播等相关渠道的广告投入和市场推广力度，销售费用增加明显。公司

在 2023年积极调整，对公司现有项目进行梳理和筛选，并且围绕公司重点战略对项目进

行优先级排序。在人力投入方面，也会依据公司项目进行调整，进一步做好降本增效。

3. 前期收购的新产品在 2024 年的进展情况会如何？

答：公司于 2020年和 2021年分别收购四川金佳钲和深圳百士康，产品分别为麻醉深度

监测仪和用于慢性疼痛的内热针治疗仪等产品。目前这两类产品的市场推广工作均有序

进行。2024年，爱朋将推出具有脑电时频精准分析及脑年龄预测的新一代麻醉深度监测

仪产品，在原有产品基础上进一步提升了产品性能和适用性。在麻醉深度监测仪设备推

广的同时，耗材的销售也将实现快速增长。慢性疼痛领域产品，以筋膜学理论为基础，

通过整合公司现有资源和产品，采取多样化的合作模式和产品组合开展营销，随着经济

和市场的逐步复苏，慢痛领域产品也将稳定增长。

4. 鼻腔护理产品目前有很多，我也试过一些，感觉还是你们的产品比较舒服一些，公司

如何能始终保持行业壁垒的优势呢？

答：目前鼻腔护理整个品类还是在一个快速发展的过程中，公司鼻腔护理产品主打的是

专业品牌，诺斯清持续耕耘鼻腔护理产品市场 10余年，始终坚持临床学术研究及品牌推

广，已经积累数十篇诺斯清防治鼻炎、呼吸道感染等相关的学术论文。诺斯清产品设计

亲和，拥有外观专利，累计销售超过 3000万瓶，市场占有率领先。诺斯清产品在临床、

零售、OTC 药房、电商等渠道同步推广，是少数具备线下和线上同时运营的公司，线上

旗舰店会员超 100万。

以我们这些年的经验来看，线下院内导流到线上的用户，品牌忠诚度比较好，复购率也

比较高。相对来说公司的份额这些年一直保持相对比较稳定和逐步增长的态势。我们认

为从院内走到院外，从线下走到线上，是一个强化了产品医疗属性，以及培养用户忠诚

度的一个比较好的模式。诺斯清产品设计亲和，基于“序贯治疗”新理念，持续科研创新，

已经形成喷雾、滴注、电动、周边等 4大系列数十个品规，覆盖不同鼻炎以及鼻炎病症

全周期使用，产品新增上呼吸道感染适应症，扩大了产品使用场景。

整体上来说，这款属于公知技术的产品转化，但是在工艺上有一定挑战和难度，比较重

要的是大批量生产的产品一致性，以及如何保证产品开封后的抑菌效果和雾化效果以及

溶液在鼻腔停留的时间等等。公司拥有三类医疗器械公司质量管理经验，产品采用严格



的控菌工艺，品质有保证。这些都是诺斯清产品这么多年持续能够领先的隐形壁垒。

5. 疼痛表情识别，由于每个人的表情都不一样，是否有考虑脑电或者电信号等其他方式

来判断疼痛？

答：公司在研发这个项目之前，已经尝试过采用让机器人学习眼底视网膜变化、肌电、

脑电等各种方式，但是由于机器人学习、算法等相关限制，这种更偏向于多参设备，和

我们产品的目的还是有偏差。最终我们选择比较权威的表情 AI识别方式。疼痛表情识别

项目是与悉尼大学合作研发，旨在建立起国内首创，国际领先水平的疼痛评估设备，进

一步打造疼痛管理的闭环产品线布局。

6. 公司有麻醉手术机器人产品，我也了解过外企大厂或者国外机器人项目，公司未来是

走什么路线？

答：公司麻醉穿刺机器人主要还是一种用于手术麻醉中的穿刺设备，通过超声定位和感

应装置来判断和穿刺部位，和其他企业的手术机器人在功能方面有一定差别。当前区域

神经阻滞麻醉的痛点：超声图像可读性差，学习周期长；平面定位困难，操作时间长，

穿刺操作依赖医生的经验主观判断，医生手动操作穿刺稳定性不足。公司麻醉穿刺机器

人主要应用于局部麻醉，使机体某一部分的感觉神经传导功能暂时被阻断，运动神经传

导保持完好或同时有程度不等的被阻滞状态。相较于全身麻醉，局部麻醉的优点是简便

易行、安全、患者清醒、并发症少和对患者生理功能影响小。

7. 公司有和筋膜学相关的产品，目前也看到类似相关的政策，想问下公司对这一块未来

的市场展望如何？

答：您提到的筋膜学是基于国家重点基础研究发展计划（“针灸理论的筋膜学基础研究”）

等成果上凝练而成，经过十几年国内外专家学者的进一步研究推动，为中医现代化及慢

性疼痛治疗技术的创新提供了科学支撑。百士康是“深圳大学筋膜学产学研合作单位”

和“深圳大学筋膜学临床设备研发合作单位”。公司内热针治疗仪能够针对疼痛靶点的

筋膜，进行热疗松解，对慢性疼痛有良好的疗效。2002年第 10届 IASP大会与会专家达

成共识——慢性疼痛是一种疾病，严重影响患者躯体和社会功能，使患者无法参与正常

的生活和社交活动。慢性疼痛是一个重要的公共健康问题，据研究显示，在美国和欧洲

约有五分之一的人口面临着这一病症的折磨。我国国内，疼痛在全年龄层的发病率约

12%，截止 2020年共 14.12亿的统计人口数据测算，我国的疼痛患者数量可以达到 1.69
亿左右。随着慢性疼痛的治疗越来越多的受到重视，筋膜内热针技术以及内热针治疗仪

将面临更大的市场需求。

附件清单（如有） 无

日期 2024年 1月 4日星期四


