
尤洛卡精准信息工程股份有限公司 

投资者关系活动记录表                                                                  

编号：2024-001 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

华夏基金：马伟恩、张国胥 

中信证券：孙曾玮等 3人 

时间 2024年 1 月 9日 

地点 线场会议 

上市公司 

接待人员姓名 

董事会秘书杜后科、财务总监崔保航、总经理助理杨明、董事

会办公室刘志刚 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、业务交流 

Q1.公司智慧化矿山业务中矿用智能辅助运输的产能变化

是怎样的？ 

公司 2012 年进入矿用智能辅助运输业务，作为国内首家

自主研发单轨吊的生产企业，打破了国外品牌的市场垄断，产

能从最开始的年产几台/套到现在的年产百台/套，预计在 2024

年底至 2025年半年度，公司将形成年产 200台/套以上的总生

产能力。 

Q2.公司矿用智能辅助运输的单价是怎样的？ 

公司的矿用智能辅助运输系统属于定制化的非标产品，同

一型号也会根据煤矿的巷道长度、运力要求配置不同的产品，

所以每台单轨吊机车的销售价格均不尽相同，大致每台套的销

售价格在 200万-500万之间。 

Q3.公司单轨吊机车产品预计在 2024 年底至 2025 年初将

达到 200 台/套的生产能力，公司的销量能否跟上产能的增

速？ 

公司单轨机车产能的释放是一个逐步的过程，公司将加强

市场的开拓力度，提高单轨吊机车在矿山市场的渗透率，努力



实现产品销售的稳定增长。公司在主要产煤区都设立销售办事

处，有力提高了公司获得销售订单的能力。 

Q4.公司在拿到单轨吊机车订单后多长时间交付？ 

作为一家秉承精致服务、客户至上的企业，公司一般在接

到新的订单后一个月左右的时间完成产品交付，同时通过新设

立的单轨吊应用工程部对售出的机车进行持续的跟踪，为客户

提供售前技术支持、现场调研、售后设备检测、故障维修等后

期保障服务。 

Q5.公司现有业务未来会有一定的增长吗？ 

顶板安全监测业务的增长情况与国家煤炭开采量的增速

相匹配，整体市场需求保持相对稳定、稳中有增，未来公司要

拓宽监测业务的监测领域，并向治理领域拓展，形成防治一体

化的经营模式，提高该业务的收入规模。单轨吊机车凭借其优

异的安全性及良好的运力优势，在未来煤矿中的使用渗透率将

会逐渐增大，属于未来有希望收入增长较快的业务。公司还要

提高单轨吊机车种类数量，形成多个系列产品，满足不同的客

户需求。 

Q6.公司今年是否会继续计提商誉减值？ 

公司目前正在进行 2023 年度财务报表的审计工作，商誉

减值测试的评估工作也同步进行。是否计提商誉减值需要在评

估工作完成后，由公司年度审计会计师根据国家会计准则的要

求进行评估，现阶段还不能确定。 

Q7.公司军工业务的发展规划是什么？ 

军工业务是公司适度多元化业务的重要组成部分。公司在

大力发展智慧矿山业务的同时，稳步发展军工业务，支持军工

业务研发新产品、拓展新市场。公司支持师凯科技适时引入行

业内的优质军工企业成为其战略合作伙伴或战略投资人。 

Q8.公司是否有资本运作的安排？ 

目前，公司的主要精力是完成 2022 年募投项目的建设，



短期没有再融资的计划。公司未来希望借助资本市场引入行业

内优秀同行作为公司的战略合作伙伴，助力公司主业的发展。 

Q9.公司大股东是否有减持计划？ 

公司董事会办公室目前没有接到大股东减持的任何计划。

公司自 2010 年上市以来，大股东也未做过实质性减持。公司

坚持稳定的分红政策，为股东创造稳定的现金分红收入。 

二、现场参观 

在董事会秘书等人员的陪同下，调研人员参观了公司电子

车间、CNC车间和单轨吊总装车间的生产现场，并在募投项目

的建设现场进行了交流。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024年 1 月 9日 

 

 


