
证券代码：002783                                    证券简称：凯龙股份 

湖北凯龙化工集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024－001 

投资者关系活

动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

☑现场参观  

□其他  

参与单位名称

及人员姓名 

本安元年股权投资：许宽达  陈卓 

中信兴业投资：李健男 

北京鑫乐达投资：陈路远 

山东国惠基金：刘珂 

江苏苏豪投资：钱宇庭 

湖北省资产管理：王欢  魏宏浩 

海南墨竹私募基金：熊奇 

湖北新动能基金：刘剑涛 

西藏美兰创业投资：何梦琪 

湖北省铁路发展基金：袁鹏  柳翔 

襄阳创新投资：关浩浩 

北京首钢基金：岑晓翔 

上海中珏私募基金：秦坤 

深圳市宝由资产：汪洋 

武汉晟维私募基金：章旋  李泽庚 

国泰租赁：白金旭 

湖南迪策投资：欧阳键 

南昌市国金产业投资：赵丰 

山西证券：陈南荣 

荆门高新技术产业投资：汪继勇  李尚岳  杨倩  王啸 



时间 2024 年 1 月 19 日 9:30-12:00 

地点 湖北荆门 

上市公司接待

人员姓名 

董事长：邵兴祥先生 

副总经理、财务负责人：张勇先生 

副总经理、董事会秘书：孙洁先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

1、民爆行业在新疆市场前景如何？ 

新疆作为国家“三基地一通道”与五大煤炭供应保障基地，是国家重

点发展的地区之一，且新疆地域广阔，资源丰富，矿山建设及基建

投资对于民爆产品需求均较为旺盛，故新疆地区民爆物品及爆破服

务均处于供不应求的状态，市场空间广阔。 

 

2、目前公司主要竞争优势来自哪方面？公司核心技术有哪些？主

要竞争优势体现在哪些方面？ 

（1）全产业链优势 

公司与同行业可比公司相比最主要竞争优势来自于公司的全产业

链布局，公司作为行业内为数不多具有完整产业链的企业，合成氨

和硝酸铵的自产可消除硝酸铵局部供应短缺对公司生产经营的影

响，并有利于降低公司生产成本，更好地抵御原材料价格上涨对公

司盈利能力带来的不利影响。同时，公司目前民爆器材、化工产品、

矿业产品、工程爆破服务及现代物流板块构成一条完整产业链，各

板块之间可互相提供业务支持，有助于保证各板块的产能消化，丰

富的产品品类也能够满足客户的各类需求。 

（2）产能仍有较大提升空间 

国家对民爆行业实行许可准入制度，从事民用爆炸物品生产的企业

必须申请获得生产许可证和安全生产许可证。进入本行业的主要障

碍在于行业主管部门的批准。近年来，国家严格控制民爆行业新增

产能，鼓励行业内兼并重组，产能许可成为制约行业内企业发展的

一大重要因素。公司民爆器材的生产许可能力在行业内处于前列，

未来具备良好的发展前景。 

此外，目前公司石料开采能力为 200 万吨，2023 年又相继获得了

600 万吨和 800 万吨许可开采能力，未来矿业板块也有较大的提升

空间。 

（3）全国性布局优势 

公司总部所在地湖北位于我国中部地区，具有承东启西、连接南北

的地理优势。同时，近年来，公司相继收购了凌河化工、天宝化工、



凯乐化工、马克西姆等省外民爆生产企业，生产基地覆盖湖北、辽

宁、山东、新疆、宁夏等省、自治区。 

目前，公司客户已覆盖全国大部分省份，特别是新疆地区，市场发

展潜力巨大，公司通过产能转移的方式进一步扩大新疆地区生产能

力，抢占新疆地区市场。未来公司仍将继续大力开拓省外市场，保

持省内、外市场齐头并进的发展态势。 

 

3、公司未来三年是否有收购并购计划？ 

公司目前暂无明确的并购计划，近期主要以整合好前期收购标的为

主要目标。但公司也会继续关注市场上的各类标的，在遇到合适标

的时不排除继续收购的可能。具体情况请持续关注公司公告。 

 

4、公司未来的业绩增长点来源于哪些方面，如何实现？ 

（1）公司工业炸药及制品生产能力的进一步提升 

截至 2023 年 6 月底，公司工业炸药及制品许可产能为 23.02 万吨，

在各民爆上市公司中处于前列，但公司实际工业炸药及制品安全生

产许可能力仅 18.99 万吨，2022 年公司工业炸药产量仅为 15.55 万

吨，工业炸药及制品产能产量均存在进一步提升的空间，产能产量

的进一步提升将持续为公司业绩提供增长点。 

（2）电子雷管的产能产量提升 

公司目前拥有 7,008 万发/年的电子雷管生产许可能力，但截至 2023

年 6 月底仅具备 2,900 万发/年电子雷管安全生产许可能力，2023

年 8 月，公司新取得 2,100 万发/年电子雷管安全生产许可能力，后

续，随着公司募投项目的全面建设，7,008 万发/年电子雷管生产许

可能力将全部转换为安全生产许可能力，电子雷管生产能力大幅提

高。在当前电子雷管全面取代普通工业雷管的行业背景下，将为公

司带来进一步的业绩增长。 

（3）矿业产品板块的产能释放 

公司目前矿业产品板块中矿山开采能力仅为 200 万吨/年，公司下属

子公司聚五兴及东宝矿业分别于 2023 年 3 月和 7 月相继取得 600

万吨和 800 万吨的采矿许可，其生产线目前仍处在建设阶段，尚未

实际投产，在上述矿山开采生产线投入建设后，预计将为公司矿业

产品板块带来大幅的业绩增长；同时，东宝矿业年产 500 万吨精细

化工用灰岩生产线建设项目建设完成后，可为东宝矿业氧化钙等业

务提供原材料，缓解其原料供给不足的情况，进一步提升公司矿业

板块业绩。 

（4）新收购公司经营状况好转 



近年来，公司先后收购了凌河化工、天宝化工、凯乐化工、马克西

姆等多个民爆生产企业。2023 年，新收购的天宝化工、凯乐化工及

凌河化工均实现了盈利。未来，公司将继续做好对上述企业的整合

工作，其经营状况进一步好转后，可为公司带来新的业绩增长点。 

（5）新疆地区等潜力市场的发展 

公司通过收购天宝化工进入新疆市场，并通过产能转移进一步提升

公司在新疆地区的工业炸药生产能力，通过提升公司新疆地区的业

务规模，可为公司业绩提供新的增长点。 

 

5、公司未来业绩规划及三年发展目标？ 

（1）业务发展 

公司将在已经形成的“合成氨、硝酸铵、复合肥、民爆器材、爆破

服务、矿山开采”产业链一体化发展的基础上，进一步做粗做长产

业链，优化壮大各业务板块，提高公司的盈利能力和抗风险能力。 

同时，为了顺应民爆行业推进“生产、销售、爆破作业”一体化服务

的发展方向以及产业整合的政策引导，巩固公司在民爆行业的优势

地位，公司将充分利用资本市场平台，积极重组整合民爆生产企业

和爆破工程服务企业，进一步做大做强产业基点。 

（2）技术创新 

公司未来将继续维持较高的研发投入水平，持续做好研发基础设施

建设，继续打造先进水平的研发平台，进一步完善技术创新运行体

制，强化创新推动体系、创新实施体系、创新检查考核体系、创新

激励约束体系的建设。 

（3）市场开拓 

公司始终贯彻“技术营销、一体化服务”的销售策略，坚持“稳固省

内，开发省外，拓展国际”的经营方针，以高质量的产品、良好的

售后服务开拓并维护好客户群，在全国范围内积累了丰富且稳定的

客户资源。 

（4）经营管理 

公司将进一步优化组织结构、完善管理体系和管理制度，提升公司

的管理能力与效率，为公司推进产业链一体化发展和适度多元化发

展的战略奠定基础。 

（5）资本运作 

公司计划通过本次向特定对象发行股票募集资金投入主营业务相

关建设项目及补充流动资金，将有助于公司把握行业发展机遇，不

断提升市场份额、行业地位和市场竞争力。 

（6）人才培养和激励 



公司将继续建立健全人才引进和培养机制，优化人员结构，提高人

员素质，坚持人才发展战略，将人才队伍的培养建设作为核心工作

之一，为公司巩固和增强竞争优势提供人才保障，提升公司的软实

力。 

 

6、公司 2023 年新疆市场收入利润情况？未来新疆市场收入情况？ 

新疆市场民爆产品总体处于供不应求状况。2023 年，公司通过产能

转移进一步提升公司在新疆地区的工业炸药生产许可能力，公司在

新疆地区的市场份额进一步提升。 

未来，新疆市场随着采矿业快速发展，现场混装炸药及爆破服务销

售收入预计均能实现一定增幅，可为公司带来较为稳定的利润来

源。 

 

7、公司本次募投项目达产及创收情况？ 

（1）电子雷管生产线技术改造项目：根据可行性研究报告效益预

测，该项目在完全达产后预计可为凌河化工带来每年 58,539 万元的

营业收入，6,619.71 万元的净利润。预计于 2024 年完成建设。 

（2）年产 500 万吨精细化工用灰岩生产线建设项目：根据可行性

研究报告效益预测，该项目在完全达产后预计可为东宝矿业带来每

年 17,190.27 万元的营业收入，4,022.66 万元净利润。该项目预计于

2024 年底完成建设。 

（3）工业炸药及制品生产线智能化技术改造项目：该项目系为达

到《“十四五”民用爆炸物品行业安全发展规划》提出的生产线自动

化、智能化要求而进行的技改项目，未新增产能，将不会为公司带

来额外收入。公司收入增长点主要为前述两个募投项目。 

 

8、公司 2024 年是否还有资产减值的可能？ 

对于资产减值这个问题，大家可能比较担心公司近年来收购较多，

可能存在商誉减值风险。但截至 2023 年 6 月 30 日，公司商誉账面

原值 55,887.95 万元，已计提商誉减值准备 51,809.71 万元，商誉账

面价值仅 4,078.24 万元，因此，2024 年，公司继续出现大额商誉减

值的风险相对较小。而对于固定资产、存货、应收账款等其他资产

减值情况，公司每年末均会进行减值测试，并按照《企业会计准则》

的要求计提资产减值准备。 

 

9、公司上游煤炭价格走势如何？公司如何保持持续毛利稳定？ 

（1）近期上游煤炭价格走势总体平稳。2020 年 12 月起，煤炭市场



价格大幅上涨，2021 年总体处于近年来高点，2022 年开始明显回

落，并逐步趋于稳定，目前基本与 2021 年上半年时价格相当。 

（2）公司保持持续毛利稳定的举措：①全产业链优势可最大程度

减轻上游原材料价格波动对毛利率的影响。公司实现了工业炸药及

制品主要原材料硝酸铵及硝酸铵原材料合成氨的自产，从而能更好

地抵御原材料价格上涨带来的不利影响，②根据市场行情，及时调

整产品价格，将一部分原材料波动风险传递到下游客户。③及时调

整产品结构及生产能力分布，公司目前已基本完成了全国性布局，

可根据各生产点、各产品经营情况，及时调整产品结构，调整产能

在各个生产点之间的分布，对于产能利用率较低、毛利较低的生产

点采用撤点并线的方式，提升公司整体产能利用率和毛利水平。 

 

10、截至 2023 年 9 月末，公司有息负债规模达 29 亿元，公司近年

来有息负债规模大幅增加的主要原因是什么？ 

近年来，公司进行了较大规模的收购，收购资金除部分来源于自身

积累外，主要来源于银行借款，且收购标的自身资产负债率及有息

负债规模较高，两者叠加，导致公司有息负债规模大幅增加。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2024 年 1 月 19 日 

 


