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中密控股股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2024-003 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

中银资管：宋柏宁；东方红资产：郑华航；博时基金：雷洋；

运舟私募基金：朱鹏宇；长城基金：高明豪；长信基金：刘曦

明；国联基金：焦阳；招商基金：张大印；长城证券：李寅、

付浩、孙培德；浦银安盛：罗兰；中邮基金：刘星辰；财证基

金：翁嘉敏；国泰基金：赵大震、程瑶、程洲；汇添富：王欣；

国金证券：姚立；泰康：王栋、奚佳；施罗德：丑凯亮 

时 间 2024 年 1 月 19 日 

地 点 公司四楼会议室、线上会议 

上市公司接待人

员姓名 

董事、副总经理、董事会秘书兼财务总监  陈虹 

董事会办公室主任兼证券事务代表 梁玉韬 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司今年业绩的增长空间主要来自于哪些方面？ 

答：从现阶段的情况来看，今年主要的增长点，第一是随

着公司前期增量业务逐步转化为存量业务,公司存量业务会

保持小幅稳定增长。第二是国际业务经过多年的积累，发展迅

速，处于历史最高位的在手订单也为国际业务的持续增长奠

定了基础，国际业务的增长会是未来公司业务增长中最重要

的一块。第三是从子公司新地佩尔目前的在手订单来看，今年

阀门板块的收入会有不错的增长。此外，核电领域，核电业务

的国产化趋势不可逆转，但由于核电对安全性的要求非常高，

执行周期长，进展相对缓慢，虽公司已拿到各种类型的大量研

发订单，但今年能确认的收入可能不会有大幅增长。另外，造



纸、制药、水处理等新拓展的领域应该也会为业绩增长带来小

幅增长。 

2、公司如何看待今年毛利率水平？ 

答：国内增量业务的毛利率和国内整体经济形势紧密相

关，当整体经济形势不好时，市场需求不足，投资力度减弱，

项目竞争激烈程度加剧，会导致增量业务毛利率降低，从目前

的宏观环境来看，经济下行压力仍然存在，增量业务竞争压力

短时间看来也没有缓解的趋势，增量业务毛利率往下的趋势

仍在，但再大幅下降的可能性不大。但从公司今年收入增长的

主要三个方面：存量业务、国际业务、阀门板块的收入增长来

看，存量业务通常沿用第一次签订备品备件订单的历史价，毛

利率基本稳定维持在较高水平；国际业务毛利也比较高；加上

从在手订单能看出阀门板块今年毛利率会有明显改善，所以

总体上，公司今年毛利率应该会保持在一个比较稳定的水平。 

3、国际业务订单的交付周期比国内业务长，现在有所改

善吗？ 

答：国际业务中，存量业务的交付周期比较短，和国内存

量业务交付周期差距不大。国际业务中增量业务交付周期比

国内增量业务的交付周期长，一是因为，增量业务的交付周期

受项目建设周期影响比较大，而国外项目的建设周期比国内

更长；二是因为国际业务的设计工作较国内业务复杂，涉及很

多国家的标准、体系，以及额外的语言工作等，需要更多时间

完成。随着国际业务增长迅猛，原国际业务团队人员已不能满

足订单增长的需求，近期,公司新成立了技术部国际项目设计

室，抽调了很多人员加入国际团队，这些抽调人员对于国际业

务的学习和熟悉需要一定时间。但是公司国际团队非常优秀，

从最开始国际业务订单的设计时长是国内的 5 倍，到现在的

2.5 倍，成长很快， 相信通过我们不断的努力，国际业务订

单的设计耗时还能进一步缩短。另外，国际业务的试验和装配



力量在增强，国际业务的交付会逐步加速。 

4、公司目前的产能瓶颈和扩产计划？ 

答：由于公司增量业务多、国际业务增长快、设计任务重

且人才培养需要一定时间，因此目前瓶颈仍主要集中在工程

技术人员设计环节。经我们测算，国际业务的平均设计时长是

国内业务的 2.5 倍，对产能占用大，但我们近两年招聘的大量

设计人员正逐渐成长起来，对后续设计压力有一定的缓解。公

司也一直在有计划地针对关键瓶颈环节逐步扩产，今年的厂

房建设投入会比较大，人员招聘上力度也会加强，去匹配公司

业务的发展。 

 无 

日 期 2024 年 1 月 19 日 
 
 


