
证券代码：002061                        证券简称：浙江交科 

2024 年 1 月 19 日投资者关系活动记录表 

投资者关系活动类

别 

 

 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他  

参与单位名称及人

员 

长江证券 张弛、袁志芃 

长江养老 王昱文 

华富基金 吴卓凡 

平安养老 金立、陈晓光、吴绪越 

国盛证券 张天祎 

国投证券 陈依凡 

溪望投资 朱炫锋 

广发证券 张笑丽 

时间 2024 年 1 月 19 日下午 14:00-15:30 

地点 
杭州市临安区青山湖科技城钱坞路598号 6号楼8层会议

室 

形式 线上+现场调研 

上市公司接待人员 

财务负责人兼董事会秘书 赵军伟 

市场经营部经理 邵德良 

董事会办公室（战略发展部）林楠芳 

交流内容及具体问

答记录 

1、公司所处行业外部宏观环境 

根据国家“十四五”现代综合交通体系发展规划，到

2025 年，我国综合交通运输基本实现一体化融合发展，

到 2035年，“全国 123出行交通圈”和“全球 123快货物

流圈”基本形成，我国将基本建成交通强国。2023 年浙

江省办公厅印发了《浙江省扩大有效投资“千项万亿”工

程 2023 年重大项目实施计划》，2023 年推进浙江省重大

项目 1,000个左右，计划完成投资 1万亿元以上，带动固

定资产投资增长 6%以上。2023 年 12 月中央经济工作会

议提出要着力扩大国内需求。要激发有潜能的消费，扩大

有效益的投资，形成消费和投资相互促进的良性循环。发

挥好政府投资的带动放大效应，重点支持关键核心技术攻

关、新型基础设施、节能减排降碳，培育发展新动能。 

公司控股股东省交通集团作为省级交通基础设施投

融资平台与全省交通建设主力军，“十四五”期间计划投

资建设超过 5,000 亿元，其中高速公路投资 2,000 亿元，



铁路及轨道交通 3,000亿元。 

在基础设施投资作为稳增长重要抓手的背景下，公司

作为浙江省内龙头型交通工程施工企业，兼具较强的规模

优势、技术优势和丰富的业务经验，将主动、积极抢抓“交

通强国”和“一带一路”国家战略深入实施的历史机遇。 

2、公司新签订单情况 

2023 年前三季度，公司省内业务表现良好，公路主

业和非公路业务齐头并进，前三季度新中标项目金额约

626.2亿元，实现公司整体业务量的稳定增长。截至 2023

年三季度末，公司在建项目的合同总额为 1,949.25亿元，

其中累计已确认收入总金额为 869.27 亿元，剩余未完工

总金额为 1,079.98亿元，订单存量较为充足。 

3、公司未来投资并购规划 

公司拟围绕基建主业，通过并购、收购与主业相关的

上下游产业等方式，重点围绕“补资质短板、补区域短板、

补产业短板”的需求，一是健全产业链，继续延伸施工主

业上下游领域，发展新的利润增长点；二是结合公司经营

计划，寻求薄弱业务地区合作与业绩突破；三是聚焦行业

内关键环节，在新基建、新技术等领域创造入局机会，提

升公司核心竞争力。 

4、公司养护业务发展情况 

公司养护板块通过区域化经营深入地方市场，已成为

国内养护规模最大、浙江省内专业程度最高的公路养护综

合服务商，承接浙江省内运营高速公路约 80%的市场份

额。下一步，公司将围绕综合交通养护服务需求，发挥与

施工主业板块和关联产业板块的协同效应，延伸投建养一

体化业务；借力建筑工业化产业基地、路面公司施工业务

快速布点布局，巩固浙江省内高速公路养护业务，拓展省

外养护、国外养护，发展省内高速公路线下养护，包括普

通国省道、城市道路、农村公路养护等业务，持续提供高

质量的养护服务；积极推广绿色养护，向资源节约型、环

境友好型方向发展。 

5、公司建筑工业化基地情况 

建筑工业化基地以基地为纽带推进公司主业与产业

有机融合、协同发展，截至 2023 年末，公司累计落地建

筑工业化基地 25 个，初步形成“省内全覆盖、省外有重

点、海外有突破”的发展格局。公司建筑工业化基地涉及

预制构件、钢结构加工、沥青砼拌合站等业务，与施工主

业实现同频共振、共同发展，战略效应、经济效益初步显

现。下一步，公司将加快建筑工业化基地布局，瞄准绿色

建筑、智慧建筑，打造国内综合交通建筑工业化一流品牌。 

6、公司竞争优势 

一是技术与资质优势。公司拥有公路工程总承包特级

资质和公路设计甲级资质，同时拥有市政、港航、建筑、



照明、检测、养护等门类丰富的专业施工资质。二是经营

管理优势。公司相继承担了沪杭甬、杭金衢、杭州湾跨海

大桥、杭绍甬智慧高速等各条陆、海干线公路施工，积累

了丰富的施工管理经验，形成了一整套高效管理模式和成

本控制能力。三是品牌品质优势。公司承建项目先后获得

近百项国家及省级品质工程奖项，先后获得全国建筑业先

进企业、全国优秀施工企业、ENR250强等荣誉称号，承

办过浙江省沥青路面品质工程现场会、机制砂生产及混凝

土应用品质工程现场会，在行业内树立了良好的品牌形

象。四是市场布局优势。公司积极抢抓“一带一路”、“交

通强国”、“长三角区域一体化发展”等战略机遇，推行区

域化、属地化经营战略，目前承接业务已遍布全国 30 多

个省（直辖市）及四大洲近 20 个海外国家。五是业务体

系优势。公司已构建起市场和业态相对多元的高质量发展

格局，产业布局更趋完善。 

7、公司未来业务发展规划 

未来，公司将继续立足基建工程主业发展，提升市场

生命力。坚持“市场首位”，继续稳定施工主业基本盘，

巩固省内龙头地位与开拓“三外”市场并举。加快多元化

布局，重点加强、加快发展好施工、养护上下游关联产业，

深入探索外延式发展道路，聚焦关键并购项目，有选择性

的围绕主业进行相关多元化拓展，着力提升新业态比重。

坚持“走出去”与合作共赢发展道路，通过强化基地辐射

带动，深度推进以资本为合作纽带，以建筑工业化、养护

基地等为合作载体的经营模式构建，同时依托省外成熟地

区基地和合资公司建设，推进市场扩容和产业链拓展延

伸，实现从“狩猎”走向“农耕”的转型。 

8、股东回报规划 

2017年度-2022年度，浙江交科累计现金分红总额超

12 亿元，占公司累计归母净利润的 19%。未来，公司将

持续关注股东权益，不断稳定提升公司业务规模和竞争

力，提升公司盈利能力，落实《公司章程》中关于利润分

配政策尤其是现金分红政策等相关规定，注重公司利益与

投资者利益兼顾，力求给予投资者稳定的回报。全面提升

市值管理工作水平，从强化投资者回报、强化上市公司交

流沟通、强化市值规划与公司战略相结合等方面入手，提

升投资者对公司持续经营能力的信心。提高公司发展站

位，积极响应“双碳”、“中国特色估值体系”等发展新理

念，建立健全 ESG 管理和披露，践行国有控股上市公司

责任担当。公司始终贯彻回报股东、利益共享的发展思路，

制定科学、合理的利润分配实施方案。 

9、国资对公司的考核情况 

公司作为国有控股上市公司，控股股东对公司的考核

一方面遵循国资考核体系，既关注营业收入、利润、新签



订单等主要业绩指标，同时也关注公司战略布局、科技创

新、安全生产等重点工作情况，并设置资产负债率等约束

性指标。 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

不适用 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供的

文档等附件（如有，

可作为附件） 

无 

 

 


