
证券代码：873690 证券简称：捷众科技 公告编号：2024-003

浙江捷众科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记

载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个

别及连带法律责任。

一、投资者关系活动类别

□ 特定对象调研

□ 业绩说明会

□ 媒体采访

☑ 现场参观

□ 新闻发布会

□ 分析师会议

□ 路演活动

□ 其他

二、投资者关系活动情况

活动时间：2024年 1月 24日

活动地点：公司会议室

参会单位：华泰证券股份有限公司、平安证券股份有限

公司、深圳市中瑞林投资管理有限公司、厦门纵横金鼎私募

基金管理有限公司、杭州九慕资产管理有限公司、杭州工商



信托股份有限公司、国弘天下资本集团有限公司、北京方圆

金鼎投资管理有限公司、杭州化雨频沾私募基金有限公司

上市公司接待人员：公司副董事长、副总经理兼董事会

秘书董祖琰、财务总监陈叶廷、证券事务代表郭一申

三、投资者关系活动主要内容

问题 1：捷众科技目前有哪些主要产品？与哪些公司有

合作关系？产品在市场上有什么独特优势和特点？

回复：本公司专业从事汽车精密零部件的研制，目前主

要产品为：汽车雨刮系统零部件、汽车门窗系统零部件和汽

车空调系统零部件，其中以精密注塑齿轮为代表的精密注塑

产品在行业中具有较高的知名度。

本公司与法雷奥、恩坦华、东洋机电、通用汽车等

国际知名汽车零部件制造商建立了良好的合作关系。

本公司产品最终用于奔驰、宝马、奥迪等高端乘用

车及特斯拉、比亚迪、理想、蔚来、小鹏等知名新能源汽车

的生产。本公司产品具有独特的市场优势，主要体现在以下

四个方面：

1、技术领先：公司通过持续不断的自主研发，掌握了

从模具设计、工艺优化、智能制造到数字化检测全过程的核

心技术，产品关键技术性能指标(精度、强度等）达到国际领

先水平(经科技查新、省级新产品鉴定）。

2、质量稳定可靠。

3、成本控制有效，具有较大的价格竞争优势。



4、交货及时，服务周到。

问题 2：捷众科技的销售渠道是怎样的？是否有国际销

售？公司与海外客户的合作模式是怎样的？

回复：本公司建立了良好的营销体系，拥有完善的营销

网络，公司产品均通过自身的销售渠道以直销模式向客户进

行销售。

本公司一直重视国际市场的开拓，目前产品已销往墨

西哥、波兰、法国、德国、泰国等地，2022 年外销收入近

3000 万元。随着公司产能的增加和国际市场开拓力度的加

大，预计未来公司外销收入将进一步增长。

目前本公司与海外客户的合作模式与国内客户的合

作模式基本相同。随着公司国际化步代的加大，未来与海外

客户的合作模式将会进一步拓展，如共建研发机构、共建营

销网络、共建生产仓储基地等。

问题 3：公司所在行业的市场空间如何？

回复：本公司属汽车零部件行业。进入 21 世纪以来，

我国汽车产业高速发展，形成了多品种、全系列的各类整车

和零部件生产及配套体系，产业集中度不断提高，产品技术

水平明显提升，已经成为世界汽车生产大国。汽车零部件行

业是汽车工业的重要组成部分，汽车零部件行业的发展与汽

车工业的发展息息相关。

近年来，随着我国逐渐成为全球第一大汽车消费国及汽



车生产国，国内汽车零部件制造行业发展迅猛，汽车工业整

车制造与技术创新需要零部件做基础，零部件的创新与发展

又对汽车工业整车制造产生强大推动力。随着经济全球化和

产业分工的细化，汽车零部件行业在汽车工业中的地位越来

越重要，市场空间巨大。

问题 4：捷众科技在研发方面的投入是多少？未来的研

发方向是什么？

回复：本公司一贯重视技术研发，在汽车雨刮系统、门

窗系统及空调系统等主要产品生产工艺方面形成了一系列

具有自主知识产权的核心技术。此外，公司持续对现有技术

进行优化，加强生产设备技改升级，提高生产线的自动化程

度，以提高产品质量和生产效率，提升公司自身的盈利能力、

市场竞争力和可持续发展能力。经审计，2020年至 2022年，

公司共计投入研发经费 2839 万元，年均占当期营业收入比

例为 5.53%。

本公司未来的研发方向将聚焦于以下三个方面：

加快新能源汽车精密零部件产品开发，抢占市场先机，

提高市场占有率。

加强先进生产工艺和智能制造技术研发，优化生产流

程，提高生产效率和产品质量，降低制造成本。

积极参与国家标准的制订和国家、省级科研项目的开

发，进一步提升行业地位。



问题 5：捷众科技未来 5年内的发展战略是什么？目前

面临的主要风险和挑战是什么？

回复：本公司未来 5年发展的基本思路是：

聚焦主业，坚持专精特新的发展理念，抓住新能源汽车

发展良机，加快新能源汽车相关产品开发；充分利用资本市

场平台优势，加快产业结构调整和转型升级，把公司做精，

做强、做大，成为行业领先的汽车零部件供应商。

按照上市公司要求，进一步规范公司运行，推进公司高

质量发展，更好地履行社会责任，提升品牌形象，为投资者

带来更加丰厚的回报，成为一家受投资者尊敬的上市公司。

本公司目前面临的风险和挑战主要来自于宏观经济层

面，主要包括：1、市场需求波动风险；2、原材料价格波动

风险；3、汇率变动的风险。公司将采取有效的应对措施，

将这些风险的不利影响降至最低。

问题 6：公司产业中具有资本价值的环节点有哪些？

回复：本公司最具投资价值的地方主要有以下几个方

面：

1、行业前景：本公司所处的汽车零部件行业市场前景

广阔，发展潜力巨大。本公司的主导产品为精密注塑零部件，

特别符合汽车轻量化“以塑代钢”的发展趋势，更具先发优

势。

2、技术优势：本公司通过持续不断的自主研发，掌握

了从模具设计、工艺优化、智能制造到数字化检测全过程的



核心技术，产品关键技术性能指标(精度、强度等）达到国际

领先水平(经科技查新、省级新产品鉴定）。根据公司披露的

招股说明书，公司拥有 15 项发明专利及 43 项实用新型专

利；本公司是我国首个小模数齿轮精度国家标准的主要起草

单位，并正在参与起草首个小模数齿轮强度国家标准；2023

年本公司荣获国家专精特新“小巨人”和浙江省科技小巨人。

综上所述，公司技术优势突出。

3、行业地位：据中国机械通用零部件工业协会证明，

本公司主导产品在细分行业市场占有率为 30%，居国内首

位。随着公司北交所成功上市，公司在行业中的影响力和美

誉度将进一步上升，市场占有率将进一步提高，头部企业的

投资价值将逐步显现。

4、制造能力：本公司建有智能化生产车间，引进了国

际一流的模具制造设备、注塑生产设备和质量检测设备，建

立了 MES 系统、ERP系统，安装了光伏发电系统，实现了

智能制造和绿色制造，提高了生产效率和产品质量，有效降

低了生产成本，很好地满足了用户对交货及时性、质量稳定

性及绿色用能的要求，在智能制造和绿色制造方面走在行业

前列。

5、客户资源：公司拥有稳定的优质客户群体，包括法

雷奥、恩坦华、东洋机电、贵航股份等全球知名零部件一级

供应商和上汽通用等主流整车厂商。

6、人才培育：本公司始终坚持“自主培育为主，外部

引进为辅”的人才培养方针，另外，公司董事、副总经理孙



坤，本科毕业于浙江大学机电专业，硕士毕业于哥伦比亚大

学机械专业，2016年硕士毕业后即进入本公司工作，经过多

年的努力，目前公司已拥有了一支实力雄厚的人才队伍，这

支队伍的基本特点是年青化、知识化、专业化、本土化，知

识结构互补性强，对企业忠诚度高。

浙江捷众科技股份有限公司董事会

2024年 1月 24日




