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证券代码：300031         证券简称：宝通科技        公告编号：2024-004 

无锡宝通科技股份有限公司 

2023 年度业绩预告 

本公司及其董事会全体人员保证公告内容真实、准确和完整，公告不存在 

虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏。 

一、本期业绩预计情况 

（一）业绩预告期间 

2023年1月1日至2023年12月31日。 

（二）业绩预告情况 

预计净利润为正值且属于下列情形之一 

☑扭亏为盈 □同向上升 □同向下降 

项目 本报告期 上年同期 

归属于上市公司

股东的净利润 

盈利：9,000万元–13,500万元  

亏损：39,594.18万元 
比上年同期增长：122.73% - 134.10% 

扣除非经常性损

益后的净利润 

盈利：7,500万元–11,250万元  

亏损：41,968.19万元 
比上年同期增长：117.87% -126.81% 

二、与会计师事务所沟通情况 

本次业绩预告的相关数据是公司财务部门初步测算结果，未经会计师事务

所审计。公司已就业绩预告有关事项与年审会计师事务所进行沟通，公司与会

计师事务所在本次业绩预告方面不存在重大分歧。 

三、业绩变动原因说明 

2023年公司坚守并贯彻“科技创新，绿色共享”的可持续发展理念，坚持

稳健中求进步，积极应对市场变革，坚定地锚定高质量发展的战略方向，确保
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了工业互联网（工业散货物料智能输送全栈式服务）和移动互联网两大主营业

务的协同并进，实现了主营业务收入稳定且持续的增长。预计在2023年度，公

司归属于上市公司股东的净利润实现扭亏为盈，较2022年同期增长122.73%-

134.10%，主要原因如下： 

1、公司工业互联网（工业散货物料智能输送全栈式服务）始终坚守创新驱

动和可持续发展原则，围绕“绿色化、智能化、一体化、全球化”战略，积极

推进业务转型升级，优化产品结构，推出一系列的降本增效措施，提升精益管

理水平，致力于为客户定制化提供智能化、绿色化的输送系统改造方案。在稳

固国内市场地位的同时，积极而坚定地推进国际业务拓展，完善全球供应链布

局，与澳大利亚、加拿大等市场的一些核心客户达成合作。2023年度，公司工

业互联网业务营业收入较去年同期增长超20%，其中海外业务取得长足进步，实

现了新的突破，展现出强劲的增长势头和广阔的发展前景。 

2、游戏行业竞争日趋激烈，玩家对游戏精品化的要求日益提高，公司移动

互联网业务坚持实施全球化战略布局，逐步确立以韩国、东南亚、港澳台、日

本、欧美等成熟市场为核心业务阵地，并积极拓展和探寻全球其他新兴市场的

无限潜力。通过坚持不懈的内容更新及精细化营销策略，实现了各类游戏产品

的长线稳健运营，特别是2023年第三季度，公司在日本地区重点推出了新游戏

《ドット勇者（马赛克英雄）》，该游戏单月即实现流水突破2000万美元的佳

绩，刷新了子公司易幻单月最高流水的历史纪录。凭借其卓越的市场表现，助

力公司移动互联网业务的稳定发展。2023年度，移动互联网业务营业收入实现

了平稳发展，利润较去年同期实现了扭亏为盈。 

3、报告期内，公司及旗下产业基金所投资企业的业绩变动及估值调整，引

起相应的公允价值变动损失，导致对外投资对上市公司总体业绩的贡献度出现

下滑。目前公司对外投资相关的公允价值评估等事项工作尚未最终完成，还需

专业评估及审计机构进行最终评估及审计。 

4、为了保持行业竞争优势，公司高度重视技术创新和市场拓展，持续加大

了科技创新及产品研发投入以及商业化运作上的投入力度。同时，公司不断吸

引并引进各类高端人才，对人才梯队进行了深度优化和升级。这一系列举措相
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应增加了公司的成本支出，包括但不限于研发成本、商业运营成本以及与人才

引进、股权激励、培养相关的费用等。 

5、报告期内，公司预计非经常性损益对归属于上市公司股东净利润的影响

金额约为1500万元至2250万元。 

四、其他相关说明 

本次业绩预告数据是经公司财务部门初步测算，未经会计师事务所审计，

具体数据将在公司 2023 年年度报告中详细披露，敬请广大投资者谨慎决策，注

意投资风险。 

特此公告。 

无锡宝通科技股份有限公司 

                                               董  事  会 

                                             2024 年 1 月 30 日  
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