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深圳雷柏科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2024-003  

投资者关系活

动类别 

■ 投资者调研       □ 分析师会议 

□ 媒体采访         □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会       □ 路演活动 

□ 现场参观         □ 其他  

参与单位名称

及人员姓名 

长江证券 余庚宗 

华夏基金 刘文成、季梦晨、刘海泉 

时间 2024 年 1 月 31 日（星期三） 

地点 深圳雷柏科技股份有限公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

公司副总经理、董事会秘书 谢海波 

证券事务代表 张媛媛 

证券事务专员 张文静 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、公司情况概述 

雷柏科技成立于 2002 年，成立之初，主营 ODM 业务，

2007 年成立自主品牌“RAPOO”,主推无线外设产品，以 2.4G

无线办公外设在市场树立品牌印象，并得以规模化发展，后

续期间逐步搭建布局全球主要经济体的销售网路； 2014-

2018 年进行产业探索，2019 年底内部变革，从集研发，生

产，销售于一体的制造厂商转型为消费电子品牌商，集中精

力与资源于市场端与开发端。现阶段，公司短期将以“电子

竞技”作为主要发力点，进行游戏外设的无线化革新。2022

年底推出 “+计划”联合 IC 开发及自主算法，目前已推出的

“V+”系列打造低延时、长续航、远距离、抗干扰的无线游戏

外设产品，同时升级无线办公方案的“M+”无线跨屏传输技

术，实现在多元、多屏的办公场景下快速迅捷处理事务；升

级“C+”分离式按键预压校调技术，按键手感一致性校调，



实现更快触发和回弹反馈。 

二、提问环节，主要问题如下： 

1.公司如何看待公司在键鼠行业的增长空间？ 

答: 曾经智能终端冲击 PC 端时，公司的确担忧过外设

产品的增长空间。不过经历长时间的市场实际反馈，综合同

行友商的经营数据，相较于公司以前年度的销售规模，我们

认为自身还有足够大的增长空间。公司近年不断提升产品关

注度，深入钻研产品设计及技术升级等方面，通过持续推进

“+计划”，赋能公司无线电竞产品，优化使用感受；近期推

出的 V+IoT 无线电竞馆数智方案系统已在逐步尝试打开网吧

新通路，该方案实现了智慧管理、独立系统、监控防盗、自

动对码、双重方式充电、电量可视化、V+技术保障数百台规

模场景免干扰，赋能无线电竞馆。 

2.公司对鼠标的升级会在哪些方面提升使用感受？ 

答: 公司内部推进的“+”计划包括“V+”无线游戏技

术、“C+click” 按键技术、“M+” 无线跨屏技术，其中

“M+” 无线跨屏技术主要应用与无线办公产品，在同一个

无线产品连接多台设备的情况下，此技术可以使消费者在办

公时实现多台设备之间跨屏操作，无缝传输文件，提升工作

效率；“V+”无线游戏技术及“C+click” 按键技术主要应

用于公司的无线电竞产品中，V+打造低延时、长续航、远距

离、抗干扰的无线游戏外设产品，C+按键手感一致性校调，

实现更快触发和回弹反馈；公司的部分产品如 vt9pro，搭载

V+及 C+技术，双高速版可以做到无线 4K，有线 8K 的回报

率，最高续航可达 160 小时，在长续航的加持下，通过高回

报率及支持微调的 50-26000dpi 灵活满足用户需求。 

3.公司的销售模式是怎样的？  

答: 公司采取线上线下联动，多渠道销售的模式，较早

开始海内外销售渠道的铺设，目前已在全球六十多个国家地

区铺设销售网络，未来会持续跟进新零售场景，探索多元营

销模式。 

4. 公司短期内的发展目标？ 



答: 短期公司会以“无线电竞”作为主要发力点，进行

游戏键鼠的无线化推广，通过不断升级及推出新的无线产品

提升公司的无线印象，同时对市场新风向、新技术、新业态

及消费者偏好变化等方面保持紧密关注及跟进，适时调整内

部产品的研发及设计。 

5.公司的第二增长曲线是什么？ 

答: 公司短期会着重落脚于夯实现有业务，加强技术储

备；但会紧密关注市场动态，挖掘公司业务的第二增长曲

线。 

接待过程中，严格按照《信息披露管理制度》、《投资者

关系管理制度》等规定，进行了充分的交流与沟通。没有出

现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深圳证券交易所要

求签署了调研《承诺书》。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2024 年 1 月 31 日 

 


