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深圳市东方嘉盛供应链股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-002 

 

投资者关系活动类别 

 

特定对象调研 ☐分析师会议 

 

☐媒体采访 ☐业绩说明会 

 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

 

☐现场参观 

 

☐其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人员

姓名 

陈牧涵 博时基金 

张海啸 永赢基金 

何进阳 易方达基金 

杨  晨 建信保险资管 

付嘉禾 百济 

赵梓峰 途灵 

张开元 东方自营 

鲁斯嘉 长江证券 

许元琨 国元证券 

时间 2024年2月21日 15:00-15:40 

地点 线上会议 

上市公司接待人员姓

名 

董秘 李旭阳 

投资者关系经理 王凝洁 

 

 

 

投资者关系活动主要

内容介绍 

问题1：能否介绍下新业务芯片制造行业的拓展和布局，

公司对于光刻机寄售维修未来行业的市场规模、市场需

求、未来发展空间的想法？ 

答：公司2023年向深圳海关申请设立寄售维修保税仓库

获批通过，七月初公司中标，与国际头部芯片光刻机厂

商合作，共同在深圳建设寄售维修保税仓库，为华南片

区集成电路制造企业提供全天候快速响应的光刻机寄售



维修服务，去年已投入运营中。 

根据不完全统计，截止到2022年年底，深圳共有587家集

成电路企业，其中设计企业占比66.4%，其他制造、材料

份额相对较弱。从深圳市的集成电路产业规划布局来看，

《深圳市培育发展半导体与集成电路产业集群行动计划

(2022-2025年) 》提出以南山、福田、宝安、龙华、龙

岗、坪山6个区为重点发展对象，形成“东部硅基、西部

化合物、中部设计”全市一盘棋的空间布局，计划到2025

年，产业营收突破2500亿元。 

半导体产业链上各研发、生产企业对核心设备光刻机需

求量大且精度要求极高，设备的制成精度决定了芯片的

加工能力高低。生产企业对于备件、物料的供应亦有极

高要求，能否保证生产线能24小时不间断的连续生产，

7*24小时平台化服务、2小时内送达的维修备件供应链物

流能力决定了集成电路制造企业的产能。通过设立寄售

维修仓库，可将国外的维修配件保税储存在寄售维修仓

库，通过保税监管和先出后报（分送集报）的方式，可

满足上述客户需求。 

公司目前是为该头部客户提供寄售维修仓库业务，今年

将通过与其合作，优化完善寄售维修项目流程，加深与

同业的沟通，通过内部竞聘或对外招聘事业部负责人，

构建新团队，同时寻找半导体供应链服务的并购标的，

挖掘新产品线，同时择机复制深圳寄售维修仓库模式到

其他地区拓展业务。  

 

问题2：公司在跨境电商业务发展展望？ 

答：在过去几年，公司跨境电商进口业务板块享受了国

内跨境电商消费市场蓬勃发展的红利，目前也是公司收

入占比最大的业务板块，进口和出口业务大概七三分。

从近两年的数据来看，2022年跨境电商市场规模在15.7

万亿，其中跨境电商出口、进口分别为12.2万亿和3.5

万亿，同比增长8.9%和2.9%，预计2023年跨境电商市场

规模在17.7万亿，其中跨境电商出口、进口分别预计为

13.7万亿和4万亿，受益于跨境电商市场规模增长，跨境

电商物流也会随之增长，预计2027年跨境电商物流将达

到1.4万亿，其中出口物流将达到1.2万亿，年复合增长

率18.8%，公司非常看好跨境电商出海物流的业务机会。 

目前公司国际物流团队在欧美、日韩、东南亚等区域已

打造多样、稳定、高效的国际运输方案，提供门对门的

空运、海运、小包快递等国际货运代理服务，公司也在

积极对外招募出海物流团队和开展电商出海物流业务，

预计今年内业务会有较大进展。进口方面，公司目前主

营产品类别为美妆、母婴、保健品等较大的品类，后续



也会继续拓宽跨境电商进口的产品品类，带来一定业务

增量。 

 

问题3：公司今年的战略方向是什么？业绩增长主要来源

于哪些方面？ 

答：公司的战略愿景是成为国内领先的数字化4PL服务的

践行者和领导者。公司今年的战略方向是继续夯实既存

业务，利用标杆效应拓展同行业的其他头部客户的同时，

拓展新的行业，重点围绕芯片、新能源行业，以及出海

物流业务，这几个方面预计年内会陆续落地。公司既存

的业务是业绩的根基，今年消费电子行业有一定回暖，

且公司也有中标大客户新的业务，预计会带来一定增量，

医疗板块，围绕头部客户继续拓展物流业务，招募新的

团队，拓展新客户以及分销新产品线，消费食品进口酒

类客户有新增的国产酒产品出口项目以及电商平台快消

食品品牌拓展、跨境电商进口品类拓展及跨境电商出口

物流也将是今年业务增长点。 

 

问题4：今年医疗业务将会如何推进？ 

答： 医疗板块，将继续招募医疗业务团队，增加医疗分

销产品线，如癌症早筛、医美牙科骨科医疗器械等；为

客户提供库内加工产线的更多增值服务，例如目前外资

头部客户S公司的试剂产品库内简单组装等。公司还将通

过完善设施、高质量的基础建设、智能设备和领先的运

营能力创造竞争优势，挖掘和发展全球前20的生命科技

及医疗健康领域的跨国公司及国内头部企业的需求，为

客户提供优质高效的一体化数字医疗供应链综合服务。 

 

问题5：公司仓储扩容，对于收入和利润的影响是怎样的，

公司目前在建仓库发展定位是怎样的？ 

答：公司为客户提供的是一体化供应链物流服务，是一

揽子的打包价，仓储的收入是其中一部分。仓储是供应

链物流服务企业重要的生产资料之一，核心区位的仓储

扩容，一方面是加强业务竞争力，一方面是为了控制成

本，因为核心区位的仓储运营成本在逐年增长，自持仓

储比例的提高能够有效提高盈利能力。仓储扩容必然会

带来收入增长，但不是同比例的增长，因为公司收入还

有其他业务环节的收入组成。 

公司重庆仓库链接中欧班列，西南也是消费电子产业集

散地，将以消费电子、跨境电商为主；昆明未来链接东



南亚“一带一路”沿线国家，将以跨境电商业务为主；

嘉兴仓库公司提前布局危化品丙一仓库，将为电池等新

能源物流业务为主；前海项目则会重点发展半导体、医

疗健康、跨境电商业务为主，仓储的定位主要是以不同

项目所在地域的产业集群特征、公司客户和业务的布局

和需求，提前深入研究后定位的。 

 

问题6：公司几大行业收入分布大概是如何？ 

答：跨境电商收入目前是占比最大，在70%左右，消费电

子在10%，医疗健康消费食品各占比在5%左右。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024年2月21日 
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