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证券代码：002970                              证券简称：锐明技术  

 

深圳市锐明技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2024-004 

投资者关

系活动类

别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

媒体采访            □业绩说明会 

新闻发布会          □路演活动 

 现场参观  

□其他 

参与单位

名称及人

员姓名 

单位名称 参会者姓名 单位名称 参会者姓名 

长江证券 李烨 宝盈基金 叶秀贤 

时间 2024年 2月 23 日 

地点 公司会议室 

上市公司

接待人员

姓名 

副总经理、董事会秘书：孙英 

证券事务专员：龚晓涵 

投 资 者 关

系 活 动 主

要 内 容 介

绍 

1、公司毛利率对比去年同期有明显提升，具体原因是什么？后续预期

的持续性如何？ 

毛利率提升的关键因素主要有以下几点，一是公司坚持长期主义策

略，持续的研发高投入，不断进行研发创新及迭代，持续推出新产品，一

定程度上保持了公司产品毛利率的提升；二是持续拓展海外市场，扩大相

对高毛利率的海外销售占比，一定程度上拉高了产品毛利率，高毛利率产

品收入的提高，助力公司整体毛利率水平的提升；三是公司生产环节良品

率的持续提高，对毛利率提升有帮助；四是销售单价的提升带来毛利率的

提升，如海外的主力产品线（货运、公交、校车等）的回升都比较强劲。

以上几点，是保障公司毛利率提升的关键性因素，具有一定的持续性。我

们会继续努力，想办法积极拓展公司业务，争取用好的业绩回报广大投资

者。 

 

2、请介绍下公司的创新业务—欧标的进展情况？ 

欧标将在 2024 年 7 月强制执行，所有下线的新车包括客运及货运的大
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型车辆及出租及公交等车辆都要符合欧标。公司针对欧标已经作了充足的

准备，对标欧标的相关产品已基本研发完成。目前公司部分产品在国内首

次通过了欧标的严格认证，现已跟几家车厂进行了业务对接。欧标产品的

成功认证，对于国内车厂符合欧标的高端车型打入国际要求最严苛的欧盟

市场提供了强有力的支持，可开启国内商用车走向国际高端市场的大门，

可为公司创新业务和业务增长提供良好基础。欧标是个增量市场，未来市

场空间较大，可有效提高公司的海外销售规模。 

公司针对欧标产品的销售模式将有两类，一是与国内相关整车厂商合

作，实现欧标产品随整车出口；二是将与欧盟部分整车厂商进行本地化业

务合作，将欧标产品引入欧盟市场。 

 

3、公司的海外业务毛利率高于国内业务毛利率的原因是什么？ 

海外是个价值市场，需求推动是业务发展的最大动力，也是公司业务

增长的主要原因。公司的海外业务多在经济发达地区开展，是个以市场为

需求导向的价值市场，高品质、高技术含量的产品，是海外客户更加关注

的事项，加上公司产品在海外的性价比优势，海外毛利率相比国内要高。 

国内市场以监管需求为主，在政府监管导向下，业务需求以标准化的

国标、部标机为主，产品准入相对海外充分市场化竞争的门槛不太高，单

车产品附加价值也不够高，低价竞争态势较为显现，产品毛利率相对海外

较低。 

大力发展海外市场，继续加速海外本地化投入等，是公司海外发展的

重要举措之一。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2024年 2月 23日  


