
 

证券代码：300087                                 证券简称：荃银高科 

安徽荃银高科种业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2024-002 

投资者关系活动

类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

天风证券 林逸丹；中信证券 罗寅 黎刘定吉；中金公司 王思

洋 陈煜东；银河证券 陆思源；财通证券 王宇璇等 21 家机构

24 位投资者。 

时间 2024 年 3 月 25 日 15：30-17：00 

地点 上海市陆家嘴富汇大厦 A 座 

上市公司接待人

员姓名 

总经理 张琴 

董事会秘书 张庆一 

监事、中科荃银总经理 方玉 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、介绍公司的基本情况。 

荃银高科作为种子企业，紧跟国家种业振兴战略，以创新

为抓手，推进企业发展，取得了积极成效。公司系中国种业领

军企业、农业产业化国家重点龙头企业、国家企业技术中心。

公司基本情况介绍如下： 

（1）自主创新体系建设。公司自成立以来，坚持“以科研

为源头、以市场为导向、产学研相结合、育繁推一体化”创新

之路。公司以荃银农科院为主体，建立了覆盖全国的自主创新

育种体系。（2）科企合作模式创新。为进一步增强公司研发

优势，培育长期发展新动能，公司在巩固传统育种优势的同时，



 

积极开展科企合作，创新研发模式，推动育种技术转型升级。

（3）县企合作，共同推进制种大县建设。县企共建制种大县

项目进展顺利，荃银（南城）种子精加工中心项目于2023正式

投产，甘肃酒泉种子精加工中心项目的基建工程建设及设施设

备采购工作基本完成，加工产能逐步释放。此外，公司直管基

地建设稳步推进，进一步提升生产效率，促进生产降本增效。

（4）国内外发展布局。公司紧跟国家“一带一路”倡议，巩

固公司在东南亚、南亚、非洲等市场优势的基础上，拓展中亚

市场建设海外研发基地，加快开展海外本土化育种，培育适合

海外区域市场需求的品种。开展海外制种，降低生产成本及风

险。积极开展海外农场建设、农业技术服务等项目，不断提升

国际业务竞争实力。（5）以种业为核心，实施种粮一体化，

打造农业生态圈。在国家倡导全产业链发展的政策形势下，荃

银高科以种业为核心，围绕产业振兴、乡村振兴，实施品种+

品牌+资本经营模式。（6）创新人才培养模式。公司与华中农

业大学建立“荃银高科国际合作班”，培养国际人才助力海外

市场业务；与南京农业大学建立作物遗传与育种“专业硕士”

定向培养合作模式；与上海中科院植物分子卓越技术中心成立

“荃银创新人才”奖学金；与安徽农业大学创新“现代青年农

场主”培养模式，后在全国推广，助力乡村振兴、人才振兴。

（7）履行社会责任，践行企业担当。荃银高科发展的同时，

始终不忘回报社会，积极参与精准扶贫与乡村振兴，获得了国

家和社会的认可！ 

2、介绍2023年公司的业绩情况。 

2023年，公司实现营业收入41.03亿元，较上年同期增长

17.54%；归属于上市公司股东的净利润2.74亿元，较上年同期

增长17.37%。报告期内实现种子收入28.76亿元，种业收入较

上年同期增长21.29%；其中水稻种子销量同比增长17.39%，

玉米种子销量同比增长29.91%。2023年公司实现海外业务收入



 

2.86亿元，同期增长32.72%。 

公司业绩增长的原因系紧紧围绕市场需求开展科技创新，

研发创新成效显著，品种综合性状突出；同时，公司深化经营

目标责任管理，落实落细营销举措加大市场开拓力度。 

3、公司海外市场情况如何？ 

2023年度，荃银高科海外销售再创新高，出口各类农作物

种子1,108.35万公斤，较上年同期增长32.95%。同时，公司深

化海外交流与合作，通过签订预约生产合同、本地化生产协议、

联合品牌运营协议等，落实在菲律宾的市场布局；公司与乌干

达、乌兹别克斯坦等相关政府部门开展交流，推动农业领域交

流合作。2023年，公司马里农业技术援外项目、比尔和梅琳

达·盖茨基金会项目——“帮助西非国家建立水稻种业体系”

等海外农业项目稳步推进，助力当地农业进步的同时，也拓宽

公司海外业务发展空间，提升了公司的国际竞争力。 

4、公司如何发展玉米种子产业？ 

公司积极进行玉米科研人才、技术、种质资源的引进及储

备，加强玉米品种科研创新能力建设，进一步提升品种培育及 

审定效率，2023年公司有8个杂交玉米品种通过国审，15个杂

交玉米品种通过省审定。同时注重内生和外延同步发展，公司

总部及新疆祥丰、荃银天府、辽宁铁研等子公司涵盖了黄淮海、

西北、西南、东北等国内玉米主产区。2023年为进一步提升公

司玉米种子市场份额，公司收购了在京津唐具有较高市场占有

率的玉米种企河北新纪元种业有限公司，助力玉米种子产业发

展。此外，在生物育种领域，积极开展生物育种技术方面研发

与合作，储备相关资源。力争在十四五末，实现玉米种子销售

收入进入全国前三强。 

5、与大股东的同业竞争问题如何解决？ 

中化现代农业有限公司于2020年12月31日出具的《详式权

益变动报告书》，对避免同业竞争作出了承诺，并在5年内通



 

过资产重组、业务调整、委托管理、设立合资公司等多种方式，

逐步稳妥推进相关业务整合以解决竞争问题。中种集团于2021

年12月10日出具《详式权益变动报告书》承继了该承诺。 

6、种子市场维权打假情况现在如何？ 

公司高度重视科技研发与创新成果的保护，加强内部市场

管控与外部市场维权工作，努力提升品牌价值、维护产品价格、

延长品种生命。（1）市场管控方面：公司多次召开市场管控

会议，并在重点市场组织“访客户、促销售”等巡查活动，稳

定市场价格，优化市场环境；（2）生产与销售维权方面：通

过积极查处、打击销售窜货现象、种子侵权销售、侵权制种等

违法行为，有效打击了不法企业和个人侵权行为，维护了公司

权益。 

7、公司订单粮食业务发展情况如何？ 

公司坚持以种业为核心、农业服务为延伸、探索和创新农

业多元化发展。公司通过订单业务赋能种子销售，持续推进品

牌粮订单产业链业务，协同粮食加工企业开展良种补贴、种子

绑定推广；此外，公司在与君乐宝、光明牧业等大型畜牧业企

业合作的基础上，还拓展了一批中小型企业合作伙伴，为进一

步开拓市场奠定了基础。公司会持续布局订单农业，推进种粮

一体化稳步发展。 

8、公司在提升ESG治理能力方面都做了哪些工作？ 

公司完整、准确、全面贯彻新发展理念，不断完善ESG工

作机制，制定并披露《2022年环境、社会及治理（ESG）报告》。 

凭借在社会责任方面的积极贡献，公司还荣获“中国上市公司

ESG百强”“创业板上市公司价值五十强”中国上市公司协会

2023年乡村振兴最佳实践案例及优秀实践案例、合肥市社会发

展贡献奖先进集体等荣誉。 

9、公司如何应对气候灾害带来的问题？ 

公司实行标准化制种基地的建设，严格按照“大分散、小



 

集中”原则布局制种区域，加强大田生产过程管理，重视制种

技术水平的提升，减少极端气候对公司整体种子生产的影响。

此外，公司在品种研发上增强抗逆性，积极应对高温热害、穗

发芽等气候问题。 

附件清单（如有）  

日期 2024 年 3 月 25 日 

 


