
证券代码：002051                                  证券简称：中工国际 

 

中工国际工程股份有限公司投资者关系活动记录表 
编号：2024-003 

投资者关系活动类别 □√特定对象调研                 □分析师会议 

□媒体采访                      □业绩说明会 

□新闻发布会                    □路演活动 

□现场参观  

□√其他（电话交流会议） 

参与单位名称 中国银河证券股份有限公司、国泰君安证券股份有限公司、广

发证券股份有限公司、财通证券股份有限公司、国盛证券有限

责任公司、申万宏源证券有限公司、海通证券股份有限公司、

东吴证券股份有限公司、长江证券股份有限公司、国联证券股

份有限公司、中国人寿保险股份有限公司、新华养老保险股份

有限公司 

时间 2024 年 4 月 12 日（现场和电话相结合） 

地点 中工国际会议室 

上市公司接待人员姓名 董事会秘书芮红，董事会办公室（深化改革办公室）总经理、

证券事务代表徐倩，下属企业专职董事付勇生，财务部副总经

理黄金，高级证券事务经理周辉 

投资者关系活动主要内

容介绍 

公司和投资者就 2023 年度经营情况等进行了交流。 

本次投资者活动没有发生未公开重大信息泄密的情况。 

附件清单（如有） 中工国际工程股份有限公司投资者关系活动记录 

日期 2024 年 4 月 14 日 
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附件： 

中工国际工程股份有限公司投资者关系活动记录 

2024 年 4 月 12 日 

 
问题一：请公司介绍 2023 年度整体经营和业绩情况。 

回答：2023 年，公司深入贯彻实施“十四五”战略规划，以全面深化改革

助推高质量发展，强化科技引领和协同融合，积极参与新型工业化进程，加大布

局战略性新兴产业，聚力构建国内国际双循环相互促进的新发展格局。公司营业

收入、利润总额、全员劳动生产率、新签合同额、经济增长值等主要经济指标均

显著增长。在海外，公司坚持高质量共建“一带一路”，在中东、中亚、拉美等

重点市场斩获多个项目，伊拉克九区原油和天然气中央处理设施等重点项目稳步

推进；在国内，公司聚焦国家区域发展战略，深耕医疗健康、现代物流、清洁能

源、客运索道、智能仓储等优势领域，不断向高质量发展迈进。2023 年公司实

现营业收入 123.65 亿元，同比增长 27.25%；实现利润总额 5.31 亿元，同比增长

13.23%；毛利率 15.90%，同比增长 2.02 个百分点；研发经费投入强度 6.60%，

同比增长 0.20 个百分点；资产负债率 49.87%，优于同行业平均水平；净资产收

益率 3.26%，同比增长 0.18 个百分点；全年新签合同额合计 31.55 亿美元，同比

增长 6.16%。 

问题二：2023 年度公司国际工程承包业务和咨询设计业务盈利水平有所提

高，是什么原因？ 

回答：2023 年，公司国际工程承包业务毛利率为 13.97%，同比增长 4.62%，

主要因为公司强化科技引领，不断优化市场布局和业务模式，深入推进项目管理

精细化，有效提升了项目盈利能力。公司咨询设计业务毛利率升至 38.18%，主

要因为公司所属中国中元深化体制机制改革取得成效，完成了机构优化调整和岗

位聘任，提升了价值创造能力和精益化管理水平。 

问题三：贵司在 ESG 管理方面有何理念？ 

回答：公司大力强化 ESG 管理，从企业全球化发展的实际出发，将 ESG 管

理和可持续发展理念贯穿到整体战略规划、制度制定和业务发展之中。公司强化
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ESG 顶层设计和能力建设，秉持“授人以渔”理念，以“四绿”（绿色设计、绿色工

程、绿色制造、绿色产业）为引擎，驱动三大业务板块高质量发展，将 ESG 管

理理念物化为具体的行动，内化于心，外化于行。 

2023 年，公司高质量的 ESG 工作获得了社会各界的认可。公司连续四届荣

获中国对外承包工程商会社会责任绩效最高等级评价；入选国资委指导的“央企

ESG 先锋 100 指数”、“央企 ESG 治理先锋 50 指数”、“中证证券时报 ESG 百强

指数”，连续三次获得“中国上市公司 ESG 百强”奖；尼泊尔博克拉国际机场项目

入选中国上市公司协会《中国上市公司共建“一带一路”白皮书 2023》。公司 ESG

的万得评级从“BBB”提升至“A”，中诚信绿金的评级提升为“AA-”。 

问题四：公司新三年股东回报规划有何变化？ 

回答：公司始终重视对股东的合理投资回报，同时兼顾公司的可持续发展，

制定了持续、稳定、科学的分红政策。公司董事会于 2024 年 4 月 2 日审议通过

的《中工国际工程股份有限公司股东回报规划（2024-2026 年）》（股东大会审议

通过后正式施行），将现金分红比例进一步提高，规划期内“每年以现金方式分

配的利润不少于当年实现的母公司可供分配利润的 40%”。 

问题五：2024 年第一季度订单情况如何？ 

回答：2024 年第一季度，公司新签合同额合计 6.91 亿美元。其中主要业务

板块新签订单情况如下：1、国际工程业务新签合同额为 5.35 亿美元，包括：中

白工业园中心区工程交通基础设施建设（一期）项目施工总承包合同、老挝 16GW

切片项目土建和钢结构工程项目等；2、国内工程承包业务新签合同额为 3.09 亿

元，包括：大理州人民医院医疗核心区建设项目 EPC 工程总承包（补充协议）

等；3、咨询设计业务新签合同额为 4.13 亿元，包括：江苏省人民医院宿迁医院

设计项目、厦门市翔安南部片区启动区 A1 地块等；4、装备制造业务新签合同

额为 3.45 亿元。包括良信电器（海盐）物流中心二期、湖北甘露山文旅城脱挂

索道等。另外，国际工程承包业务生效合同额 5.46 亿美元，同比实现大幅增长。

目前公司在手合同充足，在跟踪项目储备较多，为后续良好发展奠定了坚实基础。 

    问题六：在海外业务方面，公司在行业内具有哪些独特的竞争优势？ 

    回答：随着国际工程承包行业进入缓慢增长和提质增效的转变期，整体市场

下行压力增大，市场竞争愈发白热化，行业分化和向头部企业集聚的现象日益突
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出。公司的竞争优势主要表现在以下方面： 

1、公司是我国“走出去”战略的先行者，积累了丰富的客户和渠道资源，境

外设立分支机构 70 余家，业务遍及全球 100 多个国家和地区，具备快速捕捉市

场信息和反应能力，能够更及时地响应客户需求，具备较强的市场开发专业能力

和竞争优势。 

2、与大型专业工程公司相比，公司在海外市场完成的上百个大型交钥匙工

程和成套设备出口项目中涵盖工业、农业、水务、电力、交通、石化及矿业等领

域，公司工程领域更加广泛，更加聚焦民生类、“小而美”等具有造血能力和能

够创造当地就业的项目，更能够适应国际工程承包市场的需求变化。 

3、公司资产状况优良，资产负债率远低于大型专业工程公司，偿债能力强，

具有多元化融资能力和资金成本优势。公司拥有丰富的融资渠道和资源，在融资

创新方面具有独特的竞争优势。 

4、公司依托控股股东国机集团在机械工业领域的综合优势，同时还与上百

家国内外优质设计院、设备厂家、建筑施工企业建立了良好合作伙伴关系，可以

快速有效实现资源整合，具有优质的合作伙伴和高效的资源构建能力。 

5、公司在细分领域具备较强的技术和品牌优势。在医疗建筑、索道、固废

起重居于行业领军地位；具有高端装备研发制造优势，拥有物流仓储装备和自动

化控制系统的核心技术，脱挂索道技术达到国际同类产品的先进水平；在医疗、

能源、机场物流、民用建筑、仓储物流等领域具有突出的专业技术能力和科技研

发能力。 

问题七：公司对今年业绩有何展望？ 

回答：2024 年是实现“十四五”战略规划的关键之年。公司将紧紧围绕转型

发展、融合发展和高质量发展三大战略主线，贯彻落实第三届“一带一路”国际合

作高峰论坛期间提出的“八项行动”，加大国内新兴工业化的业务布局和海外工业

化业务的开发，统筹推进标志性工程和“小而美”民生项目，加大布局数字化智能

化传统产业升级和绿色低碳战略性新兴产业，培育新质生产力，推动高质量发展

再上新台阶。展望全年，公司业务整体有望呈现稳健向上态势。


