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东莞证券股份有限公司

关于广东鸿铭智能股份有限公司

2023 年度持续督导跟踪报告

保荐机构名称：东莞证券股份有限公司 被保荐公司简称：鸿铭股份

保荐代表人姓名：吕晓曙 联系电话：0769-22119285

保荐代表人姓名：郭天顺 联系电话：0769-22119401

一、保荐工作概述

项目 工作内容

1.公司信息披露审阅情况

（1）是否及时审阅公司信息披露文

件
是

（2）未及时审阅公司信息披露文件

的次数
0次

2.督导公司建立健全并有效执行规

章制度的情况

（1）是否督导公司建立健全规章制

度（包括但不限于防止关联方占用

公司资源的制度、募集资金管理制

度、内控制度、内部审计制度、关

联交易制度）

是

（2）公司是否有效执行相关规章制

度
是

3.募集资金监督情况

（1）查询公司募集资金专户次数 每月一次

（2）公司募集资金项目进展是否与

信息披露文件一致
是

4.公司治理督导情况

（1）列席公司股东大会会次数 0次，未亲自列席，已阅会议文件

（2）列席公司董事会次数 0次，未亲自列席，已阅会议文件

（3）列席公司监事会次数 0次，未亲自列席，已阅会议文件

5.现场检查情况

（1）现场检查次数 1次

（2）现场检查报告是否按照本所规

定报送
是
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（3）现场检查发现的主要问题及整

改情况

现场检查发现的问题及整改情况：

（一）公司存在的问题

2023 年 1-6 月，归属于上市公司股东的扣除非经常性

损益的净利润为 140.27 万元，同比下滑 95.94%，2023

年 1-9 月，归属于上市公司股东的扣除非经常性损益

的净利润为-83.62 万元，同比下滑 102.23%，公司业

绩出现一定幅度的下滑。

（二）保荐机构已采取的持续督导措施及效果

保荐机构通过查阅定期报告、向公司访谈了解了业绩下

滑的主要原因是整体经济下行造成终端客户的需求减

少致使公司下游客户减缓了固定资产投资，从而造成公

司销量下滑，了解了公司采取的应对业绩下滑的措施及

其执行情况，督促公司履行相关信息披露义务。公司采

取加大研发投入、开拓新的市场、加强人才储备梯队建

设、推进募投项目的实施、拓展其他高端装备领域等多

种措施，提振公司业绩。

（三）进一步整改计划

公司采取了以下措施应对业绩下滑：

（1）加大研发投入，不断推出满足客户需求的产品，

公司在不断改善现有产品性能、改进产品结构设计、优

化产品功能的同时，将开发新的产品型号、产品类型。

（2）不断开拓市场，公司坚持国内市场和国外市场相

结合的营销策略，丰富营销团队，加强国内外市场推广

和客户跟踪服务。

（3）加强人才储备的梯队建设，有针对性地引进公司

需要的经营管理和科研开发人才，有计划地分批派送现

有管理人员和研发人员前往国外先进企业和院校进行

考察、培训、学习。

（4）稳妥推进募投项目的实施，提升公司产能及交付

能力，公司通过“生产中心建设项目”、“营销中心建

设项目”、“研发中心建设项目”不断提升公司的生产

能力、市场开拓能力、研究开发能力，提升公司竞争力。

（5）在立足主业的同时，积极拓展其他高端装备领域，

将依靠自身在机械设备制造领域较强的研发能力，积极

向其他高端装备领域拓展，以增强公司的盈利能力。

6.发表专项意见情况

（1）发表专项意见次数 7次

（2）发表非同意意见所涉问题及结

论意见
不适用

7.向本所报告情况（现场检查报告

除外）

（1）向本所报告的次数 0次

（2）报告事项的主要内容 不适用
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（3）报告事项的进展或者整改情况 不适用

8.关注职责的履行情况

（1）是否存在需要关注的事项 是

（2）关注事项的主要内容

2023 年，归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的

净利润为-1,751.32 万元，同比下滑 154.47%。

（3）关注事项的进展或者整改情况

为了提高竞争力，提升公司的持续经营能力，鸿铭股份

采取如下措施：

1.加大研发投入，不断推出满足客户需求的产品

一方面，公司将对现有产品的技术革新加大投入，不断

改善产品性能、改进产品结构设计、优化产品功能，针

对下游市场的需求，研发符合市场发展趋势的产品；另

一方面，公司将在开发新的产品型号、产品类型方面增

加研发投入，建立多型号、多类型的产品体系以满足不

同客户的生产需求，不断提升公司的持续经营能力。

2.市场开发计划

公司将以下游客户多元化为目标，坚持深度开发国内市

场和积极拓展国外市场相结合的营销策略。针对国内市

场，进一步加大对重点区域的市场开拓力度，加快公司

对客户需求的响应能力，增强公司与客户的黏性。针对

国际市场，公司继续采取内部培养与外部引进相结合的

方式，进一步丰富营销团队数量，加强国外市场推广和

客户跟踪服务，全面挖掘潜在国外客户，拓展国外客户

市场区域。

3.人才培养计划

加强人才储备的梯队建设，有针对性地引进公司需要的

经营管理和科研开发人才，包括从海外引进具有全球视

野的复合型人才。建立有效的人才培训机制，提倡员工

在工作中学习，有计划地分批派送现有管理人员和研发

人员前往国外先进企业和院校进行考察、培训、学习。

4.稳妥推进募投项目的实施，提升公司产能及交付能力

公司将加速募投项目的建设，公司凭借募投项目“生产

中心建设项目”提升公司产能，扩大公司的生产规模。

通过建设“营销中心建设项目”提高公司的市场开拓能

力，通过实施“研发中心建设项目”，进一步提升综合

研究开发能力。公司将通过规模化生产带来的规模经济

和稳定供应能力，不断降低单位生产成本，增强产品竞

争力，扩大产品销售规模，在保持现有市场份额的同时，

不断提高市场占有率。

5.立足主业，积极向其他高端装备领域拓展

公司在巩固公司国内包装机械行业优势的同时，一方面

将依托公司包装设备在国内外包装市场中较高的市场

占有率，密切关注已达成合作关系的老客户在包装设备

领域的更新及新增需求，及时推出符合客户需求的新型
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包装设备及配套设备，扩大公司的经营规模。另一方面，

公司将依靠自身在机械设备制造领域较强的研发能力，

积极往其他高端装备领域拓展，扩大公司的营业范围，

增强公司的盈利能力。

6.加强内部管理，提升生产效率，降低成本

积极推进 ERP 系统的建设，加强内部控制建设及内部成

本管控，降低成本费用，提高公司的生产效率。

9.保荐业务工作底稿记录、保管是

否合规
是

10.对上市公司培训情况

（1）培训次数 1次

（2）培训日期 2023 年 12 月 12 日

（3）培训的主要内容 创业板上市公司规范运作指引

11.其他需要说明的保荐工作情况 无

二、保荐机构发现公司存在的问题及采取的措施

事项 存在的问题 采取的措施

1.信息披露 无 不适用

2.公司内部制度的建立

和执行 无
不适用

3.“三会”运作 无 不适用

4.控股股东及实际控制

人变动 无
不适用

5.募集资金存放及使用 无 不适用

6.关联交易 无 不适用

7.对外担保 无 不适用

8.购买、出售资产 无 不适用

9.其他业务类别重要事

项（包括对外投资、风险

投资、委托理财、财务资

助、套期保值等）

无 不适用

10. 发行人或者其聘请

的证券服务机构配合保

荐工作的情况

无 不适用

11.其他（包括经营环境、

业务发展、财务状况、管

理状况、核心技术等方面

的重大变化情况）

2023 年，归属于上市公

司股东的扣除非经常性

损益的净利润为

-1,751.32 万元，同比

为了提高竞争力，提升公司的持续经营

能力，鸿铭股份采取如下措施：

1.加大研发投入，不断推出满足客户需

求的产品
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下滑 154.47%。 一方面，公司将对现有产品的技术革新

加大投入，不断改善产品性能、改进产

品结构设计、优化产品功能，针对下游

市场的需求，研发符合市场发展趋势的

产品；另一方面，公司将在开发新的产

品型号、产品类型方面增加研发投入，

建立多型号、多类型的产品体系以满足

不同客户的生产需求，不断提升公司的

持续经营能力。

2.市场开发计划

公司将以下游客户多元化为目标，坚持

深度开发国内市场和积极拓展国外市

场相结合的营销策略。针对国内市场，

进一步加大对重点区域的市场开拓力

度，加快公司对客户需求的响应能力，

增强公司与客户的黏性。针对国际市

场，公司继续采取内部培养与外部引进

相结合的方式，进一步丰富营销团队数

量，加强国外市场推广和客户跟踪服

务，全面挖掘潜在国外客户，拓展国外

客户市场区域。

3.人才培养计划

加强人才储备的梯队建设，有针对性地

引进公司需要的经营管理和科研开发

人才，包括从海外引进具有全球视野的

复合型人才。建立有效的人才培训机

制，提倡员工在工作中学习，有计划地

分批派送现有管理人员和研发人员前

往国外先进企业和院校进行考察、培

训、学习。

4.稳妥推进募投项目的实施，提升公司

产能及交付能力

公司将加速募投项目的建设，公司凭借

募投项目“生产中心建设项目”提升公

司产能，扩大公司的生产规模。通过建

设“营销中心建设项目”提高公司的市

场开拓能力，通过实施“研发中心建设

项目”，进一步提升综合研究开发能力。

公司将通过规模化生产带来的规模经

济和稳定供应能力，不断降低单位生产

成本，增强产品竞争力，扩大产品销售

规模，在保持现有市场份额的同时，不

断提高市场占有率。

5.立足主业，积极向其他高端装备领域
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拓展

公司在巩固公司国内包装机械行业优

势的同时，一方面将依托公司包装设备

在国内外包装市场中较高的市场占有

率，密切关注已达成合作关系的老客户

在包装设备领域的更新及新增需求，及

时推出符合客户需求的新型包装设备

及配套设备，扩大公司的经营规模。另

一方面，公司将依靠自身在机械设备制

造领域较强的研发能力，积极往其他高

端装备领域拓展，扩大公司的营业范

围，增强公司的盈利能力。

6.加强内部管理，提升生产效率，降低

成本

积极推进 ERP 系统的建设，加强内部控

制建设及内部成本管控，降低成本费

用，提高公司的生产效率。

三、公司及股东承诺事项履行情况

公司及股东承诺事项 是否履行承诺
未履行承诺的原因

及解决措施

1.关于所持股份的限售安排、自愿锁定、

延长锁定期的承诺
是 不适用

2.关于持股及减持意向的承诺 是 不适用

3.关于稳定股价的预案及相关承诺 是 不适用

4.关于信息披露的承诺 是 不适用

5.关于填补被摊薄即期回报措施的承诺 是 不适用

6.关于利润分配政策的承诺 是 不适用

7.关于未能履行承诺时的约束措施的承诺 是 不适用

8.关于避免同业竞争的承诺 是 不适用

9.关于承担社保、住房公积金、税收优惠、

股改税款缴纳、租赁房产相关责任的承诺
是 不适用

10.关于规范关联交易的承诺 是 不适用

11.关于避免资金占用的承诺 是 不适用

12.关于公司因整体变更为股份公司税款

缴纳事项的承诺
是 不适用

四、其他事项
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报告事项 说明

1.保荐代表人变更及其

理由

东莞证券股份有限公司原指派郑伟先生及郭天顺先生担任公

司的保荐代表人，原保荐代表人郑伟先生因个人工作变动，不再

负责公司持续督导的保荐工作。为保证持续督导工作的有序进行，

东莞证券股份有限公司决定由吕晓曙女士接替郑伟先生担任公司

持续督导工作的保荐代表人，继续履行持续督导职责。

2.报告期内中国证监会

和本所对保荐机构或者

其保荐的公司采取监管

措施的事项及整改情况

无

3.其他需要报告的重大

事项
无

（以下无正文）




