
 

 

证券代码：300017                                  证券简称：网宿科技 

 

网宿科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2024-002 

投资者关系活动

类别 

 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

√ 其他 （电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

民生证券、中金公司、华泰证券、华西证券、西部证券、开源证

券、中信建投、摩根士丹利、海通国际证券、财通基金、上海彤

泰私募、北京鑫翰资管、中国人寿资管、东方财富证券、广发证

券、鑫宇投资、山西证券、上海世诚投资、长城证券、上海翀云

私募基金、海通证券、易方达基金、鸿运私募基金、东兴证券、

兴业基金、碧云资管、长安基金、杭州俊腾私募基金、华龙证券、

龙场投资、磐厚动量资管、淳厚基金、上海领久私募基金、广东

润达私募基金、珠海汉诚投资、嘉实基金、上海沣杨资管、诺安

基金、上海人寿保险、金股证券投资咨询、汇丰晋信基金、上海

行知创投、富安达基金等（排名不分先后） 

时间 2024 年 4 月 29 日 15:00~16:00 

地点 线下：上海市徐汇区斜土路 2899 号光启文化广场 A 座 5 层公司

会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事、副总经理、董事会秘书：周丽萍女士 

副总经理：李伯洋先生 

副总经理、财务总监：蒋薇女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、2023 年及 2024 年第一季度业绩情况 

2023年，在业务高质量发展、深化拓展海外市场、持续推进

降本增效等策略的推行下，公司盈利能力得以提升。2023年，公

司实现营业收入 47.05亿元，同比下降 7.45%；归母净利润 6.13

亿元，同比增长 221.68%；扣非净利润 4.08 亿元，同比增长

132.08%。 



 

 

2024 年第一季度，公司实现营业收入 11.20 亿元，同比下

降 4.13%；归母净利润 1.38 亿元，同比增长 45.96%；扣非净利

润 9,834.84万元，同比增长 183.45%。 

具体内容请查阅公司 2023 年年度报告及 2024 年第一季度

报告。 

二、Q&A 

Q：公司这两年的发展、变化情况。 

在业务上，公司实现了 2+3的业务布局，聚焦 CDN边缘计算

和安全两大核心业务，并内部孵化了三块新业务，MSP、算力云

及数据中心液冷解决方案，目前三块新业务均由公司并表的子公

司独立运营。 

在市场上，通过海外平台建设及并购整合，公司具备了全球

化能力。公司也积极推进海外重点地区的布局和市场开拓，海外

市场开拓取得成效，海外业务收入占比提高。2023年，公司境外

收入占公司整体收入的 45%。 

Q：公司在 AI 及算力上的布局。 

在产品上，公司持续在以下几个方向投入： 

（1）边缘计算平台，公司关注 AI类客户和边缘应用场景，

看好推理市场的发展潜力。持续投入资源建设边缘计算平台，分

批升级改造节点，关注平台的易用性，除 IaaS/PaaS外，重点提

供 Serverless等边缘服务。 

（2）算力云，子公司爱捷云基于其在云计算领域技术、产

品、运维服务积累的技术能力及项目经验，开展“合作伙伴计划”，

搭建算力云平台，为客户一站式提供海量、多态、稳定、灵活的

算力服务。 

（3）数据中心液冷解决方案，随着数据中心 GPU 服务器托

管增加，面临能耗的问题，我们的方向是通过采用自有液冷技术

降低数据中心 PUE；同时也能为客户的数据中心交付液冷解决方

案。 

另外，公司也积极对外开展合作，寻找业务场景。 

在内部，公司也在积极尝试利用 AI 技术，提升自身平台能

力。 

Q：2023 年度和 2024 年一季度收入都有小幅下降，主要原因是

什么？ 



 

 

这两年，公司以追求利润为目标。在国内，基于目前行业状

况和市场情况，采取平衡收入和利润的市场策略，对国内业务体

量和收入规模带来一定影响。在海外，公司积极拓展海外市场，

公司海外服务能力、服务水平深受客户认可，海外收入规模及收

入占比提升。 

Q：海外市场业务拓展情况，重点区域，海外业务后续计划及未

来发展预期。 

自 2010 年起公司伴随客户出海，经过十几年的发展，通过

自建海外平台及并购整合，公司已构建强大的全球资源服务体

系，为客户拓展全球化业务提供支持。近两年我们看到东南亚的

机会比较多，于是重点发展了东南亚区域的业务。公司经营比较

灵活，哪里有业务机会，公司都会积极拓展。 

未来，公司对海外市场的投入还会增加，包括资源和销售团

队建设，预计海外收入占比的提升趋势将持续。具体来说， 

（1）在产品上，除了 CDN服务，公司也推进安全、MSP等业

务出海，丰富海外产品线。助力包括视频、游戏、电商等行业客

户出海，帮助企业快速构建海外业务，加速业务落地。 

（2）在资源上，公司在亚洲、北美、南美、欧洲、大洋洲、

非洲等区域建设的边缘节点，业务覆盖 70 多个国家和地区。近

两年，公司重点围绕东南亚市场优化平台资源，后续也会根据业

务发展需要建设海外节点。 

（3）另外，除了跟随国内企业出海，2024年公司会加强海

外重点区域当地销售团队建设，积极拓展当地客户。 

Q：公司账上截至 2023 年底有 75 亿现金资产，未来资本开支计

划，为什么做理财。 

公司资金的利用将主要集中在业务本身，在日常业务上根据

业务需求进行节点设备的优化、上线海外节点；以及边缘计算节

点的建设投入，但投入进度会根据客户需求和业务进展进行。另

外，继续关注上下游产业链，公司有两只基金，围绕上下游产业

链进行投资和布局。 

现阶段，银行存款收益率下降，因此公司主动管理做一些偏

稳健性的理财，获取更好资金收益率。 

Q：2023 年公司毛利率提升的原因，后续怎么看？ 

毛利率的提升主要得益于三个方面：国内 CDN 市场价格竞争

趋缓，公司采取平衡收入和利润的市场策略，调整客户结构；海



 

 

外收入占比提升以及成本管控。未来，公司将继续在上述几个方

面努力。 

Q：公司液冷业务的技术方案、公司方案的关注点以及目前收入

体量。 

绿色云图是公司液冷业务的并表子公司，有两个方向，单相

浸没式液冷和冷板方案，主要在节能效果、成本、易运维几个方

面不断优化。 

目前液冷收入占公司整体收入的比例较小，绿色云图也在积

极和服务器、芯片等合作伙伴进行技术认证、合作，共同推广液

冷技术的应用。 

未来随着高算力（高能耗）的需求增加，液冷技术将迎来更

加广阔的应用需求。 

Q：折旧金额减小，这块对毛利率的影响？ 

2023年折旧占公司主营业务成本的 8.21%，所以折旧对整体

毛利率影响不大。 

Q：公司非经收益的持续性？ 

公司非经收益主要有两块，一块是政府补助，另外一块是非

存款性的理财收益，相对来说都是有持续性的。 

Q：公司股权激励情况，2024 年第一季度股份支付成本以及 2024

年全年股份支付的金额。 

公司目前有两期实施中的股权激励计划，2020 年股票期权

及限制性股票激励计划及 2023年限制性股票激励计划。2023年

股权激励计划于 2023 年 9 月份完成授予，其中部分授予股份来

源于公司第二次回购计划回购的公司股份。 

2024 年第一季度，股份支付成本合计约 2,300 万元，预计

2024 年全年股份支付成本约为 7,300 万元（具体以年度审计数

据为准）。 

Q：公司有回购计划吗？ 

公司去年 4月份刚结束一次回购计划，目前没有新的回购计

划。 

 

附件清单（如有） 无 



 

 

日期 2024-4-29 

 


