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第一节 重要提示 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到上海证券交易所网站 http://www.sse.com.cn 网站仔细阅读年度报告全文。 

 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、

完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

 

3 公司全体董事出席董事会会议。 

 

4 中汇会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

 

5 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

2024年4月28日公司第四届董事会第十八次会议审议通过《关于公司2023年度利润分配预案的

议案》，经中汇会计师事务所（特殊普通合伙）审计，2023年度，公司合并报表实现归属于上市公

司股东的净利润-269,419,361.74元，其中母公司实现净利润23,458,129.15元。截至2023年12月31

日，公司母公司报表中期末未分配利润为人民币370,316,135.50元。公司基于2023年整体业绩亏损

以及后续稳定发展的考虑，2023年度拟不进行利润分配，不以资本公积金转增股本。 

本次利润分配预案尚需提交公司2023年年度股东大会审议。 

 

第二节 公司基本情况 

1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 麦迪科技 603990 无 

 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 李孟豪 薛天 

办公地址 苏州工业园区归家巷222号 苏州工业园区归家巷222号 

电话 0512-62628936 0512-62628936 

电子信箱 suzhoumedi001@medicalsystem.cn suzhoumedi001@medicalsystem.cn 

 



2 报告期公司主要业务简介 

（一） 医疗信息化行业 

医疗信息化是传统软件技术和新一代信息技术在医疗领域的应用，是通过计算机软硬件、互

联网、大数据、人工智能等现代化前沿技术手段，对医疗机构的内部管理和业务流程所产生的数

据进行采集、存储、提取、处理和加工，为医疗业务提供各种质量和效率支撑的信息系统。 

中国的医疗信息化可以分为三个阶段，分别是医院管理信息化（HIS）、临床管理信息化（CIS）、

区域医疗卫生服务信息化（GMIS），目前已进入以临床医疗管理信息化（CIS）为主的发展阶段，

局部地区开始同步向第三阶段推进。根据 IDC《中国医疗行业 IT 市场预测,2021-2025》预测，医院、

医共体和基层医疗等提供医疗服务领域的 IT 支出（不包括医保和医药）预计到 2025 年将会达到

845.7 亿元，市场空间可观。 

医疗信息化建设是我国政府高度重视的行业，关乎社会民生，与国家的经济发展、和谐稳定

息息相关。2023 年，国家出台了多项政策文件，推动医疗信息化建设。2023 年 5 月，国务院办公

厅印发了《关于进一步完善医疗卫生服务体系的意见》，要求医疗机构积极运用互联网、人工智能

等技术，持续优化服务流程。加快推进互联网、区块链、物联网、人工智能、云计算、大数据等

在医疗卫生领域中的应用，加强健康医疗大数据共享交换与保障体系建设；6 月，国家卫生健康

委、国家中医药局印发了《医疗机构临床决策支持系统应用管理规范（试行）》,要求医疗机构通

过智慧医院、智慧病房、电子病历信息化的建设，加强护理信息化发展，充分应用人工智能、5G、

物联网等新一代信息技术，改进优化护理服务流程，提高护理工作效率，减轻临床一线护士工作

负荷；8 月，国家卫生健康委印发了《手术质量安全提升行动方案（2023-2025 年）》，要求推动医

疗机构采用信息化手段实时监测手术室使用情况，提高手术室资源分配合理性。完善收集、分析、

反馈手术质量安全数据信息的工作机制，探索建立机构内手术质量安全数据库。 

（二） 生殖医学医疗服务行业 

辅助生殖医学宏观政策整体严格，运营资质申请要求很高，运营牌照含金量高，全国经批准

开展辅助生殖技术的医疗机构共计 602 家（数据截止至 2023 年 12 月）。近年来，育龄妇女高龄化，

初婚初育年龄增加，导致女性错过最佳生育年龄，削弱生育基础，不孕不育率有上升趋势，根据

国家统计局数据，我国不孕不育率为 12%-18%。同时，随着国内出生率持续下降，人口老龄化问

题凸显，缓解出生人口下降压力，优化人口结构成为被重视的问题。 

2023 年 12 月召开的中央经济工作会议强调，要加快完善生育支持政策体系，推动人口高质量

发展。辅助生殖作为治疗不孕不育的最有效方法之一，对出生人口的增加有重要贡献。2023 年，

国家相继出台了各类生育政策助推辅助生殖行业发展：国家医保局在关于政协提案的答复函中表

示，国家医保局将逐步把适宜的分娩镇痛和辅助生殖技术项目纳入医保基金支付范围，并鼓励中

医医院开设优生优育门诊，提供不孕不育诊疗服务，减轻不孕不育患者医疗负担，多个省份已在

不同层级探索实施育儿补贴制度，北京、广西率先将 16 项、9 项辅助生殖类医疗服务项目纳入基

本医保支付范围；同时，国务院印发《关于提高个人所得税有关专项附加扣除标准的通知》，3 岁

以下婴幼儿照护个人所得税专项附加扣除标准从每个婴幼儿每月 1000 元提高到 2000 元。 

（三） 光伏行业 

在“碳达峰、碳中和”的双碳背景下，可再生能源替代传统能源已成为大势所趋，光伏产业

受到世界各国政策的大力扶持，我国光伏装机增速明显。根据国际能源署发布的 2023 年度报告，

2023 年全球光伏新增装机约 375GW，同比增长超 60%，根据中国光伏协会统计，2023 年国内新

增装机 216.88GW，同比增长 148.1%；预计 2024 年，全球光伏新增装机将达到 390-430GW。2023

年 4 月，国家能源局关于印发《2023 年能源工作指导意见》的通知，提出稳步推进重点领域电能

替代，大力发展风电太阳能发电。2024 年 2 月，国家能源局关于印发《2024 年能源行业标准计划



立项指南》的通知，立项重点立足能源安全和促进能源绿色低碳转型。服务和保障能源安全稳定

供应，支撑能源碳达峰、碳中和目标的行业标准计划；支撑新型电力系统和新型能源体系建设。 

公司在光伏行业中所处环节为光伏电池片生产制造，主要产品为 N 型 TOPCon 电池。光伏电

池片作为光伏组件中的核心部分，直接决定了光伏发电效率及功率，对下游光伏电站发电的度电

成本有着重大影响。P 型 PERC 电池作为光伏市场的主流电池片技术，其转换效率逼近理论极限

24.5%，且未来降本空间有限，随着行业技术的不断突破，在降本增效主旋律下，产业对光伏电池

转换效率不断提出新的要求。除 PERC 电池外，TOPCon、HJT 以及 IBC 等 N 型电池技术百花齐放，

光伏电池技术正在迎来变革，效率更高的 N 型电池开始进入大众视野。N 型电池转换效率的理论

极限在 28%以上，较 PERC 电池有较大提升，光伏电池企业正不断开展对新一代 N 型电池的研发

探索。TOPCon 电池技术与 PERC 电池在工艺上有较高的兼容性，更容易实现规模化，TOPCon 电池

的量产率也走在市场前列。2021 年至 2023 年，N 型电池市占率快速增加，在 2023 年市占率达到

了 25.6%，据中国光伏行业协会预测，2024 年 TOPCon 电池市场占有率将超过 50%。 

 

（一） 主要业务 

公司是以临床医疗管理信息系统（CIS）系列应用软件产品和临床信息化整体解决方案为核心

业务的高新技术企业。在 2019 年，公司通过成功收购玛丽医院，开始进入辅助生殖医疗服务领域，

建立了包含医疗信息化和医疗服务的业务布局。2023 年，为推进战略发展，拓宽主营业务范围，

公司以 N 型 TOPCon 高效光伏电池片生产制造为切入点，正式进入新能源光伏行业。 

1、 医疗信息化板块 

目前，公司的核心产品主要包括两大类：（1）DoCare 系列临床医疗管理信息系统应用软件，

主要包括麻醉临床信息系统、重症监护（ICU）临床信息系统、院前急救信息系统、院内急诊信息

系统、血液净化信息系统和临床路径信息系统等；（2）临床信息化整体解决方案，主要包括 Dorico

数字化手术室整体解决方案和 Dorico 数字化急诊急救平台整体解决方案。 

公司以数字化医院为目标，以临床应用为基础，以患者为中心，通过与医院现有信息系统及

多种床边监护设备的无缝集成，实现各类设备资源和信息资源的共享；通过信息技术与临床知识

库的结合，实现向导式辅诊和预警功能；通过高清实时手术视频视教系统，实现远程会诊、手术

观摩；在上述临床数据的采集、传输、展现和存储的基础上，公司正致力于通过数据统计分析和

挖掘实现智能医疗辅助决策的目标。公司业务的核心价值在于帮助医护人员有效控制医疗质量，

规范和优化工作流程，减少或避免医疗差错，改善医患关系，提高工作效率，提升医院科研、决

策和管理的整体水平，实现智慧医疗。 

同时，公司凭借从单体医院的临床信息化解决方案到区域信息化项目建设的经验积累，为客



户提供完整的急救急诊一体化解决方案。通过 5G、物联网等创新技术赋能，数字化救护车、直升

机改造，打破院前-院内救治数据互联互通的壁垒，满足各医疗机构间远程诊疗、上下级协同救治

需求；将区域急救资源合理分配、患者救治战线前移，缩短抢救时间，提升急救质量，实现智慧

急救。 

公司的主要客户为医疗机构。经过多年的积累，截至 2023 年 12 月末，公司终端用户已覆盖

全国 32 个省份，近 2,400 家医疗机构，其中三级甲等医院超过 800 家。为了发现和快速响应客户

需求，提高客户服务水平，公司形成了较为完善的客户服务体系。公司在临床信息化市场已经形

成了明显的先发优势并树立了良好的品牌形象。 

 

2、 生殖医学医疗服务板块 

玛丽医院成立于 2011 年，是一家现代化民营专科医院，技术力量主要体现在生殖医学科、妇

科和男科三大领域，根据海南省卫生和计划生育委员会关于同意海口玛丽医院医学生殖中心“人类

辅助生殖技术”试运行的批复（琼卫审函【2015】4 号）的相关内容：海口玛丽医院生殖医学科于

2015 年 3 月 27 日获得夫精人工受精（AIH）技术、体外受精-胚胎移植（IVF-ET）和卵胞内单精子

显微注射技术（ICSI）的试运行资质；并在 2016 年 4 月 28 日经省卫生计生委核准（琼卫审函【2016】

20 号），准予正式运行开展人类辅助生殖技术：夫精人工受精（AIH）技术、体外受精-胚胎移植

（IVF-ET）和卵胞内单精子显微注射技术（ICSI）。2023 年，玛丽医院共计完成 1,382 例取卵周期，

共计完成 1,074 例移植周期。 

3、 新能源光伏板块 

2023年 2 月，公司全资子公司炘皓新能源与绵阳市安州区人民政府签订了《项目投资协议书》，

建设年产 9GW 高效单晶电池智能工厂项目。公司以绵阳市安州区的 9GW N 型 TOPCon 电池片生

产基地为切入点，以高效单晶电池的研发、生产、销售为核心，积极布局新能源行业。报告期内，

公司高效完成了光伏项目工厂的设备入场、产线调试等重点工作。2023 年 5 月，首条生产线即达

成贯通，首片电池片下线，项目产线陆续投产。截至报告期末，该光伏电池项目已基本建设完成，

与众多上下游一线厂商达成合作，并实现了产品销售。 

作为行业新军，公司所生产的主要产品为 N 型 TOPCon 高效光伏电池片，导入了激光 SE 工艺、

高阻密栅工艺、Fine line 印刷工艺、激光 LECO 技术等多项前沿技术，有效提高了光伏电池的转换

效率。公司积极推动产品创新的同时，将产品质量管理作为重点工作，从供应链管理、生产工艺

管控等多方面着手，保证产品质量，提升转换效率及良率，不断提高产品竞争力，为终端客户提

供高效、清洁、安全的光伏产品，以高质量产品建立市场口碑。截至目前，公司所生产的光伏电

池平均量产转换效率已达到 26%，最高转换效率已达到 26.49%，处于行业领先水平。 



（二） 经营模式 

公司拥有独立完整的采购、研发、销售模式，根据市场需求及自身情况，独立进行生产经营

活动。 

1、 采购模式 

（1） 医疗信息化板块 

公司开展业务所需的硬件产品主要包括医用平板电脑、移动电脑推车、医用支架和电脑吊臂

等医用设备，以及服务器、电脑及配件和网络设备等信息化设备；所需软件产品主要是设计开发

工具软件及其他软件等。公司制定供应商管理体系和物资采购流程体系，由采购部负责实施。 

（2） 生殖医学医疗服务板块 

公司开展业务所需要的产品主要包括医疗设备、药品、诊疗试剂及相关耗材等。公司制定供

应商管理体系和物资采购物流体系，由采购部负责实施。 

（3） 新能源光伏板块 

公司的采购模式主要系根据客户订单以及市场情况进行采购，主要采购的产品包括硅片、浆

料网版、化学品、气体等主辅材料。公司采购部负责统筹管理公司的采购工作，供应商开发与管

理、采购实施、合同/订单管理、订单履行、付款管理等工作。具体执行过程为：计划物控部门根

据订单情况、结合原材料库存情况制定采购需求清单并提交至采购部；采购部依据该需求清单，

结合市场情况，选择供应商并签订采购合同。合同签订后，采购部负责实时跟进采购信息、追踪

订单交付、结算等。公司目前已初步建立了各类原材料产品的合格供应商名录。 

2、 生产和服务模式 

(1) 医疗信息化板块 

自制软件：公司在成熟产品基础上进行安装调试。安装前，销售人员与实施人员就合同内容

与实施项目经理交接。开始实施后，实施人员对客户需求进行详细调研，根据合同约定确定客户

需求；在客户环境中安装公司软件产品，上线试运行；通过对客户主要软件使用人员的培训，在

系统稳定运行的基础上，完成产品的验收等过程。由于各医疗机构的医疗文书存在一定的差异，

管理报表也存在一定的个性化需求，所以公司部分客户在安装前对产品进行定制化开发。 

整体解决方案：公司在对客户需求和应用环境进行调研的基础上，结合既有的解决方案确立

整个项目建设的具体方案，然后进行软硬件产品采购、项目现场实施，必要时对所应用的软件进

行二次开发或客户化。 

外购软硬件：公司应客户要求，在项目实施的同时配套外购软硬件产品，一般通过公司向第

三方供应商采购然后销售给客户完成。 

运维服务：向客户提供系统维护、产品升级和技术支持等方面的服务，根据合同约定进行实

施。 

(2) 生殖医学医疗服务板块 

以患者为中心的“保姆式”接诊模式，每位患者都由一名主治医生全流程跟踪治疗周期。这

种模式有利于医生增强对患者的了解程度，提升诊疗质量，提高治疗成功率。 

(3) 新能源光伏板块 

公司以市场需求为导向，根据客户销售订单情况，结合产业链价格变动及市场趋势，充分考

虑公司生产能力、设备状况，参照公司库存情况，合理调配资源，制定生产计划，开展生产工作。 

3、 销售模式 

（1） 医疗信息化板块 

公司采用直接销售和间接销售（经销）相结合的方式，客户包括医疗机构与非医疗机构，其

最终用户均为医疗机构。 

直接销售模式：公司通过直接参与医疗机构的招标和采购活动来取得业务合同。 

间接销售（经销）模式：非医疗机构客户根据其取得的医疗机构具体项目需要,主要通过协议



采购方式向公司采购相应产品或服务。公司根据合同约定交付自有知识产权软件或外采软硬件、

提供软件开发及技术服务，并由项目需求方确认产品交付或对项目进行验收。 

（2） 生殖医学医疗服务板块 

医院直接面向患者，以直销模式开展销售工作。以院内专家的生殖技术为核心，以良好的治

疗效果，建立医院口碑。同时，开展了以线上推广为主，线下为辅的营销活动，定期以直播等方

式进行新媒体线上推广，线下开展一对一诊疗服务及义诊活动，提升医院形象及知名度。 

（3） 新能源光伏板块 

公司采取自产自销模式，由生产基地采购各项原材料，包括硅片，网版，银浆及各种辅材，

根据市场需求独立生产 N 型 TOPCon 光伏电池，销售模式主要为直销，客户群为国内光伏组件生

产厂商。公司设置专门的销售部及销售管理部门，为客户开发，合同履行合规提供坚实保障。公

司十分重视售后工作，成立专门的售后服务部门，积极相应客户需求和反馈，提高客户满意度，

保障业务持续稳定。目前与国内主要组件厂均建立合作关系，客户覆盖面广，为后续公司发展奠

定坚实的基础。 

 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 
2023年 2022年 

本年比上年 

增减(%) 
2021年 

总资产 3,915,297,259.57 1,630,417,953.78 140.14 1,312,345,034.97 

归属于上市公

司股东的净资

产 

1,096,302,645.86 1,355,986,306.78 -19.15 1,094,759,358.02 

营业收入 618,141,465.76 305,507,310.15 102.33 353,846,511.66 

扣除与主营业

务无关的业务

收入和不具备

商业实质的收

入后的营业收

入 

616,952,543.64 304,253,980.72 102.78 352,107,887.00 

归属于上市公

司股东的净利

润 

-269,419,361.74 33,560,503.99 -902.79 41,953,365.73 

归属于上市公

司股东的扣除

非经常性损益

的净利润 

-280,526,177.48 24,794,826.58 -1,231.39 33,060,572.41 

经营活动产生

的现金流量净

额 

-316,649,274.19 50,513,364.11 -726.86 36,037,346.25 

加权平均净资

产收益率（%） 

-22.32 3.02 减少25.34个百

分点 

3.83 

基本每股收益

（元／股） 

-0.88 0.12 -833.33 0.15 

稀释每股收益

（元／股） 

-0.88 0.12 -833.33 0.15 



 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3月份） 

第二季度 

（4-6月份） 

第三季度 

（7-9月份） 

第四季度 

（10-12月份） 

营业收入 70,774,875.02 82,592,012.50 196,686,557.42 268,088,020.82 

归属于上市公司股

东的净利润 

-10,774,232.85 -47,012,805.23 -34,275,516.89 -177,356,806.77 

归属于上市公司股

东的扣除非经常性

损益后的净利润 

-11,783,940.20 -49,607,192.18 -37,687,514.22 -181,447,530.88 

经营活动产生的现

金流量净额 

-17,869,040.15 -98,596,352.59 -199,120,950.34 -1,062,931.11 

 

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用  √不适用  

4 股东情况 

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况 

 

单位: 股 

截至报告期末普通股股东总数（户） 24,953 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 25,906 

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 不适用 

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） 不适用 

前 10名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 

报告期内增

减 

期末持股数

量 

比例

(%) 

持有有限售

条件的股份

数量 

质押、标记或冻

结情况 

股东 

性质 

股

份 

状

态 

数量 

绵阳皓祥控股有限

责任公司 
32,798,629 49,220,145 16.07 27,872,174 

质

押 
24,610,040 

国有

法人 

翁康 -468,938 20,857,003 6.81   
质

押 
10,558,600 

境内

自然

人 

郭彦超 8,480,389 8,480,389 2.77   
未

知 
  

境内

自然

人 

中信证券股份有限 5,898,544 5,898,544 1.93   未   国有



公司 知 法人 

张虹 927,999 4,021,329 1.31   
未

知 
  

境内

自然

人 

汪建华 -83,543 3,790,000 1.24   
未

知 
  

境内

自然

人 

招商证券股份有限

公司 
3,566,393 3,566,393 1.16   

未

知 
  

国有

法人 

傅洪 702,857 3,045,714 0.99   
未

知 
  

境内

自然

人 

王英 647,603 2,806,280 0.92   
未

知 
  

境内

自然

人 

邱莉莎 2,579,040 2,579,040 0.84   
未

知 
  

境内

自然

人 

上述股东关联关系或一致行动的

说明 

公司未知上述股东之间是否存在关联关系，也未知上述股东

之间是否属于《上市公司收购管理办法》规定的一致行动人。 

表决权恢复的优先股股东及持股

数量的说明 
无 

 

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  



 
 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 



 

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况 

□适用 √不适用  

5 公司债券情况 

□适用 √不适用  

第三节 重要事项 

1 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。 

报告期内，公司实现营业收入 61,814.15 万元，较上年同期增长了 102.33%，实现利润总额

-26,199.00万元，较上年同期下降了 701.50%；实现归属于上市公司股东的净利润-26,941.94万

元，较上年同期下降了 902.79%。 

 

2 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。 

□适用  √不适用  
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