
深圳市骏鼎达新材料股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：20240507 

投资者关系活动

类别 

☑ 特定对象调研     □分析师会议 

□媒体采访         □业绩说明会 

□新闻发布会       □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 
泰康基金和中信建投证券共计 3人 

时间 2024 年 5 月 7 日（星期二）15：00 

地点 
深圳市宝安区沙井街道民主西部工业园 E 区 2栋骏鼎达公司

三楼会议室通过腾讯会议进行线上交流 

上市公司接待人

员姓名 

董事、董事会秘书刘亚琴 

财务负责人肖睿 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、董事会秘书刘亚琴介绍公司基本情况、业务情况和

投资亮点等。 

二、投资者提问环节： 

问题 1：请问公司的定价策略和如何面对客户的降价压力？ 

答：定价策略方面，公司根据各个客户的技术要求、采购规

模和市场竞争等情况，通过商务谈判与客户确定价格。在面

对市场竞争特别是价格压力时，公司密切注意下游行业的技

术趋势，重视产品研发投入，积极开发具有高附加价值的新

产品，确保不断推出新产品满足客户需求，公司将加强与线

束系统、流体管路等厂商的交流，利用自身积累的材料配方

优势，不断丰富产品种类，为下游客户提供定制化的保护材

料解决方案，公司积极推进营销网络建设工作，丰富营销方

式，提升品牌影响力，从而保证公司在市场竞争和新客户开

拓时的优势地位。 



问题 2：公司的市场规模、市场地位情况？ 

答：公司在首次公开发行股票并在创业板上市申请文件中有

相关测算，按较为严格的口径，以 2022 年整车产量计算，

公司的产品在汽车行业的国内市场规模是 60 亿元左右，全

球是 150 亿元左右。公司目前属于国内领先企业。 

问题 3：公司在产业链条所处位置 

答：公司在产业链条中一般作为二级供应商，对接一级供应

商供货。另外，部分主机厂也会直接通过旗下采购中心向功

能性保护套管厂商采购。 

问题 4：公司目前的经营场所情况？产能情况和产能利用率

情况？ 

答：目前公司的制造工厂主要包括母公司深圳骏鼎达、子公

司东莞骏鼎达、江门骏鼎达、昆山骏鼎达，另外还有武汉和

重庆两个分公司。功能性保护套管系公司主要产品，按统一

度量单位计量的功能性保护套管产品 2023 年的生产量约

2.75 亿米，销售量约 2.64 亿米。 

问题 5：公司今年二季度和全年的业绩指引情况？ 

答：公司自 2019 年以来，每年营业收入保持增长，2020 年

至 2023 年营业收入的复合增长率为 25.46%，另外公司今年

一季度的营业收入也实现了增长，结合过往的情况，公司对

二季度的营业收入抱有信心，但目前还是 5月初，暂无法对

全年营业收入做较为准确的预测。 

问题 6：墨西哥孙公司主要面向工程机械行业的客户吗？公

司在国外客户的行业主要集中在汽车行业吗？ 

答：墨西哥孙公司面向北美洲、南美洲等客户，并不局限于

工程机械行业，公司在国外客户的行业也呈现多样化趋势，

没有集中在单一行业或单一客户。 

问题 7：公司 2023 年其他业务收入增加的原因？ 

答：主要原因系公司金属材质产品收入持续上升，进而废料



收入有所上升。 

问题 8：公司今年的收入增长来源是什么？是否存在较大的

项目或订单？ 

答：公司积极开拓汽车、工程机械、通讯电子、轨道交通、

光伏、风电、储能等多行业，也拓展国内外的多区域客户，

公司客户超过 3500 家，2023 年前五大客户的收入占比为

26.44%，所以公司不存在依赖单一客户、单一项目、单一订

单的情况。 

问题 9：公司原材料价格上涨带来的影响和公司如何应对？ 

答：2023年，公司材料成本占主营业务成本的比重为56.63%，

以 2023 年经营及财务数据进行测算，假设 2023 年原材料的

采购单价上涨 5%，在其他因素不变的情况下，公司利润总额

将减少 1,275.74 万元。 

公司采取的应对措施：公司关注供应商与公司的合作关系，

不断加强供应链管理，积极开发单一品类原材料的多家合格

供应商以保证多渠道供应，同时，依据原材料价格变动情况

合理安排原材料采购订单。 

问题 10：公司的壁垒是什么以及这个行业的竞争格局情况？ 

答：公司经过多年发展已经形成了包括技术和工艺壁垒，比

如：改性配方的开发等；资质认证壁垒，下游行业客户的整

个认证周期可长达数年，主机厂通常会与被纳入合格供应商

体系的供应商形成较为稳固的长期合作关系。同时还包括规

模壁垒、人才壁垒。高分子改性保护材料行业包括技术领先

的跨国公司，公司属于国内领先企业。 

问题 11：国内不同的自主品牌之间所使用的相同或相似的

保护套管产品的毛利率差异情况 

答：功能性保护套管产品种类多，不同厂商、不同车型会采

用不同保护套管作为安全防护材料的解决方案，公司产品具

有小批量、多品种的特点，不便比较毛利率情况。 



问题 12：公司对材料配方保密的措施有什么？ 

答：公司采取了多种措施对材料配方进行保密，如：签订《保

密协议》等。 

 

本记录表如有涉及未来的计划、业绩预计、业绩估计等方面

的前瞻性陈述内容，均不构成本公司对投资者的实质承诺，

投资者及相关人士对此应保持足够的风险认识，并且应当理

解计划、预计、估计与承诺之间的差异。 

附件清单（如有） 无 

日期 2024 年 5 月 7 日星期二 

 


