
证券代码：002956                                            证券简称：西麦食品 

桂林西麦食品股份有限公司投资者关系活动记录表 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访             ☑业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观             □其他（线上交流会）    

参与单位名

称及人员 
投资者网上提问 

时间 2024 年 05 月 13 日 15：00-16：30 

地点 
公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）采用网络远程的

方式召开业绩说明会 

上市公司 

接待人员 

总经理：孟祥胜 董事、副总经理、董事会秘书：谢金菱 财务总监：张志雄 

独立董事：杨海宁 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

Q1：公司近期业绩表现强劲，请问哪个方向增长最突出？ 

A1：公司渠道多元化布局，加大新业务渠道拓展力度。2023 年度，1、线下精

耕细作，提升区域市场，加大创新渠道拓展力度。线下业务同比增长超过 10%，

零食渠道销售同比增长超过 180%。2、巩固传统电商，发力兴趣电商，推动

线上渠道高质量增长。线上渠道销售同比增长近 30%，抖音平台的冲饮燕麦

类目市占率第一，GMV 销售额超 3 亿元，同比增长超过 70%；2024 年一季度，

公司主流电商平台销售均为行业第一。3、积极拓展创新业务，布局海外市场

拓展。海外业务落地美国、新加坡、马来西亚、菲律宾、香港、荷兰、意大利、

迪拜等十多个国家和地区。 

 

Q2：公司现在市场地位如何？ 

A2：公司目前市场地位稳固，根据市场调研公司欧睿和尼尔森的数据，公司

目前在国内冲饮麦片领域市占率第一，领先优势进一步扩大。 

 

Q3：公司探索大健康领域，还是以燕麦为主吗？ 



A3：公司在大健康领域的探索将立足于燕麦，向更广阔的领域进行拓展。 

 

Q4：燕麦行业未来是否还有发展空间？ 

A4：燕麦谷物健康产业发展空间巨大。首先，中西燕麦产品人均消费额差距

大。在典型的欧美发达国家，燕麦的人均年消费额稳定在 30 美元上下。日本

和中国香港地区，燕麦的人均消费水平为 6 美元左右，而我国的燕麦人均消费

额只有不到 1 美元，远低于上述国家和地区。由此判断，我国的燕麦食品产业

仍然属于发展的早期，未来潜力巨大。其次，中国燕麦片市场预计将持续增长。

据前瞻产业研究院整理 2019 年数据，从燕麦主要国家来看，美国燕麦市场约

为 106.45 亿美元，英国燕麦市场规模约为 24.24 亿美元，日本燕麦市场规模约

为 9.08 亿美元。至 2023 年，中国燕麦片市场规模成长超过 100 亿元人民币，

参照欧美发达国家燕麦行业市场规模，结合人口规模、燕麦片人均消费及中国

目前燕麦片消费场景扩展趋势（热食到冷食，早餐到休闲场景等）考虑，中国

燕麦片市场预计将继续增长，市场空间将进一步扩大。再次，受中国老龄化健

康消费红利及年轻人健康意识快速提升影响，燕麦消费群体在持续扩大。最后，

中国燕麦行业集中度偏低，线下市份额向头部企业集中。 

 

Q5：公司战略并购德赛康谷的考虑，未来是否还有类似的并购？ 

A5：战略并购德赛康谷，是公司在主业发展的一个具体体现。公司本身做燕

麦早餐，已形成非常好的市场基础。燕麦的市场发展空间潜力很大，围绕燕麦，

公司进行横向扩张，将进入到更多的细分市场。德赛康谷的主要产品是酸奶盖，

原料包含燕麦，是与燕麦主线相关联的一个细分市场。公司进入该市场，符合

公司在燕麦谷物领域进行横向扩张需求。德赛康谷为国内领先乳品企业提供酸

奶盖产品，在目前酸奶盖行业中处于领先的地位。德赛康谷的基本面较好，未

来增长的潜力较大。当然，该公司在发展过程中也遇到了资本实力不足的问题，

包括自身产能不够，无法满足需求。双方的产品共同以燕麦为基料，公司在资

本方面、产能方面，包括供应链方面，能够全面的提供赋能。双方结合后，通

过公司助力，德赛康谷能够在未来实现高增长。这是公司发展战略的布局之一，

将会是未来公司在细分领域里发展的典型。公司不排除通过业务、资本等方式，



进入到更多与燕麦相关联细分市场的可能性。 

 

Q6：贵公司股价近些年来持续低迷，何时能恢复到 2020 年价位？ 

A6：公司将持续聚焦主业，致力于通过经营业绩的提升促进市值增长；同时，

二级市场股价受宏观经济环境、投资者价值判断及市场整体状况等多方面因素

影响，具有不确定性，敬请投资者注意投资风险。 

 

Q7：随着今年营收快速增长，销售费用占比是否下降趋势，净利润率是否会

保证高质量发展。 

A7：随着公司销售规模的扩大，规模效应将会逐渐显现，公司的盈利能力有

望得到提高。 

 

Q8：贵司新品益生菌蛋白粉的优势在哪里，是否已用到合成生物技术？ 

A8：公司的益生菌蛋白粉拥有动植物双蛋白并特别添加活性益生菌调节肠道

健康，公司在优势渠道推出了该款产品，以公司的品牌优势及产品品质获得消

费者的喜爱！ 

附件清单 无 

日期 2024-05-13 

 


