
 云南白药集团股份有限公司 

投资者调研会议记录 

 

时间：2024年 5月 13日 

地点：集团总部办公大楼 

召开方式：现场调研 

投资者：梵海资本-曾宇；海口复兴城投资-游波；知远投资-李

梁 

参加人员：证券事务代表-李孟珏、投资者关系管理-杨可欣 

 

会议内容 

 

1、请介绍一下公司一季度的业绩情况。 

答：2024年一季度，公司实现营业收入 107.74亿，同比增长 2.49%；

归母净利润 17.02亿元，同比增长 12.12%；归母扣非净利润 16.9亿

元，同比增长 20.51%；基本每股收益 0.95元/股，同比增长 11.76%；

加权平均净资产收益率 4.18%，同比增加 0.31个百分点。 

 

2、请问公司研发布局如何？ 

答：研发布局方面，充分发挥中央研究院的中枢协调功能，整合、

协调跨区域研发资源，依托下设的四大研发中心，保障研发工作的顺

利推进。其中，昆明中心以云南省药物研究所为科研平台，坚持中药

研发优势，聚焦中药、民族药等天然药物的资源、药理、毒理等方面

的研究工作；北京中心以北京大学－云南白药国际医学研究中心作为



公司探索校企合作研发创新模式的平台，承接学术成果及商业转化开

发研究；上海中心以创新药物中心、云核医药（天津）有限公司、云

白药征武科技（上海）有限公司为科研平台，积极建设公司的创新产

品开发能力、培育新兴业务，重点研发创新型核药（放射性药物）；

无锡中心以云南白药集团无锡药业有限公司作为器械研发平台，孵化

切合市场需求、技术领先、专业验证的医疗器械产品，深耕慢病疼痛

中医诊疗设备、膏贴系列、眼部健康系列、家居个护消杀以及运动护

理领域的特色个性定制系列等五大品类的产品。 

 

3、公司如何培育其他品牌中药产品以实现增长？ 

答：随着人口老龄化加剧、健康意识提升、运动需求恢复以及零

售药店尤其是连锁 OTC业务的快速增长，结合云南白药所拥有的 567

个药品批准文号、316 个品种（其中含 222 个中成药品种，包括 43

个中成药独家品种）的品牌资源优势，以及全国范围内锁定服务 5千

家头部连锁，覆盖超过 40 万家门店的 OTC 渠道优势，云南白药品牌

中药零售业务迎来破局机遇。 

在市场营销方面，通过大规模兵团作战试点大型促销、增进与连

锁药店互访等方式，将资源集中投入，达成工业连锁双丰收；在组织

建设方面，通过开展“玄甲行动”等人才梯队建设的运营管理手段，

有效提升管理效率，产品质量及稳定性持续提高，运营能力取得显著

突破。在品牌中药领域，建立专门团队独立运作云南白药品牌中药系

列产品，抓住品牌中药行情机遇，实现持续放量。 

 

4、公司如何定位中药资源事业群？该事业群的主要增长来源是

什么？ 



答：中药资源事业群以用户价值需求为出发点和落脚点，通过升

级打造可持续的中药资源产业平台，2023 年在优质高效保障公司内

部资源需求的前提下，实现对外收入 17.1 亿元，同比增长约 22%，

其中三七中药材外销收入同比大幅增长 81%。同时，保障了公司战略

品种的供应与价格稳定，在中药材价格普涨、康美中药材价格指数同

比上涨 17.3%的背景下（数据来源：康美中国中药材价格指数网），

有效平抑了公司投料药材价格的上涨，公司投料药材价格上涨幅度显

著低于行业中药材价格上涨平均水平。中药资源事业群聚焦云南道地

药材和白药优势品种，在三七领域保持持续领先。天然植提业务方面，

从采购端、生产端到销售端精细化运营，桉叶油市占率进一步提升；

辣素销售翻两番，成为新的业务增长点。 

 

5、请介绍一下氟比洛芬凝胶贴膏的相关信息。 

答：公司全资子公司云南白药集团无锡药业有限公司于近日收到

国家药品监督管理局下发的《药物临床试验批准通知书》（通知书编

号：2024LP00886），经审查，同意氟比洛芬凝胶贴膏开展镇痛的临

床试验。 

氟比洛芬凝胶贴膏主要成分为氟比洛芬，为非甾体类抗炎药，通

过抑制前列腺素的合成产生镇痛、抗炎、解热的作用。主要适用于治

疗骨关节炎、肩周炎、肌腱及腱鞘炎、腱鞘周围炎、肱骨外上髁炎（网

球肘）、肌肉痛，以及外伤所致肿胀、疼痛等疾病及症状的镇痛、消

炎。 

 

2024年 5月 13日 

 

 

 


