
证券代码：301226  证券简称：祥明智能 

常州祥明智能动力股份有限公司投资者活动记录表 

编号：2024-001 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       √业绩说明会 

□新闻发布会                     □路演活动 

□现场参观                       □电话会议 

□其他： （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称  

及人员姓名 

祥明智能2023年度业绩说明会采用网络远程方式进行，面向全体投资

者 

时间 2024 年 5 月 17 日 15:00-17:00 

地点 深圳证券交易所“互动易平台”http://irm.cninfo.com.cn“云访谈”栏目 

公司接待人员 

姓名 

主持人：祥明智能 
 
董事长：张敏 
 
董秘：王勤平 
 
保荐人代表：施卫东 
 
总经理：佘雷兵 
 
财务总监：王栋 
 
独立董事：潘一欢 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

1.公司是怎么落实国家号召提倡的新质生产力？公司在这方面有何布局

和规划？谢谢。 



答：投资人您好。创新是公司价值观的内容之一。公司不断加强科技

与管理等方面的持续创新能力，通过扩充智能电机、控制、流体研发

和工程技术人才队伍，加强研发和产业化能力。持续推进“培训基

地”“卓越绩效评价”“数字精益”的培训，提升“人质”、“人效”。公

司的产品不断进行技术升级，形成“电机+”的组件化的产品组合，应

用领域以信息产业、新能源、汽车电子、医疗健康等高端设备为目

标，加大研发和市场布局，贴近市场，提高获客能力。按照科技+产业

+资本相结合的发展思路，整合资源，积极布局新的“增长曲线”。谢

谢 

2.公司发展人才是关键，请问公司对于人才培养是如何规划的？ 

答：投资人您好，“培养一流员工”是公司一贯的愿景之一，基于公司

的中期战略计划和目标（既有市场的融链，补链，强链，以及对新领

域的打造新的增长曲线），我们建立了相应的人才培养和发展规划。像

很多企业一样，我们本着培养和引进两条腿走路的原则，对内部人才

上，布局了系列的管理推进，持续推进“培训基地”“卓越绩效评价”

“数字精益”的培训和实施，提升“人质”、“人效”；在外部人才引进

上，重点引进针对新领域的市场，研发，应用和工程技术人才。通过

“引智”、“培智”双管齐下，贯彻公司的人才战略。 

3.目前多家公司披露利用闲置资金理财出现损失，请问公司在这方面是

如何保证资产安全的？有没有造成投资损失？ 



答：投资人您好。公司对于闲置资金（包括募集资金与自有资金），按

照安全+收益的原则开展理财工作。公司治理机构规范审议理财议案，

执行层按理财议案的规范，审慎选择理财产品，到目前为止，公司未

出现理财方面的投资损失。谢谢。 

4.2024 年 3 月 1 日，国务院审议通过《推动大规模设备更新和消费品

以旧换新行动方案》，对我公司的产品市场应用是否有积极影响？ 

答：投资人您好，公司产品应用领域较为广泛，文件中提及对建筑和

市政基础设施领域设备、家电等消费品以旧换新，形成更新换代规模

效应，与公司相关产品应用相关。公司产品具有高效节能特点，对于

相关设备、设施的高效节能升级改造项目有较高的契合度。同时公司

确定了“建筑暖通设备用风机（电机）等的设计优化和应用开发”等

一系列的研发项目，目的也是为了更加适合暖通领域产品的市场应

用，保证公司的持续稳定发展。所以，该行动方案有利于公司未来发

展。谢谢。 

5.贵公司技术有用到光伏储能方面的领域吗 

答：投资人您好，公司风机组件类产品有应用到光伏储能行业，例

如，我们的空气过滤单元（FFU 风机）广泛应用于光伏产业的洁净车

间，我们的高效直流无刷电机+轴流/离心风机被多家储能头部企业采

用，应用于国内外的储能项目上。 

6.请问公司今年有没有现金分红计划，谢谢。 



答：投资人您好。公司在今年 4 月 24 日，公告了 2023 年度利润分配

预案：以截至目前公司总股本 108,800,000 股为基数，拟向全体股东每

10 股派发现金股利人民币 2.30 元（含税），合计派发现金股利人民币 2

5,024,000.00 元（含税）。谢谢 

7.根据贵公司的披露，公司具有较强的定制化开发能力的广泛的下游应

用，请问公司未来的研发的研发布局是什么？ 

答：投资人您好。加强研发是公司战略重点之一，公司面对未来产业

的变化，增加了研发机构，如上海祥惟智能科技有限公司，利用上海

的区位与人才优势，提升公司的电机，控制，流体，结构等研发能

力，对接主要目标客户，了解客户需求和痛点，承接定制化产品的开

发；并在苏州设立研发中心，着重研发医疗大健康、汽车电子领域产

品。我们对研发、工程技术人员进行了扩充和提升，提升重大科研和

产业化能力。加强与高校的“产学研用”合作＆博士后工作站的项

目，通过引智提升技术能力，打造差异化的产品，满足客户当下和未

来的需求，谢谢。 

8.由于种种原因，这两年市场形势大多低迷，请问公司对此有无应对的

规划？ 

答：投资人您好。对于面临的困难与风险，公司积极应对，理解顺应

变化，积极的采取对策，一方面务实开展各项工作，另一方面，基于

新科技快速迭代、新业态不断涌现，对既有市场铸强“三链”：新经

济、新业态、新应用场景的“融链”；人才、制造、工程、供应的“强



链”；新技术、新产品的“补链”。同时，探索实践科技+产业+资本发

展新模式，积极布局筹划，以实现新的“增长曲线”。谢谢。 

附件清单 无 

日期 2024 年 5 月 17 日 

 

 


