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证券代码：000950                                   证券简称：重药控股 

重药控股股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                            编号：2024-004 

投资者关系活动类

别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会           路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

参与单位： 

华安证券 

上市公司接待人员： 

证券事务代表 曹芳 

公司 IR 团队工作人员 

时间 2024 年 5 月 20 日上午 10:00-11:00 

地点 公司会议室 

形式 线上方式 

交流内容及具体问

答记录 

1、公司介绍基本情况 

公司于 2018 年重组上市，在“十三五”期间公司不断加强

市外网络布局，从恢复上市以来公司已逐渐从西南地区医药流通

企业发展为医药流通行业内的全国性医药健康产业集团。 

公司现阶段主要从事医药商业、仓储物流、医药工业和研发

等业务。公司主营业务医药商业板块涵盖药品、医疗器械、中药

饮片、保健产品的医院纯销、商业批发、零售连锁、仓储物流及

供应链增值服务，营销网络覆盖全国 32 个省、直辖市、自治区

及特别行政区。其次仓储物流及配送是医药商业的重要支撑，公

司拥有国内领先的现代医药物流配送中心。为支撑全国业务发

展，构建覆盖全国的医药物流网络体系，公司先后在全国建设多

个省级物流中心并设立多个分配送中心。公司以先进的物流配送

体系支撑公司医药商业业务发展，同时开展三方物流业务，并探
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索新兴业务模式，与各大医院开展医药物流延伸服务 SPD，通

过开展全方面物流服务，提升供应链整体解决方案能力。再次公

司主要以参股方式进入医药工业，包括化药、生物药、现代中药、

器械等板块。通过参股医药工业，从引进产品到参与药物研发，

实现医药全产业链布局，获得产品具有相对优势的经销权，增加

利润增长点。同时坚持以创新为发展理念，结合国内外医药发展

的方向和疾病谱的发展变化，以符合临床和市场需求为原则，以

药物经济学评价为基础，以实施 MAH 制度为契机，加大与国内

外研发机构的合作，通过引进消化和自主创新相结合，按照国际

化标准不断开发适合公司战略发展的新产品，实现医药工业产品

和医药商业协同快速发展。 

公司在五个方面具备核心竞争力。一是公司已逐渐发展为医

药流通行业内的全国性集团化企业，销售网络已覆盖全国 32 个

省、直辖市、自治区及特别行政区，拥有全级次分子公司 200

余家，商业分销网络已基本实现全国覆盖。二是公司主营医药商

业，并以纯销业务为核心业务，拥有二级及以上纯销客户超 7800

家，纯销业务占公司总体销售的比重约 79.37%，整体来说公司

拥有较高质量的渠道网络。三是，公司高度重视并持续投入数字

化建设，通过深化应用互联网技术，打造行业领先数字化能力，

拓展业务发展新空间，保障企业高质量发展。四是，公司是国内

仅有三家经营麻醉药品和第一类精神药品的全国性批发企业之

一，是全国第二大麻精药品批发商。五是，公司坚持产品多元化

布局，不断拓宽业务领域，现经营共 31 万余个品规的产品，包

括药品、血液制品、化学药制剂、化学原料药、其他生物制品等

化学药；麻醉药品、第一类精神药品、第二类精神药品制剂、第

二类精神药品原料药等麻精类产品；耗材和 IVD、骨科、外科器

械，生殖健康领域的专业设备等医疗器械；中成药、中药饮片等

中药产品。 

 2023 年，公司在“一千两双三百城、三化四能五路军”战

略指导下，聚焦主业、夯实传统四大业态优势，培育五大细分市
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场发展新动能，坚持稳中求进。全年实现营业收入 801.19 亿元，

同比增长 18.12%。公司蝉联 2023 年度中国药品流通行业批发企

业主营业务收入第五位。 

2、并购情况是怎么样的？ 

2023 年公司通过新设或对外收并购方式完成近 20 个股权投

资项目，填补了在黑龙江、河北、广西等多个空白市场布局，持

续增厚网络布局，现已实现在全国 32 个省、直辖市、自治区及

特别行政区布局，覆盖 137 个地级市，逐步实现在全国三百余个

地级市布局的目标。 

3、公司业务分类及经营情况 

公司为医药流通企业，按业态分为纯销、分销、零售和其他

四个板块，截至 2023 年末，各板块销售占比分别为 79.37%、

16.51%、3.79%、0.33%，同比分别增长 16.63%、26.09%、14.80%、

55.27%。按经营产品分为药品、器械和其他三个大类，截至 2023

年末，药品、器械和其他类别的销售占比分别为 81.92%、15.57%、

2.51%，其中药品中包含了西药、麻精和中药；药品、器械和其

他同比分别增长 14.93%、31.16%、66.47%。 

4、公司器械业务如何？ 

近年来公司下属子公司在大力扩展器械业务，到去年末已有

约 110 家公司开展了器械业务。医疗器械是目前公司第二大经营

产品，器械板块近年来也呈现了较快的增长，2023 年器械板块

实现营业收入 124.78 亿元，同比增长 31.16%，器械业务收入占

比 15.57%，已构成公司营业收入的主要贡献板块。 

5、介绍公司市外业务情况 

公司在保持现有优势区域的基础上，持续赋能重庆以外省份

的子公司，加速全国各区域的增长，重庆以外地区的收入占比较

去年末进一步提升。截至 2023 年末，公司在重庆总部区域实现

营业收入 274.09 亿元，同比增长 10.49%；市外区域包含南方销

售区域和北方销售区域，其中南方销售区域实现营业收入 234.08

亿元，同比增长 23.21%；北方销售区域实现营业收入 293.02 亿
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元，同比增长 21.97%。 

6、研发情况有进展吗？ 

公司参与了医药研发，并以实施 MAH 制度为契机，加大与

国内外研发机构的合作，通过引进消化和自主创新相结合，按照

国际化标准不断开发适合公司战略发展的新产品，实现医药工业

产品和医药商业协同快速发展。 

到去年末公司拥有在研项目 10 余个，涉及心脑血管、精神

神经、消化代谢、自身免疫等多个研发管线。其中首个 MAH 品

种奥美沙坦酯片获批并完成商业化销售，1 个项目完成 CDE 注

册审评，1 个项目完成 CDE 补充研究资料的提交，其他在研品

种处于药学、临床及待申报等不同阶段，在研项目已形成开发梯

队。2024 年公司陆续有普瑞巴林胶囊、枸橼酸托法替布片获得

了药品注册证书，目前正在安排商业化生产、销售事宜。 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

本次活动期间，公司不存在透漏任何未公开重大信息的情形。 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供

的文档等附件（如

有，可作为附件） 

无 

 


