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湖南泰嘉新材料科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                          编号：2024-016 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研     □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

现场参观         其他 电话交流会  

参与单位名称

及人员姓名 

中信证券、深圳正圆投资有限公司、上海名禹资产、长安国际信托股份

有限公司、玄元私募基金投资管理(广东)有限公司、恒生前海、国开证

券股份有限公司、九泰基金、重庆诺鼎资产管理有限公司、平安基金、

东吴基金管理有限公司、深圳固禾私募证券基金管理有限公司、深圳前

海汇杰达理资本有限公司、长城财富保险资产管理股份有限公司、长城

人寿保险股份有限公司、福建豪山、嘉实基金管理有限公司、上海人寿

保险股份有限公司、中邮人寿保险股份有限公司、深圳市红犇资本管理

有限公司、深圳大道至诚投资管理合伙企业(有限合伙)、华宝证券、瀚

川投资、西部利得基金管理有限公司、融通基金、格林基金管理有限公

司、四川龙蟒集团有限责任公司、泰达宏利、华西证券（自营）、中国

国际金融股份有限公司、鑫然投资、华泰证券股份有限公司、北京东方

睿石投资管理有限公司、长盛基金、汇丰晋信基金管理有限公司、上海

万纳私募基金管理有限公司、国华人寿、上海枫润资产管理有限公司、

深圳纽富斯投资管理有限公司、上海方物私募基金管理有限公司、共青

城紫欣私募基金管理有限公司、中航基金管理有限公司、前海人寿保险

股份有限公司；中信建投证券、华商基金等机构基金经理、分析师及研

究员等共 55人。 

时间 2024年 5 月 27日 

地点 线上：电话会议 



上市公司接待

人员姓名 
董事会秘书谢映波、副总裁杨乾勋、证券事务代表谭永平 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、主要问答交流事项 

1、公司锯切业务持续保持较高的盈利水平，公司将采取哪些措

施保障其持续盈利能力？ 

答：公司锯切业务毛利率持续保持在 40%+，盈利能力较强。公司

将主要通过以下举措保障持续盈利能力：（1）依托自身研发平台，

持续投入研发，创新产品、优化工艺，持续推出新品，推进国内锯条

高端市场的国产化替代；（2）持续优化产品结构，增加中高端产品

的销售占比；（3）加大海外资源的投放，加强海外渠道建设，扩展

海外市场份额；（4）加大原材料国产化替代，持续推进精益化管

理，降本增效；（5）向锯切业务上游拓展，投资建设合金材料生产

线，满足公司高性能高质量的原材料需求，通过拓展产业链上游，完

善公司锯切板块产业布局，进一步提升公司锯切业务的盈利能力。 

2、与国内外友商相比，公司锯切业务具备哪些优势？ 

答：双金属带锯条产品，在国内市场完成百分之八九十国产替

代，海外市场需求持续向国内生产端快速转移的背景下。 

在国内市场，公司高端产品与国外品牌相比较，公司产品具备优

良的产品性能和品质、更贴近客户需求的专业服务、更有优势的产品

性价比等优势；与国内友商相比较，公司作为业内领先企业，具备规

模优势及锯切产品的品质、性能、技术、服务等优势，且品牌知名度

高。 

在海外市场，相较于国际友商，公司产品具备性价比优势；与国

内友商相比较：具备出口先发优势、海外渠道优势。公司 2007 年即

开始实现锯条批量出口，是国内最早实现批量出口的企业，并逐步开

拓、建立国外营销体系，目前与全球 50多个国家和地区的经销商建

立了销售合作关系，全球化布局初现。 

3、公司电源业务主要包括哪些产品？ 

答：公司电源业务主要包括消费电子电源业务；新能源智能光伏

/储能电源，以及数据中心电源、站点能源电源等大功率电源业务。

其中，消费电子电源业务主要包括用于手机、笔记本、AIPC、智能穿



戴设备、智能家居等智能终端产品的充电器及适配器；新能源智能光

伏/储能电源业务主要包含光伏优化器、光伏逆变器、储能变流器等

产品；数据中心电源业务主要为服务器电源模块产品；站点能源业务

主要为户用直流充电桩和快充充电电源模块产品。  

4、公司消费电子电源业务恢复情况如何？ 

答：公司消费电子电源业务自去年下半年以来随着大客户的复苏

而持续保持恢复态势。2024 年一季度营收同比增长 16%+，由于营收

的增长，加之持续优化供应链，推行精益管理，持续降本增效，一季

度毛利率同比增长近两个百分点，盈利能力上升。此外，公司已完成

新客户 AIPC 电源产品的试制工作，并已根据客户订单需求有序生产

中，助力盈利能力改善。 

消费电子电源业务将紧跟大客户新品开展业务，继续巩固和提升

现有大客户的市场份额，同时加大包括 ODM 项目的研发投入，改善消

费电子客户结构和产品品类。 

5、公司大功率电源业务进展情况如何？ 

答：公司大功率电源业务尚处在产能爬坡期。目前公司大功率电

源业务在手订单有保障，随着产线产能利用率的逐步提升、产能有序

释放，以及在手订单陆续交付，公司大功率电源板块业绩状况将持续

改善，进而改善公司整体盈利。 

6、公司服务器电源业务进展情况如何？ 

答：公司大功率电源业务包含服务器电源模块产品，根据客户订

单需求有序出货中。目前需要尽快提升产线效率，待产线效率提上来

后，还将新增加产线，以满足客户订单需求。 

7、大功率电源产线产能爬坡，主要瓶颈在哪里？ 

答：部分大功率电源生产线需要生产较多型号的产品，料号多，

考验比较大的是少批量，多批次，需要频繁换线。现在已摸索、积累

了一些经验，产线效率逐步提升中。 

附件清单 无 

日期 2024年 5 月 28日 

 


